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EDITORIAL

n los últimos años, muchas 
empresas peruanas han reco-

nocido que en su entorno existen  
problemas que, a pesar de no ser 

su responsabilidad, pueden afectar la 
sostenibilidad de las mismas en el tiempo.

Es indudable que el índice de pobreza ha dismi-
nuido en los últimos 25 años en el Perú, sin em-
bargo hemos llegado al nivel en el cual cada vez 
será más difícil avanzar en este propósito, por 
lo que de no desarrollarse acciones concretas 
urgentes que creen las condiciones para que el 
sector privado –especialmente manufacturera- 
recobre la confianza y pueda convertirse en el 
motor de la generación de empleo y oportuni-
dades en el Perú, una gran proporción de estos 
pobladores tiene el riesgo de regresar a la po-
breza y unirse a la cada vez mayor masa de la 
población que se vuelca a la delincuencia.

Ciertamente, si bien el Estado debe hacer su 
parte, no escapa a la responsabilidad del sec-
tor privado, el poner en práctica programas que 
apoyen esta necesidad y en ese sentido varias 
empresas vienen estructurando programas 
para contrarrestar los efectos de la falta de ac-
ciones concretas por parte del Estado, como 
son luchar para reducir la anemia infantil, miti-
gar el friaje, prepararse para afrontar las inun-
daciones, acceder a la educación, salud básica, 
crear becas a los alumnos con mejor rendimien-
to, entre otras acciones.

A todo se suma la necesidad de que el Estado 
a través de la promulgación de normas legales 
modernas y promotoras, permita el surgimiento 
de una nueva clase de empresarios industriales.  
Si hasta ahora nos veníamos preocupando por 
fomentar la aplicación de técnicas de produc-
ción orientadas a mejorar la eficiencia y pro-
ductividad, a través de métodos de excelencia 

como la TQM, Lean Manufacturing, Just in Time, 
Calidad Total y tantos otros, el mundo moderno 
ya asume que estos factores son un estándar 
que todas las empresas tienen la obligación de 
aplicar.

En ese sentido, lo objetivo es que ya no basta 
con ser súper eficiente para tener presencia 
en el mercado internacional, lo que ha sido ad-
vertido, ya hace unos años, por las grandes po-
tencias industriales como Alemania, que han 
entendido que para llegar al consumidor, poder 
desarrollarse y crecer, es necesario tomar con-
ciencia que lo que hagamos hoy no debe afectar 
el desarrollo de las poblaciones futuras.

Ello, en el mundo moderno se llama Desarrollo 
Sostenible y Responsabilidad Social Empresa-
rial, que se nutren de mecanismos de produc-
ción como la Economía Circular, conceptos muy 
arraigados en Europa, que involucran compro-
misos en torno a la aplicación de principios de 
Ética Industrial –ir más allá de la simple ética- 
además del estricto cumplimiento de la norma-
tividad –no sólo nacional sino además interna-
cional- que se conoce como “Compliance”, lo 
que además de ser la llave de acceso a los gran-
des mercados garantiza la creación de empleo 
digno y respeto al ambiente y la vida de la pobla-
ción, actual y futura.
 
En la Sociedad Nacional de Industrias, estamos 
comprometidos con estos preceptos y hemos 
empezado el trabajo para lograrlo, conjunta-
mente con las empresas que representamos, 
pero para que esto funcione se necesita un Es-
tado que lejos de ser represor y sancionador, se 
convierta en un Estado promotor que entienda 
que la solución a los problemas ambientales pa-
san por consensuar límites y establecer plazos y 
metas reales y cumplibles, pensando que el Perú 
está primero. 

Economía Circular, Responsabilidad 
Social Empresarial y Desarrollo

Sostenible

Ricardo Márquez Flores, 
Presidente de la Sociedad Nacional de Industrias
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Prácticas desleales de 
comercio afectan el empleo, 

las industrias formales del 
país y alienta el lavado de 

activos

Arancel mixto para 
importación de textiles

s imperativo que el Perú inicie 
la aplicación de medidas aran-
celarias y no arancelarias para 

enfrentar la llegada de importacio-
nes subvaluadas, tal como realiza 
Colombia desde el 2016 y cuya prác-
tica ha sido recientemente respalda-
da por la Organización Mundial del 
Comercio (OMC). 
 
Así, tras el respaldo mostrado por la 
OMC al régimen arancelario mixto 
que Colombia impuso a las impor-
taciones de textiles y calzado para 
combatir la competencia desleal en 
importaciones de textiles, confeccio-
nes y calzados, el Perú debería adop-
tar la misma práctica para casos si-
milares con el fin de salvaguardar los 
empleos, la inversión nacional y los 
ingresos del fisco.

Caso colombiano

En ese sentido, Ricardo Márquez, 
presidente de la Sociedad Nacional 
de Industrias (SNI), explicó que Co-
lombia hace pocos años fijó nuevos 

E aranceles ad valorem para produc-
tos importados, cuyo valor declara-
do esté por debajo de lo considerado 
como “precio normal o leal”.
 
El país norteño también tomó medi-
das adicionales “efectivas” destina-
das a garantizar que no se burle el sis-
tema de control de subvaluaciones, 
como son la garantía especial para 
los productos sujetos a dirimencia 
de valor y el establecimiento de pun-
tos de control específico 
para la importación de 
mercancías sensibles 
de ser competencia 
desleal. 

Buenas 
prácticas

Todas estas 
acciones han 
sido declaradas 
por la OMC como 
compatibles con 
las obligaciones que 
tiene todo país que 

pertenece a la organización y que 
en opinión del empresario permiten 
evitar las acciones fraudulentas que 
afectan a toda la región.

“Este fallo histórico refuerza la po-
sición de la SNI y que venimos plan-
teando desde hace ya más de tres 
años, ante distintos ministerios y 
entidades públicas, respecto a la 
necesidad de adoptar medidas para 
frenar la importación agresiva con 
precios subvaluados que compite 
deslealmente con la industria formal 
del Perú. Colombia nos está dando 
el ejemplo de cómo se deben salva-
guardar los empleos y la manufactu-
ra de un país”, expresó Márquez.
 
Finalmente el líder del gremio in-
dustrial sostuvo que las buenas 

prácticas adoptadas por 
nuestros socios de la 

Alianza del Pacífico, 
hoy avaladas por 

el máximo órga-
no decisor del 

c o m e r c i o 
mundial, de-
ben ser un 
ejemplo para 

nuestras au-
toridades, pues 

la subvaluación 
alienta la compe-

tencia desleal y el 
lavado de activos. 

COMERCIO EXTERIOR
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Descendimos en 
competitividad

Preocupación en el 
sector industrial. 
Resultados 
confirman 
debilidades 
estructurales de la 
economía peruana

uego de conocerse que nuestro 
país descendió en el ranking de 
competitividad publicado por el 

Foro Económico Mundial (World Eco-
nomic Forum-WEF), el sector indus-
trial expresó su preocupación por esta 
caída que, sin duda, agrava aún más la 
situación económica del Perú.

Como desde hace cinco años, el informe 
fue publicado sin buenas noticias para 
el Perú. En su edición 2018, el ranking 

vido, de manera tal que han dejado al 
Perú en la sexta posición como estaba 
el año pasado. 

Cabe indicar que, con la metodología y 
estructura del año pasado, en el 2017 el 
Perú ocupó el puesto 72, de 137 países, 
y ese año retrocedió cinco posiciones 
desde el puesto 67 que ocupaba en el 
2016, la mayor caída en 10 años

Frente a esta situación, el presidente 
de la SNI, Ricardo Márquez, afirmó que 
las cifras confirman las debilidades es-
tructurales de la economía peruana. 

“Estos resultados son producto de la fal-
ta de reformas estructurales y la crecien-
te sobreregulación de los últimos años, 
los cuales se agudizaron con el estanca-
miento de la política nacional de compe-
titividad que se registra desde el 2016. 
Con más de 20 diagnósticos existentes 
sobre nuestra competitividad, el Perú 
es un país sobre-diagnosticado, pero 
sub-gestionado. Para crear más empleos 
formales lo imperativo no es más diag-
nósticos, sino la ejecución de medidas 
pro competitividad”, manifestó.

Asimismo, sostuvo que el Perú es me-
nos competitivo que la mayoría de sus 
principales socios comerciales y/o 
economías con las cuales mantiene un 
acuerdo de libre comercio o se encuen-
tra en proceso de suscribirlo: EE.UU., 
China, India y bloques económicos 
como la Unión Europea, TPP, APEC, 
EFTA e, incluso, los otros países de la 
Alianza del Pacífico son más competi-
tivos que nuestro país. 

Fuente: Foro Económico Mundial.

L

ECONOMÍA

presenta una metodología renovada y 
coloca al país en el puesto 63 entre 140 
evaluados.

De acuerdo con la entidad, la nueva 
medición de competitividad busca res-
ponder a los retos del cambio tecnoló-
gico y lo que considera la cuarta revolu-
ción industrial.

Como se puede ver en el gráfico otros 
países de la región también se han mo-

UBICACIÓN DE PAÍSES LATINOAMÉRICA Y EL CARIBE IGC 2018

	 Instituciones (puesto 90). 

	 Infraestructura (puesto 85). 

	 Adopción de Tecnología de Información	
y Comunicaciones (puesto 94).

	 Educación (puesto 83). 

	 Mercado Laboral (puesto 72). 

	 Dinamismo de Negocios (puesto 92).  

	 Capacidad de Innovar (puesto 89).

DATOS

Según la WEF nos 
encontramos 
rezagados en:
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Medidas no permiten 
atacar la informalidad

LABORAL

Laboralista Jorge 
Toyama exhorta al 
Gobierno adoptar 
acciones para aumentar 
productividad laboral

l Poder Ejecutivo debe adoptar 
acciones destinadas a aumentar 
la productividad laboral, comba-

tir el subempleo y la informalidad, los 
cuales son los principales problemas 
del mercado laboral actual, afirmó el 
abogado laboralista Jorge Toyama.

En esa línea se refirió a los cuatro de-
cretos supremos sobre legislación la-
boral, aprobados recientemente por el 
Ejecutivo, como parte de la delegación 
de facultades otorgadas por el par-
lamento, y que el Gobierno de Martín 
Vizcarra califica de “reformas”.

Estos incluyen el fortalecimiento de 
la inspección laboral, la mejor regula-
ción de las vacaciones, el certificado 

E único laboral y las modalidades for-
mativas para el sector público.

Toyama dijo que dichos decretos no 
lograrían impulsar una mayor forma-
lización de empresas y trabajadores, 
pues solo regulan aspectos parciales 
del mercado laboral, y no atacan la 
informalidad. Resaltó además que el 
sector donde más se ha destruido el 
empleo formal es la industria.

Reformas no atendidas

En consecuencia, el especialista ma-
nifestó que es necesario que tanto el 
Ejecutivo como el Congreso trabajen 
en acciones que permitan elevar la 
productividad de los trabajadores y 

promuevan las buenas prácticas de 
las empresas.

Para ello, estimó pertinente la ur-
gente atención gubernamental de 
tres aspectos vitales para la reacti-
vación del sector industrial que, en 
las últimas tres décadas, ha sufrido 
un marcado declive y deterioro, res-
pecto a las demás actividades pro-
ductivas del Perú.

Dijo que uno de ellos es el tema de 
la dación de beneficios e incentivos 
para las empresas que inviertan en 
capacitación profesional, ya que 
–anotó- éstas carecen de ventajas 
competitivas para desarrollarse en 
este aspecto. 
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El segundo tema relevante que 
afecta la buena marcha del mundo 
industrial es la necesidad de refor-
mar el sistema de relaciones y ne-
gociaciones colectivas de trabajo. 
“Hoy día existe el arbitraje potes-
tativo, por el cual cualquiera de las 
partes te puede llevar a un arbitraje. 
Y un árbitro decide el aumento de 
sueldos de una empresa. Pero de 
acuerdo a la OIT, el arbitraje debe-
ría ser voluntario y no potestativo. 
O sea, el sindicato no debería tener 
el derecho de obligar a la empresa 
a ir a un arbitraje. Cosa que ocurre 
hoy en el Perú”, advirtió.

Toyama manifestó igualmente que 
la revisión y el establecimiento de 
reglas claras sobre la estabilidad 
laboral, es el tercer aspecto clave 
para la recuperación de la industria 
nacional.

Explicó que en la actualidad el Perú 
es uno de los pocos países del mun-
do donde existe hasta cuatro mo-
dalidades de tutela laboral frente a 
la contingencia de un despedido ar-
bitrario: reposición, indemnización 
por despido arbitrario, indemniza-
ción por daños y perjuicios, y CTS, 
que es un seguro de desempleo.

“Eso nos convierte en uno de los 
países más rígidos del mundo en 
estabilidad laboral. Es necesaria una 
reforma integral en el sistema de 
tutela ante un despido. En general, 
todos los mecanismos de salida que 
hay en el Perú, son muy rígidos. Es 
más fácil liquidar a una empresa que 
cesar a un trabajador”, remarcó.

Ante este sombrío panorama para 
el sector industrial, Toyama estimó 
necesaria e impostergable la apli-
cación de una verdadera reforma 
laboral, ya que -recalcó- la industria 
es el rubro donde más empleo for-
mal se ha destruido. 

“Estado no tiene una política 
laboral definida” 

El experto manifestó igualmente 
que el Estado no tiene una políti-
ca laboral definida que permita a 
las empresas locales seguir invir-
tiendo y contratando trabajado-
res en el Perú. 

“Hoy día estamos en una compe-
tencia global. Es una competitivi-
dad global. Nosotros no competi-
mos entre peruanos. Competimos 
con Colombia, con la India, con 
China, con Chile, con Brasil, con 
Estados Unidos”, subrayó.

En ese sentido, se preguntó: 
¿Una transnacional, una empre-
sa global, una empresa multilate-
ral, dónde pone su sede central? 
¿La pone, en Colombia, en Chile o 
en el Perú? 

“No la va poner en el Perú. No 
hay (un) ambiente político (ade-
cuado). El laboral es complicadí-
simo, y el tributario es tan o más 
complicado que el laboral. Esas 

son las tres cosas que una trans-
nacional analiza para decidir 
dónde pone su hub (núcleo) re-
gional, su sede central. Y eso es 
importantísimo, porque la sede 
central es la que determina la 
mayor cantidad de trabajadores 
o donde invierte más la transna-
cional”, especificó. 

En ese contexto adverso para el 
país y, específicamente para el 
sector industrial, Toyama man-
tuvo su posición inicial de que la 
aplicación de la reforma laboral 
integral, en el Perú, requerirá de 
mucho tiempo y, sobre todo, de 
decisión política.

“Políticamente, lo laboral es an-
tipopular. No debería serlo. Si 
no se implementan reformas, el 
mundo industrial se está yendo a 
otros países. Las empresas se es-
tán volviendo comercializadoras, 
en vez de industriales. Esa es la 
triste realidad”, alertó.

“¿Qué saca una empresa cuando 
capacita a un trabajador? Lo coloca 
en el Senatti, por ejemplo. O le paga 
dos años de capacitación. ¿Y cuál es 

la ventaja? Más bien, (la) expones 
al riesgo tributario de que la Sunat 
te cuestione el gasto de la capacita-
ción”, puntualizó.
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Sólo el año pasado se 
produjeron pérdidas a 
la industria formal por 

US$ 605 millones

25% de las bebidas 
alcohólicas es de 
origen ilegal

ás del 25% de las bebidas 
alcohólicas que se consu-
men en el Perú son de origen 

ilegal, donde el alcohol adulterado 
es la categoría más representativa 
de ese mercado, tanto en volumen 
como en valor, ya que representa el 
56.1% de participación. A nivel re-
gional, el Perú lidera el consumo per 
cápita de alcohol ilegal alcanzando 
los 1.33 litros al año versus el 1.17 de 
la región, por encima de Ecuador y 
Colombia.

Esta información fue presentada por 
la empresa internacional de investi-
gación de mercados Euromonitor. 

M Así, el año pasado el Estado perua-
no tuvo una pérdida fiscal de US$ 74 

SECTORES

millones debido al mercado ilegal de 
bebidas alcohólicas. En ese año in-
gresaron al país un volumen de más 
274 mil hectolitros de alcohol puro, 
causando además a la industria for-
mal pérdidas por US$ 605 millones, 

Estos temas fueron abordados en el 
I Foro Internacional: experiencias en 
la lucha contra el alcohol ilegal, que 
organizaron el Ministerio de la Pro-
ducción (Produce) con el apoyo de la 
Cámara de Comercio de Lima (CCL) 
y la Sociedad Nacional de Industrias 
(SNI).



“Si bien la evasión fiscal de este mer-
cado ilícito fue significativa en 2017, 

se observa un descenso en sus ci-
fras entre los años 2012 y 2017 

del orden de 37%. Ello debido 
a un menor consumo de alco-

hol ilegal, en especial a una 
importante reducción de 
cerveza adulterada”, seña-
ló Pilar Castro, consultora 

de Euromonitor.

Ante estos indicadores, Yolanda 
Torriani, presidenta de la Cáma-

ra de Comercio de Lima, conside-
ró que el Perú no puede permitirse 

estos índices de informalidad porque, 
tanto el contrabando como adultera-

ción y falsificación, limitan los ingresos fiscales del Esta-
do e implican ciertos riesgos de salud pública para nues-
tros conciudadanos.

“La única manera para que el Perú progrese en la lucha 
contra la informalidad es mediante una colaboración 
sincera y decidida del sector privado y del sector públi-
co”, manifestó Torriani. 

Hay que resaltar que según la Organización Mundial de la 
Salud (OMS), el consumo de bebidas alcohólicas adulte-
radas ocupa el tercer lugar entre los principales factores 
de riesgo de mala salud en el mundo, con devastadoras 
repercusiones en las personas y sus familias.

Procuraduría especializada

Por su parte, Rafael Brito Peña, procurador General de la 
Corte de Apelación de la República Dominicana, subrayó 
que en su país la creación de la Procuraduría Especiali-
zada en Crímenes y Delitos contra la Salud permitió con-
seguir resultados positivos en la lucha contra el comer-
cio de alcohol ilegal.

Refirió que fue necesario además crear una mesa inter- 
institucional entre el Gobierno y el sector privado de 
modo que se puso en marcha una estrategia que logró 
sentencias condenatorias para quienes se dedican a 
esta actividad ilegal.

“También pusimos en marcha una estrategia de sensi-
bilización de los jueces y enfocamos (la venta de alcohol 
ilegal) como una criminalidad generalizada que atenta 
contra la salud. Pesa más ante un juez decir que quie-
nes fabrican alcohol ilegal ocasionan muertes o secuelas 
graves antes que decir que el Estado pierde recauda-
ción”, anotó.

Refirió que otro aspecto a considerar es atacar econó-
micamente la estructura del mercado ilegal del alcohol y 
para ello la ley de lavado de activos permitiría decomisar 
bienes e inmovilizar cuentas bancarias, con lo cual se 
desarticula dicha estructura. 
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COLUMNA

El Gobierno pierde la oportunidad de encausar una 
verdadera reforma tributaria. En su último paque-
te se vuelve a concentrar en la empresa formal, ya 
sea para crearle nuevas sanciones, imputar res-
ponsabilidad a sus administradores o encarecer-
les el proceso de cumplimiento de sus obligacio-
nes tributarias.

El Gobierno no percibe que el problema en la re-
caudación no se lo generan los primeros 100 con-
tribuyentes, sino los cientos de miles de personas 
y entidades que operan impúnemente en la infor-
malidad, sin sufrir por ello la acción persecutoria 
del Estado.

Por eso llama poderosamente la atención que en 
esta reforma no se advierta un dispositivo enca-
minado a reducir la informalidad, o destinado a 
combatir la evasión, verdaderos cánceres de nues-
tra economía y origen de nuestra 
pobreza.

Da la impresión que la agenda tribu-
taria del país está gobernada por el 
desmedido interés de ser parte de la 
OCDE, donde se le extingue al país 
de un alto y costoso estándar nor-
mativo que en muchos aspectos no 
responde a nuestra realidad.

Parece que estamos tan interesados 
por crear un régimen tributario del 
primer mundo, que olvidamos que el 
70% de nuestra economía vive y tra-
baja en el tercero. Por eso se susci-
tan en el Perú situaciones inusitadas. 

Se aumenta, por ejemplo, el Impuesto Selectivo 
para reducir el consumo de licores, y el consumo 
de este producto aumenta en el mercado clan-
destino, donde la salud pública se encuentra más 
expuesta.

Las recomendaciones ya han sido formuladas va-
rias veces:

1.	 Concentrarse en el diseño de un régimen le-
gal que encarezca gravemente el estatus del 
informal.

2.	 Aumentar el riesgo de que el informal sea de-
tectado, lo cual implica un reforzamiento de la 
capacidad operativa de la Administración. 

3.	 Premiar al informal que se formaliza.

Mientras sigamos agobiando al 
formal con innecesarios reque-
rimientos, obligaciones, declara-
ciones y reportes, y mantengamos 
al informal fuera del alcance de la 
Administración, solo lograremos que 
el contribuyente formal trate a futuro de operar 
como informal. 

El reciente comentario de un reconocido abogado, 
reproducido en las páginas de este diario –Ges-
tión-da cuenta exacta de lo que tratamos de trans-
mitir. Este abogado dice que la Administración 
está cuestionando algunas de las condiciones 
bajo las cuales los contribuyentes se acogieron al 
beneficio de la repatriación. Es decir, a pesar que 
solo un 17% optó por declarar y repatriar sus ren-
tas, este 17% está siendo duramente fiscalizado 
por la Administración, sin que se haya escuchado 

nada hasta el momento sobre qué 
acciones ha emprendido la Sunat 
contra el 83%. ¿No pensará acaso 
este 17% que hubiese sido mejor no 
declarar? ¿Aceptará en el futuro las 
nuevas invitaciones del Estado?

Otra situación reproduce lo mismo. 
En la reciente reforma se aprueba 
la entrada en vigencia de la cláu-
sula antielusiva, y se crea para ello 
un comité inquisitivo especial en la 
Sunat, encargada de evaluar estos 
casos. Si en opinión de este comité, 
el ahorro tributario obtenido por las 
empresas proviene de una supues-
ta estructura elusiva, entonces se 
presume la actuación dolosa de los 

representantes de las empresas. Si esto en verdad 
es así, ¿Por qué entonces la ley no presume lo mis-
mo para el evaluador? ¿No se trata acaso de una 
conducta más grave? ¿Y por qué no se presume lo 
mismo para el funcionario público cuando se sus-
citan irregularidades en la Administración? 

Se argumentará, con justa razón, que la inocencia 
y la buena fe se presumen, y que corresponde al 
Estado probar lo contrario. Si es así, no existe ra-
zón para que nuestros gerentes y directores sean 
medidos con una vara diferente. 

(*) Publicado en el Diario Gestión.

El Gobierno no 

percibe que el 

problema en 

la recaudación 

no se lo generan 

los primeros 100 

contribuyentes

¿Reforma tributaria?(*)

Por Miguel Mur 
Presidente de la Comisión Tributaria de la SNI
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Se puede reducir 
anemia infantil

Gremio industrial propone 
alianza público-privada 
a través de una Comisión 
Especial Multisectorial para 
bajar índices

a Sociedad Nacional de Indus-
trias (SNI), propuso implemen-
tar una alianza estratégica entre 

los sectores público y privado de los 
rubros alimentos e industria 

farmacéutica para reducir el 
índice de anemia infantil.

“Este flagelo que afecta a 
4 de cada 10 niños en-

tre los 6 y 35 meses, 
si no la prevenimos 
en esta edad las 
consecuencias son 

irreversibles para el 
desarrollo integral del 

ser humano, porque 
compromete el desarro-

llo físico e intelectual de 
las futuras generaciones de 

L peruanos”, advirtió Ricardo Márquez, 
presidente de la SNI.

Márquez informó que la SNI envió 
una carta al presidente del Consejo 
de Ministros, César Villanueva, en la 
que solicita iniciar coordinaciones 
que permitan formalizar un trabajo 
conjunto entre ambos sectores en 
favor de la alimentación y nutrición 
de los peruanos, especialmente los 
niños.

Trabajo exclusivo

En línea con ello, el director del Co-
mité de Fabricantes de Productos 
Farmacéuticos de la SNI, José Silva 
Pellegrin exhortó al Estado estable-
cer una Comisión Especial Multisec-

torial, con participación pública y 
privada, abocada al trabajo exclusivo 
y a tiempo completo en el combate 
integral contra la anemia.

“Conjugar en un solo comando, la 
lucha contra la anemia en el Perú. 
Temporalmente tendría que existir 
un secretario técnico con zapatillas 
para que salga a caminar por todo 
el Perú. Y con rango de ministro para 
que ningún ministerio lo ningunee. 
Tiene que estar por encima de las 
burocracias”, subrayó.

Silva refirió que uno de los principa-
les objetivos de esta Comisión sería 
replicar, a nivel nacional, la exitosa 
experiencia piloto de lucha contra 
la anemia desarrollada en el Valle 
de los ríos Apurímac, Ene y Mantaro 
(VRAEM). 

“Porque ya se demostró que cuando 
trabajan los privados con el Estado 
existen resultados positivos. Lo ve-
mos en el VRAEM, donde ha bajado 
la anemia. Allí la industria farmacéu-
tica nacional y el Comando Conjunto 

ENFOQUE
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ÁREA / REGIÓN 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018-I S

NACIONAL 41.6 44.5 46.4 46.8 43.5 43.6 43.6 46.6

Área de residencia

Urbana 37.5 39.9 43.8 42.3 40.5 39.9 40.0 44.7

Rural 49.6 53.0 51.7 57.5 51.1 53.4 53.3 51.9

REGIÓN

Amazonas 41.7 50.7 47.2 59.5 45.1 44.6 51.2  

Áncash 42.2 37.7 39.8 45.8 50.8 41.3 42.8  

Apurímac 47.4 47.4 48.4 53.0 56.8 53.5 54.2  

Arequipa 36.7 44.1 39.4 39.2 42.0 44.5 34.2  

Ayacucho 41.5 56.2 54.3 45.8 50.1 52.8 48.3  

Cajamarca 45.0 43.9 50.5 48.5 35.5 30.3 37.6  

Prov. Const. del Callao - - - 43.8 34.3 43.8 32.4  

Cusco 64.1 50.7 56.0 56.3 53.1 56.6 55.3  

Huancavelica 48.7 64.3 54.3 63.7 53.4 58.1 54.7  

Huánuco 53.3 50.9 51.2 44.3 42.9 47.0 44.7  

Ica 46.8 39.9 36.8 36.8 44.6 41.1 40.5  

Junín 57.2 40.1 62.6 64.0 53.9 55.9 53.3  

La Libertad 32.4 50.0 45.0 40.9 34.0 35.7 41.8  

Lambayeque 44.8 38.3 41.0 35.8 36.0 38.3 37.6  

Provincia de Lima 1/ - - - 34.7 35.5 32.6 33.3  

Región Lima 2/ - - - 56.5 48.7 40.9 43.9  

Loreto 55.5 57.3 57.4 59.2 55.6 60.7 61.5  

Madre de Dios 59.2 59.4 61.3 68.4 58.2 55.6 57.3  

Moquegua 45.4 37.9 28.4 36.1 39.3 38.1 37.2  

Pasco 53.2 55.4 59.0 60.6 56.1 60.6 58.0  

Piura 36.6 41.2 43.9 43.9 35.9 42.8 42.3  

Puno 71.1 73.7 79.1 82.0 76.0 75.9 75.9  

San Martín 33.5 38.8 31.7 47.6 44.7 48.3 50.7  

Tacna 48.5 35.8 50.3 41.5 38.9 35.1 37.0  

Tumbes 40.5 50.3 54.8 52.2 48.4 48.8 46.8  

Ucayali 49.5 54.8 53.6 59.6 54.3 57.1 59.1  
                 

Lima y Callao 27.5 34.9 39.4 38.4 36.8 34.7 34.3  

INCIDENCIA DE ANEMIA EN NIÑOS DE 6 A 35 MESES DE EDAD, 2011-2018 I SEMESTRE 
(Porcentaje)

Nota: A partir del año 2014 se presenta la provincia de Lima, Región Lima y la Provincia Constitucional del Callao de manera independiente.
1/ Comprende los 43 distritos que conforman la provincia de Lima.
2/ Comprende las provincias: Barranca, Cajatambo, Canta, Cañete, Huaral, Huarochirí, Huaura, Oyón y Yauyos.
Fuente: Instituto Nacional de Estadística e Informática - Encuesta Demográfica y de Salud Familiar.

han realizado 250 mil tratamientos 
en cinco años. El resultado ha sido 
significativo. Porque veinte puntos 
(de reducción) es más que importan-
te”, remarcó Silva.

Indicó igualmente la necesidad de 
elaborar un registro individualizado 
de los niños menores de tres años, 
enfermos con anemia, los mismos 
que son estimados en aproximada-
mente 600,000.

“(Para ello) debería formarse un vo-
luntariado (juvenil que opere) bajo 
la supervisión de la Fuerzas Arma-
das. Porque no hay ninguna organi-
zación en el Perú, que sea capaz de 
llegar a todos los puntos del país”, 
explicó.

Detalló que una de las principales 
funciones de este voluntariado esta-
ría centrado en supervisar “casa por 
casa” que los niños que han recibido 

el tratamiento contra la anemia, lo 
estén completando en sus respecti-
vos domicilios.

“Porque de cada cien niños que en-
tran en tratamiento por la anemia, en 
su fase aguda, 97 lo abandonan. Y la 
mayoría no pasa de la séptima u oc-
tava toma. Que verifiquen, no solo la 
entrega a la madre de los nutrientes, 
sino el consumo de estos por parte 
de los menores”, anotó.



De otro lado, exigió la participación 
del sector educativo en este punto 
con la inclusión, en sus respectivas 
currículas escolares y universitarias, 
de un curso obligatorio de “Educa-
ción para la Salud”.

Es importante mencionar que el 
Instituto Nacional de Estadística e 
Informática (INEI) informó que el 
promedio nacional de anemia en ni-
ños menores de tres años aumentó 
de 43.6% a 46.6% entre el 2017 y el 
primer semestre 2018, y nivel pro-
medio de la prevalencia de anemia 
en la costa del país se incrementó de 
36.1% a 42.0% en el mismo periodo.

Al respecto, Silva señaló que, aunque 
parezca sorprendente, el nivel de ane-
mia en las áreas urbanas ha aumen-
tado, mientras que ha disminuido en 
las zonas rurales. “Y lo demuestra el 
incremento en ocho puntos porcen-
tuales en estos niños menores de tres 
años en Lima”, detalló. 

Compromiso

De otro lado, Alejandro Daly, direc-

tor del Comité de Alimentos y Be-
bidas de la SNI remarcó que este 
sector se encuentra comprometi-
do en la lucha contra la anemia in-
fantil. Para ello, dijo, existe un por-
tafolio amplio de productos como 
galletas y cereales, entre otros, 
que pueden ser enriquecidos para 
atender los programas de alimen-
tación escolar con micronutrientes 
y granos andinos.

Así, destacó la experiencia de otros 
países donde el sector privado y el 
Estado vienen trabajando conjunta-
mente en esta dirección.

Añadió que dentro del rubro de ali-
mentos, se debe tener presente al 
sector de pesca de consumo masivo. 
“Debemos aprovechar la enorme ri-
queza de los recursos marinos que 
ofrece nuestro mar para promover 
un mayor consumo de pescado entre 
la población”, exhortó.

Finalmente mencionó que debe po-
tenciarse el procesamiento de an-
choveta, pota y otros recursos para 
destinarlos al mercado interno. 

Premio 
Adifan

En consonancia con esta cruza-
da de lucha contra la anemia, Sil-
va informó que la Asociación de 
Industrias Farmacéuticas Nacio-
nales (Adifan), está organizando 
para este año el primer premio a 
la innovación en ciencias y tec-
nologías farmacéuticas en la lu-
cha contra la anemia infantil.

Explicó que la finalidad de este 
evento es el impulso de solucio-
nes a los problemas de la salud 
de la población peruana y el 
desarrollo científico y tecnoló-
gico mediante la integración de 
la industria farmacéutica y del 
sector académico.

El periodo de presentación de 
trabajos está fijado entre el 15 
de octubre y 15 de diciembre de 
2018. La evaluación de los mis-
mos será del 16 de diciembre al 
31 de diciembre. Los resultados 
y entrega de premios están pro-
gramada para el primer trimes-
tre de 2019.

POSICIÓN DE LA SNI CON RELACIÓN A LAS DENUNCIAS DE PRÁCTICAS
COLUSORIAS EN EL SECTOR FARMACÉUTICO

PRONUNCIAMIENTO
CSNI-003-2018

La Sociedad Nacional de Industrias (SNI) deplora cualquier práctica colusoria realizada por empresas nacionales 
y/o transnacionales con la finalidad de encarecer los medicamentos que compra el estado.

En los últimos días hemos tomado conocimiento que el Ministerio de Salud (MINSA) y El Seguro Social de Salud 
del Perú (EsSALUD) han denunciado prácticas colusorias en los procesos de compras de medicamentos, por lo 
que nuestro gremio respalda las investigaciones que realiza el Estado a través del El Instituto Nacional de Defensa 
de la Competencia y de la Protección de la Propiedad Intelectual (INDECOPI), a fin que respetando el debido 
proceso, se sancione severamente cualquier práctica ilegal que vaya en contra del acceso a los medicamentos, 
atentando contra la salud de todos los peruanos.

Nuestro gremio reitera su compromiso con la ética y la transparencia que debe existir en todas las contrataciones 
con el Estado, así como en las relaciones entre privados, rechazando cualquier acto de corrupción venga de quien 
venga.

Renovamos nuestro compromiso con la vigencia de un Estado que promueve la libre y leal competencia en una 
economía de mercado, la lucha frontal contra la corrupción y que promueva el desarrollo nacional en beneficio de 
todos los peruanos y en particular de las poblaciones más vulnerables.

Lima, 18 de Octubre de 2018
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Se debe financiar 
proyectos integrales

on el objetivo de disminuir 
los altos índices de anemia, 
el sector empresarial propo-

ne una alianza público-privada para 
financiar proyectos integrales que 
reduzcan esta enfermedad en zonas 
específicas del Perú mediante el me-
canismo de obras por impuesto, indi-
có la directora y miembro del Comité 
Ejecutivo de la Sociedad Nacional de 
Industrias, Gisella Rojo.

“Hacemos esta propuesta a efectos 
de fortalecer el impacto de las políti-
cas implementadas en la lucha con-
tra la anemia. Las empresas están 
comprometidas con el desarrollo del 
país y obviamente no se puede lograr 
un desarrollo integral si nuestros ciu-
dadanos no se han librado de lacras 
como la anemia”, enfatizó. 

C

Gisella Rojo, 
miembro del Comité 

Ejecutivo de la SNI, 
remarcó la necesidad 

de trabajar 
articuladamente para 

disminuir los índices 
de anemia 

En declaraciones a Industria Perua-
na, Rojo remarcó que en nuestro país 
urge instaurar políticas públicas que 
estén enfocadas en la prevención de 
la anemia y que fortalezca el trabajo 
articulado desde el Ejecutivo, repre-
sentado por el Gobierno, pasando 
por el sector privado y llegando has-
ta las comunidades campesinas o 
nativas.

“Se debería aprovechar la buena 
voluntad y el compromiso de mu-
chas empresas que quieren contri-
buir en el desarrollo del país para 
incentivarlas a ejecutar proyectos 
integrales de lucha contra la ane-
mia, donde se trabaje articulada-
mente con los gobiernos locales, 
regionales, el personal de salud de 
los hospitales y lógicamente las co-

munidades. Todos unidos podemos 
lograrlo”, subrayó.

Alianzas positivas

Asimismo, Rojo comentó que, en 
otros países del mundo, las alianzas 
que han establecido el sector públi-
co con el privado han dado pie a que 
se implanten proyectos integrales y, 
de esta forma, han logrado disminuir 
considerablemente el registro de 
anemia y desnutrición infantil en sus 
territorios.

“Hay países en Latinoamérica que 
ya han logrado erradicar la anemia. 
Nosotros tenemos índices en el Perú 
que sobrepasan el 40% de la pobla-
ción, eso no es tolerable de ningún 
modo”, remarcó.

En ese sentido dijo que la alianza en-
tre el Estado, la empresa y la comu-
nidad puede ser el más importante 
elemento de lucha contra este flage-
lo. “Esperemos que el Estado no solo 
promueva obras de fierro y cemento 
sino también obras de naturaleza 
blanda como aquellas destinadas al 
fortalecimiento”, finalizó. 

ENFOQUE



22

Clúster con 
potencial 
exportador

ENTREVISTA
Oficina Comercial 
de Perú en Brasil 
promueve 
conglomerados en 
sector metalmecánico 
y de desarrollo de 
proyectos para la 
minería

l consejero Económico Comer-
cial del Perú en Brasil, Anto-
nio Castillo Garay, concedió 

una entrevista a Industria Peruana 
y destacó que nuestra balanza co-
mercial con este país está en una 
tendencia ascendente y sostenida, 
pese a las dificultades políticas y 
económicas que atraviesa el gigan-
te sudamericano.

Asimismo, destacó que Brasil es el 
segundo mercado de confecciones 
para el Perú e indicó que nuestro 
país trabaja varios proyectos rela-
cionados con el desarrollo de plata-
formas de internacionalización. 

 ¿Cuáles son los avances de nues-
tra Oficina Comercial en Brasil? 
La Oficina Comercial de Perú en Brasil 
tiene un plan de desarrollo a través de 
conglomerados, no solo para las gran-
des empresas, sino también para las 
pequeñas y medianas. Estos trabajos 
lo hacemos en función de clúster, o 
sea, conglomerados de empresas que 
tienen un potencial exportador. 

E
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par en esta asociación?
Para participar se requiere que las em-
presas, vía la SNI, presenten una solici-
tud a la Oficina Comercial para que se 
inscriban. Muchas de las empresas par-
ticipantes ya fueron seleccionadas por 
el gremio. Entonces, con esas industrias 
y con el apoyo de Promperú, se haría 
una verificación de la oferta y se estaría 
ya ingresando a nuestro programa de 
trabajo en mercados especializados y 
de internacionalización. En base a eso, 
no sólo vamos a iniciar oportunidades 
de negocios y perfiles de mercado, sino 
también con ferias en la que esperamos 
que los empresarios tomen contacto 
directo con potenciales clientes.

 ¿Cómo nos va en el sector de con-
fecciones?
Brasil es el segundo mercado de con-
fecciones para el Perú. Está creciendo 
por encima del 40% en el primer se-
mestre de este año, y esperamos que 
el mercado siga esta ruta ascendente. 
Básicamente, lo que se exporta a este 
país son ropas de algodón, y de punto. 
Y va a diversos segmentos, como son 
hombres, mujeres y niños. Estamos 
trabajando varios proyectos que tie-

 ¿Puede darnos un ejemplo de ello?
En el caso del sector metalmecánico 
que da servicios a la minería, tenemos 
un grupo de 25 empresas que la So-
ciedad Nacional de Industrias (SNI) ha 
convocado y que tienen capacidad de 
dar servicios metalmecánicos y de de-
sarrollo de proyectos para la minería.

En el caso del Perú, la minería nacional 
es de primer nivel. Tenemos empresas 
como Newmont, Southern, Anglo, etc. 
Todas son compañías que compiten 
mundialmente y que, para atenderles 
como proveedores, se requiere poseer 
calidad, competitividad, cumplir pro-
tocolos y tener certificación. Y las em-
presas metalmecánicas del Perú ya lo 
tienen. Entonces, estamos partiendo 
de esa experiencia, de esa calificación 
que tienen como proveedoras de gran-
des compañías industriales, para de-
sarrollar estos programas. Y queremos 
llevarlo a toda Latinoamérica, en una 
primera etapa. 

 ¿Hacia dónde?
Vamos a atacar no sólo el mercado de 
Bolivia y Ecuador, sino también Chile y 
Brasil. También trabajaremos con Co-
lombia, Panamá y varios países de la 
región latinoamericana.

Este es un primer paso que estamos 
dando, porque la idea es que en base 
a un programa de alianzas entre la SNI 
y las Oficinas Comerciales Peruanas, 
en este caso con un piloto en países 
de Sudamérica, tengamos resultados 
y oportunidades para las empresas in-
dustriales peruanas.

 ¿Cuáles son los pasos para partici-

“Estamos  trabajando varios 

proyectos que tienen	

que ver con desarrollo	

de plataformas de 

internacionalización”

nen que ver con desarrollo de platafor-
mas de internacionalización. 

Si bien la gran empresa ya exporta a Bra-
sil, las medianas y pequeñas no llegan 
debido a que no tienen capacidad de ex-
portación. Entonces, las Oficinas Comer-
ciales se orientan a traer el producto al 
mercado y que los exportadores perua-
nos vendan directamente en el destino.

 ¿Qué avances se ha logrado?
La oferta exportable de confecciones 
está homologada. Hay todo un traba-
jo de desarrollo en la parte de diseño, 
acabado, presentación de la prenda. Y, 
básicamente, la competitividad que te-
nemos es por la fibra de algodón pima, 
que es la que tiene un tacto suave y 
hace una diferenciación frente a las ro-
pas brasileñas. 

 ¿Qué proyecciones existen, por ejem-
plo, en la industria de autopartes? 
Bueno, en el caso de servicios a la mi-
nería, tenemos varios rubros. Tenemos 
empresas que están desarrollando 
proyectos mineros para plantas de 
molienda y de transformación final del 
producto. Tenemos empresas que dan 
soporte y servicio en la parte de repara-
ciones, en la parte de servicio. Tenemos 
empresas que incluso dan software de 
seguridad. Entonces, creo que tenemos 
un componente grande y mediano de 
empresas que pueden atender no solo 
a la minería peruana, sino también a la 
minería de los países de la región.

 ¿Qué otros subsectores destacan?
Está el segmento de empaquetaduras. 
Frenosa (Freno S.A.) ha avanzado tam-
bién en el mercado. Y esperamos que 
las doce o catorce empresas del sec-
tor autopartes puedan posicionarse en 
Brasil, en base a diferenciación. Sólo 
habría que señalar que estas ofertas 
del Perú no van para las plantas indus-
triales de vehículos nuevos, sino que 
estamos en el mercado de reposición, 
que es importante y es una alternativa 
para que el Perú siga creciendo.

 ¿Podemos decir, finalmente, que 
nuestra balanza comercial con el 
Brasil puede ser positiva?
Yo creo que sí. Hemos tenido un incre-
mento de 28% en el primer semestre 
y nos vamos a un crecimiento igual-
mente alto. Entonces, esperamos que, 
a pesar del ruido político que existe en 
Brasil, esto va a pasar. Y nos vamos a 
estabilizar en el mercado a fines de 
este año y también el próximo año. 
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¿Quién alienta la 
desindustrialización?

ucha preocupación ha generado 
la reciente medida del cambio 
en la clasificación en las expor-

taciones de productos de zinc. Desde 
junio de este año han sido reclasifica-
dos como exportaciones tradicionales, 
y eso traería serias consecuencias para 
dicho sector, en donde 11 empresas 
exportadoras podrían desaparecer de 
mantenerse esta medida.

En esa línea, el presidente de la Socie-
dad Nacional de Industrias, Ricardo 
Márquez mostró su desazón y advirtió 
que no están en desacuerdo con que se 
revisen las exoneraciones tributarias, 
pero una buena evaluación es necesa-
ria. “Nos piden dar valor agregado a la 
minería, se la damos y nos castigan”.

Uso del drawback

Hay muchos comentarios acerca de la 
viabilidad o no del drawback para los 
productos manufacturados o con valor 

M agregado. Los países que importan pro-
ductos peruanos no han cuestionado 
su viabilidad. Cuando se firmaron los 
TLC se acordó mantenerlos mientras 
el país progresara en su desarrollo de 
infraestructura, mejora de seguridad y 
otros factores que apoyen la mejora de 
la productividad del país. 

En este tiempo, el Perú ha descendido 
más de 10 puestos en los Ranking de 
Productividad Mundial. Ya en el país 
se puede observar que en la última 
década el peso de la industria, que es 
el sector que crea más puestos for-
males de trabajo, ha venido cayendo 
como porcentaje del PBI año a año y 
vemos cómo productos que antes se 
fabricaban en el Perú van yéndose a 
otros países por nuestra falta de com-
petitividad.

Usar medidas sin sustento o confusas 
y dudosas para atacar a las empresas 
es una forma directa de desincenti-

var las inversiones. Que un análisis 
simple de laboratorio pase por enci-
ma de estudios técnicos de la UNI o 
la Universidad Católica, para decir 
que un producto industrial no lo es y 
pretender cambiarlo de una partida a 
otra para quitarle el drawback es una 
sinrazón, si es que no tiene visos de 
credibilidad.

Primero se tocó a los productores de 
zinc, ahora se hacen otros análisis de 
productos de cobre, fierro y joyería 
¿Quién está mandando a hacer estos 
muestreos interesados en quitar el 
drawback, sin justificar el por qué? 
 
Manufacturar minerales

Una política de Estado, o al menos 
eso se pretendía, era apoyar la indus-
trialización de los minerales que el 
Perú produce. Cada vez que se ha in-
vertido para lograr hacer productos 
terminados, se ha dado incentivos 

Castigan el esfuerzo 
al valor agregado 

en la minería. 
Productos de zinc son 

considerados ahora 
como exportaciones 

tradicionales

ESPECIAL
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	 Los ánodos de zinc para galvanoplastía no son productos 
primarios, sino de manufactura.

	 Por lo establecido las formas geométricas y tamaños que 
debe tener un ánodo de zinc para galvanoplastía, es bola, 
semibola o pellet y de tamaños pequeños como son de 40 a 
50 mm de diámetro.

	 Los ánodos de zinc para galvanoplastía deben ofrecer gran 
área para que la densidad de la corriente sea la menor 
posible, para que haya una oxidación uniforme del ánodo 
y de esta manera tenga un eficiencia alta y el ánodo no se 
pasive.

	 Lo indicado arriba hace que las piezas de los ánodos de 
zinc para galvanoplastía sean pequeñas y por lo tanto para 
usarlas deberán colocarlas en cestos de titanio para ser 
usadas.

	 Según la partida 79.07 que habla sobre demás manufacturas 
de zinc (porque no hay partida para ánodos de zinc para 
galvanoplastía), lo deriva a la partida 75.08 la cual se refiere 
a los ánodos de níquel, en su explicación 7508.90, se indica 
la necesidad de que estos ánodos de níquel usen cestas de 
titanio para sostenerse en el baño. En la misma información 
indica que para los ánodos de refinación electrolítica, o sea 
los ánodos que sufrirán una purificación electrolítica (que 
no es el caso de los ánodos para galvanoplastía), se remite 
al 75.02 y es donde parte la confusión. Así, indica que estos 
ánodos deberán tener ganchos y se refiere a los ánodos de 
refinación electrolítica y no se refiere a los ánodos de zinc 
para galvanoplastía. Por lo indicado los ánodos de zinc para 
galvanoplastía no deben tener ganchos para denominarlos 
como tal.

	 Dadas las características en composición y forma geométrica 
del llamado zinc en bruto (lingote), su uso en el galvanizado 
se restringe para la tecnología de galvanizado en caliente.

	 El análisis químico reportado por el Instituto de Corrosión 
y Protección (ICP) - PUCP, para la muestra bola y pellet está 
dentro de las características aceptadas en porcentaje de zinc 
y de los otros componentes.

	 El análisis metalográfico del ICP-PUCP confirma el uso 
diferenciado que tiene el lingote, estableciéndose su uso 
como ánodos de zinc para galvanoplastía.

	 Se recomienda y confirma que el uso de las presentaciones 
de bola y pellet son como ánodos de zinc para 
galvanoplastía. 

Conclusiones técnicas - UNI a este proceso de in-
versión para crear más 

puestos de trabajo forma-
les en el país, y para aumen-

tar el valor de nuestras expor-
taciones. Pero cada vez que se 
logra desarrollar una industria que 
da valor agregado a los minerales, 
aparecen voces dentro del Ministerio 
de Economía y de la Sunat, que buscan 
decir que lo que se exporta es un produc-
to primario, es decir, minerales sin valor agregado. 

Esto es incomprensible, pues la definición de manufac-
tura es tomar uno o varios insumos y transformarlos en 
un producto distinto con valor agregado. El cliente pide 
un producto que sea un ánodo, con un tamaño y forma 
específica, que tenga un tipo de fundición específica, con 
una molécula corta y redondeada en lugar de la molécula 
larga del lingote, con una pureza muy alta y que cumpla 
con las normas técnicas de su línea de galvanoplastía, 
que se realiza muy bien en el Perú, que es un importante 
proveedor de este insumo.

Definitivamente la Sunat está yendo contra lo que el mis-
mo Gobierno pide, manufacturar los minerales, pero su 
sustento técnico es insostenible, pues va contra los prin-
cipales laboratorios universitarios del país, con un labora-
torio que no tiene ni los equipos, ni los técnicos que la UNI 
y la Universidad Católica sí los tienen. 
 
Molécula y análisis de minerales

Si uno analiza un medicamento patentado con otros 
medicamentos o productos industrializados, un análi-
sis químico de los insumos que tienen estos productos, 
puede dar resultados de insumos muy parecidos, es más, 
muchas veces los excipientes o partes que no son medi-
camento sino sólo los que lo contienen y mantienen en 
buen estado, son más del 99.99% de la pastilla, jarabe o 
suspensión. Pero lo que se patenta es la molécula activa, 
no los átomos o minerales que contiene. 

El lingote cumple unas condiciones, los que tienen pro-
cesos de galvanización no pueden usar los lingotes cor-
tados o fundidos, requieren que se cambie la molécula, 
la densidad, que se eviten las burbujas, que el producto 
final tenga una determinada forma, tamaño, pero, densi-
dad, no burbujas, un sentido de fundición y una molécula 
específica o el proceso de galvanoplastía no será durade-
ro y óptimo. 

¿Cómo se obvió la forma de la molécula en un análisis del 
producto? Es muy claro que se hizo a propósito, con lo que 
se desnaturalizó el análisis de laboratorio de Aduanas. 
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Duro golpe a la 
industria del zinc

a administración de Aduanas 
decidió, recientemente, cam-
biar la calificación de los pro-

ductos de zinc a “tradicionales”, 
restringiendo los beneficios a los 
exportadores y poniendo en riesgo 
la imagen de los productores perua-
nos a nivel mundial.

Frente a esta situación, Joseph An-
drade, abogado de PwC, advirtió a 
Industria Peruana que este cambio 
podría generar un paro de despa-
chos a la exportación, sobrecostos a 
la exportación, una pésima imagen 
de los productores peruanos a nivel 
mundial e, incluso, la imposibilidad 
de regularizar las exportaciones 
sino se aplica el criterio que Adua-
nas pretende imponer. 

“Este cambio va a afectar duramen-
te al sector, debido a que al aplicar la 
partida que quiere la administración 

L va a dejar de obtener drawback, que 
va a impedir que los exportadores 
reciban el reembolso del IGV que 
está contemplado para los produc-
tos no tradicionales. En el camino 
también se van a generar otras 
afectaciones que no hacen más que 
dañar la imagen de los productores 
peruanos a nivel mundial”, expresó. 

Drawback

Como menciona Andrade, el riesgo 
principal que existe para el conjun-
to de exportadores de productos de 
zinc está en que ya no podrán acce-
der al drawback, una herramienta 
que les permitía acceder al reembol-
so del IGV una vez que realizaban el 
proceso de exportación. 

“Sin embargo, con esta modifica-
ción, el sector exportador va a dejar 
de obtener este beneficio. Y esto no 

solamente va a afectar el derecho 
de los exportadores o los producto-
res de zinc, sino también al propio 
Estado, porque le estamos dando 
información incorrecta al mercado. 
Entonces, es una medida polémica 
y de impacto negativo para la indus-
tria exportadora”, subrayó.

La polémica se encuentra en la mo-
dificatoria a la calificación de las bo-
las del zinc. Según Andrade, éstos 
pasan por todo un proceso de trans-
formación que busca la estructura 
molecular, y la forma esférica para 
ampliar la superficie (área) de ata-
que que, finalmente, la convierte en 
un producto que sí puede ser consi-
derado como “no tradicional”.

Serias consecuencias

Pese al análisis que han tomado di-
versas universidades expertas en el 

Advierten que 
nueva calificación 

de productos de 
zinc pone en serio 

riesgo a la industria 
exportadora

ESPECIAL
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tema, como la Pontificia Universidad Católica del Perú 
(PUCP) o la Universidad Nacional de Ingeniería (UNI), 
quienes han coincidido en que, efectivamente, los pro-
ductos de zinc que pasan por un proceso de transforma-
ción pueden ser considerados productos “no tradiciona-
les”, la administración de Aduanas insiste en no tomar 
en cuenta estas apreciaciones.

“Se ha presentado a la administración un estudio de 
análisis de universidades de prestigio para que pue-
dan ayudar a determinar que estos productos son 

manufacturados. Esto debería ser suficiente para que 
la administración se de cuenta que estos productos en 
bruto son realmente procesados”, remarcó.

Este cambio específico podría traer consecuencias muy 
serias a la industria productiva del país. Pese a que no 
hay un índice concreto, Andrade señaló que muchas 
empresas que trabajan en la línea de negocios de pro-
ductos de zinc sí podrían cerrar, lo que generaría una 
enorme pérdida para el Perú. 

“Lo cierto es que sí está afectando a un sector relevante 
de nuestra industria productiva. Muchas empresas ten-
drían que cerrar y, de esta forma, nuestro país dejaría 
de competir. Lo que conlleva a tener pérdida de empleo, 
cierre de empresas y otras consecuencias”, lamentó.

Desindustrialización

En otro momento, Andrade sostuvo que esta modifica-
ción podría marcar un precedente que desencadenaría 
en una “desindustrialización” de otros productos que 
pasan por un proceso de transformación. 

“Esto puede generar a que se desnaturalice a otros pro-
ductos y genere una cadena que afecte a otros sectores. 
Claramente, si tú estás diciendo que no importa lo que 
agregues a un producto, ¿cuál es el sentido de agregarle 
valor? Eso es lo que puede generar esta desindustriali-
zación”, refirió. 

	 De acuerdo a los resultados de los análisis químicos 
realizados para determinar la composición química del 
lingote de zinc y de los ánodos de zinc, se determinó 
que estos materiales cumplen con las especificaciones 
técnicas de las normas internacionales cada uno de ellos 
para sus condiciones de uso. El análisis metalográfico 
efectuado en las muestras evidenció una diferencia entre la 
microestructura del lingote de zinc con granos columnares 
de menor tamaño o más finos, cuya característica es 
deseable cuando dichos materiales son empleados como 
ánodos en los procesos de electrodeposición del zinc o 
zincado electrolítico (galvanoplastía del zinc).

	 El términos generales se puede afirmar que el lingote o barra 
de zinc electrolítico (Zinc SHG) se emplea directamente en 
el proceso de galvanización por inmersión en caliente o 
galvanizado en caliente (zincado al fuego), mientras que 
en el proceso de electrodeposición del zinc o zincado 
electrolítico (galvanoplastía del zinc) son empleados 
preferentemente (para lograr mayor eficiencia anódica) en 
ánodos de zinc en forma de bolas o esferas, semiesferas, etc., 
manufacturados utilizando como materia prima los lingotes 
de zinc electrolítico (Zinc SHG).

	 No es práctica usual que los fabricantes o productores de 
ánodos de zinc para la electrodeposición de metales en la 
industria de la galvanotecnia comercialicen estos materiales 
en cestas de titanio o acero inoxidable, ya que ello compete 
a las empresas especializadas que comercializan todos los 
productos químicos, equipos, instrumentos, materiales y 
accesorios para este sector.

	 Considerando que nuestro país es uno de los principales 
productores de zinc a nivel mundial se debería incentivar 
al sector productivo nacional para que el zinc electrolítico 
refinado en forma de lingotes o barras de zinc (SHG) sea 
empleado para la manufactura de otros productos con un 
mayor grado y no se siga exportando como materia prima 
(zinc en bruto) para su uso en otros países, principalmente 
en el proceso de galvanizado por inmersión caliente. 

	 Se recomienda aumentar la producción de ánodos de zinc 
para la industria de galvanotecnia, incursionar con mayor 
énfasis en otros campos donde se puede usar lingotes 
de zinc (Zinc SHG) para la utilización en otras medidas 
de protección contra la corrosión del acero tales como: la 
producción de ánodos de zinc para protección catódica, 
polvo de zinc para pinturas o sherardización, polvo y 
alambres de zinc para el metalizado por proyección térmica.

Conclusiones y 
recomendaciones ICP-PUCP



28

“Sector 
industrial 
está en la 
agenda del 
Gobierno”

ENTREVISTA
Ministro de la Producción 
estima que la industria 
nacional crecerá este 
año por encima del 4%

ompetitividad, innovación, em- 
prendimiento, desarrollo de 
mercados, desarrollo sosteni-

ble y formalización son los ejes prio-
ritarios con los que trabaja el Minis-
terio de la Producción. En la siguiente 
entrevista, el ministro del sector, Raúl 
Pérez Reyes nos explica las diversas 
acciones que tiene como agenda el 
Gobierno para mejorar el desenvolvi-
miento de la industria nacional.

 ¿El sector industrial se encuentra 
en la agenda de la política económi-
ca del Gobierno? 
Definitivamente sí, el sector industrial 
está en la agenda del Gobierno, y ello 
no podía ser de otra manera, dada su 
importante contribución a la economía 
peruana, y dado nuestro rol promotor 
sectorial. En efecto, en el 2017, el sec-
tor industrial aportó el 12.4% del PBI 
nacional, concentrando 1.6 millones en 

C
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N° 1414, que encarga a Produce la con-
formación de los núcleos ejecutores 
permanentes del programa Compras 
a Myperú

Este dispositivo es un elemento funda-
mental que potenciará todo el proceso 
de industrialización en nuestro país, y 
destaco esto, no sólo por el estímulo 
que generará en la industria existente 
que proporcione suministros e insu-
mos a las Mype, sino porque, fomenta 
lo que se conoce como “escalamiento 
productivo”, que los convertirá, gra-
dualmente, en medianas y grandes 
empresas, o en conglomerados indus-
triales que, en un futuro no muy lejano, 
brindarán trabajo a muchos peruanos 
que hoy en día no lo tienen. 

Por supuesto, dicho escalamiento pro-
ductivo no es privativo de las manu-
facturas, y por ello, aplicaremos dicha 
estrategia de estímulo productivo en 
otras actividades industriales, como 
en la acuicultura.

puestos de trabajo y siendo el tercer 
sector de mayor concentración em-
presarial, con más de 152 mil empre-
sas formales.

El Gobierno viene desarrollando diver-
sas acciones para la mejora de la com-
petitividad y productividad de la indus-
tria nacional, siendo la continuidad del 
Plan Nacional de Diversificación Pro-
ductiva la primera de las acciones que 
merece ser destacada. En esa línea se 
puede destacar, por ejemplo, el desa-
rrollo normativo de los Parques Indus-
triales y las resoluciones ministeriales 
que formalizan la creación de Grupos 
Técnicos de Trabajo, específicamente 
orientados a repotenciar las cadenas 
de valor de productos con alto poten-
cial de generación de desarrollo pro-
ductivo, como son el cacao, café orgá-
nico, paiche amazónico, entre otros. 

 ¿Comparte usted que urge una po-
lítica industrial de largo alcance? 
El desarrollo económico de un país se 
basa principalmente en la mayor ge-
neración de valor agregado, siendo el 
sector de la industria manufacturera, 
uno de los que tradicionalmente ha 
cumplido mejor este rol, jugando un 
papel central en el proceso de impulso 
a los procesos de industrialización que 
motivan la pregunta. 

Y atendiendo a dicho potencial, la pro-
moción de la manufactura en la Mype 
ha sido institucionalizada reciente-
mente, en setiembre, como un instru-
mento de desarrollo productivo de lar-
go aliento, que se ha materializado en 
la publicación del Decreto Legislativo 

En todos los casos, dichas estrategias 
serán acompañadas por Produce a 
través de una mayor inversión en inno-
vación y tecnología, una oferta de for-
mación de capacidades y calificación 
del personal, la incorporación de me-
jores prácticas de gestión empresarial 
y la dotación de herramientas digitales 
para fomentar el comercio electrónico; 
labor en la que participarán además 
del ITP e INACAL, nuestros otros bra-
zos ejecutores, y que son, el programa 
“Tu Empresa”, el “Programa Nacional 
de Desarrollo Productivo” e “Innóvate 
Perú”.

Desarrollo empresarial

 Se ha criticado últimamente que 
existe una politización en los temas 
industriales, como, por ejemplo, en 
la parte alimentaria y los plásticos. 
¿Cómo cambiar ese escenario? 
El Ministerio ha emitido su posición 
sobre el tema en base a parámetros 
objetivos. Así, en cuanto a la propuesta 
de ley que regula el plástico de un solo 
uso y los recipientes o envases des-
cartables, este Ministerio se ha ma-
nifestado en diversas oportunidades 
destacando que, si bien es necesario 
adoptar medidas para mitigar la con-
taminación ambiental, ello no puede 
hacerse de espaldas a la actividad em-
presarial dedicada a dicha actividad, 
quienes representan el 72% de las 
unidades de negocio que conforman la 
industria nacional del plástico. 

En esa misma línea, el Ministerio ha re-
comendado también que, de ser apli-
cada una prohibición a la producción 
y/o comercialización de estos produc-
tos, su ejecución sea gradual redu-
ciendo así posibles impactos adversos 
sobre la rama de producción nacional 
y generando incentivos a la reconver-
sión o tránsito hacia la fabricación de 
nuevos artículos.

Innovación
	 En Innóvate Perú, se han otor-

gado S/ 862 millones para fi-
nanciar proyectos de I+D+i+e, 
beneficiando a más de 10,600 
entidades del ecosistema de in-
novación y emprendimiento. El 
60% fueron proyectos impulsa-
dos por Mype.

	 El portafolio total de StartUp Perú 
se encuentra valorizado aproxi-
madamente en S/ 430 millones. 
De 430 ganadores de los concur-
sos de emprendimiento, al 30 de 
setiembre, se han suscrito 364 
contratos y el resto está en pro-
ceso de inicio de contratación.
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 Dentro de su gestión está plan-
teada cinco grandes ejes de in-
tervención en el sector produc-
ción: competitividad, innovación 
y emprendimiento, desarrollo de 
mercados, desarrollo sostenible y 
formalización. En cuanto al eje de 
formalización, ¿Cómo se viene tra-
bajando?
El Ministerio de la Producción, enten-
diendo la multidimensionalidad de la 
informalidad, asume acciones orien-
tadas a brindar las condiciones ade-
cuadas que incentiven a las unidades 
productivas a formalizarse, en coordi-
nación con los sectores y los gobiernos 
regionales y locales en el marco de sus 
competencias.

Es así que, desde Produce, se está 
impulsando el desarrollo empresa-
rial, buscando incrementar la pro-
ductividad de las empresas, facilitar 
su acceso al mercado, fortalecer sus 
capacidades de gestión y viabilizar su 
transformación digital. 

Asimismo, se cuenta con mecanismos 
para brindar orientación y asesoría a 
las unidades productivas, facilitando 
incluso la realización del acto consti-
tutivo, como, por ejemplo, a través de 
los Módulos MACPYME en los centros 
MAC de PCM.

Innovación

 Se habla mucho de la movilidad 
eléctrica como las industrias del fu-
turo. En ese sentido ¿Cómo han to-
mado el descubrimiento de la mina 
de litio más grande del mundo?
Hay una clara tendencia mundial en 
cuanto a la electrificación del sector 
transporte que pasa por el reemplazo 

de máquinas de combustión interna 
a motores eléctricos alimentados con 
baterías. Esto resulta en una creciente 
demanda por metales como el litio. 

La capacidad mundial de producción a 
escala industrial de baterías de iones de 
litio puede convertirse en un factor limi-
tante en el futuro cercano si los planes 
de electrificación de vehículos se llegan 
a implementar. Ante este exceso de de-
manda, el descubrimiento de la mina 
de litio en Puno, sin duda nos pone en 
una posición de ventaja en la cadena 
de valor de la producción de vehículos 
eléctricos a nivel internacional. 

Esto significa que hay una oportunidad 
para que Perú no sea únicamente un 
proveedor de litio como materia prima, 
si no que pueda empezar a producir 
productos más sofisticados como las 
baterías de litio que tendrán alta de-
manda en el mercado

 ¿Usted anunció que existen 51 
programas en su portafolio vincula-
dos a innovación, mejoramiento de 
productividad y competitividad, en-
focados mayormente en las Mype? 
¿Se ha avanzado en su unificación? 
En efecto, dicha plataforma la consti-
tuye el Programa Nacional “Tu Empre-
sa”, la cual diagnostica e identifica las 
necesidades de cada Mype de mane-
ra personalizada, brindando servicios 
empresariales diseñados por el Mi-
nisterio de la Producción, de manera 
integrada y articulada, con el fin de 
contribuir al incremento de sus ventas 
y productividad.

Durante el año 2018 y a nivel nacional, 
el Programa ha realizado 29,765 ase-
sorías a Mype en los componentes de 
formalización, gestión empresarial, 
digitalización, desarrollo productivo 
y asesoría en financiamiento. En el 
marco de su fortalecimiento nos en-
contramos expandiendo sus servicios 
para que, de manera permanente, se 

pueda seguir brindando estos servi-
cios en regiones.

 ¿Cuál es su proyección de creci-
miento del PBI industrial para cierre 
de año? Se habla de cifras de 4%. 
¿Dónde y qué se sustentará este 
crecimiento?
La manufactura, que tiene una inciden-
cia de aproximadamente 16.5% en el 
PBI nacional, consolidaría su recupe-
ración tras cuatro años sucesivos a la 
baja. De acuerdo a las cifras proyecta-
das para el sector manufactura, se es-
tima que este año la producción manu-
facturera crecería alrededor del 4.3%, 
dicha recuperación sería impulsada 
por el buen desempeño del subsector 
primario que sería superior al 6%, y en 
menor medida, por el subsector no pri-
mario cuya proyección de crecimiento 
oscilaría alrededor entre 2% y 4%.

El crecimiento que se estima para este 
año de la pesca industrial (58.8%), los 
metales primarios (3.4%) y la industria 
de productos cárnicos (5.2%) serían 
los principales impulsores del creci-
miento de la manufactura primaria.

El significativo crecimiento que se 
espera en la pesca industrial estaría 
asociado al incremento en la produc-
ción de harina y aceite de pescado, así 
como la recuperación de la industria 
de congelado (pota) debido a la dispo-
nibilidad de la materia prima. En este 
primer semestre la pesca industrial 
creció en 32.9%, y se espera que para 
el segundo semestre este crecimiento 
sería muy superior al primero en más 
de seis veces, toda vez que las condi-
ciones oceanográficas y climatológi-
cas se encuentren normales. 

Entre las actividades industriales de 
mayor valor agregado que impulsarían 
el subsector no primario destacan la 
industria de prendas de vestir, mue-
bles, conservación de frutas y vege-
tales, panadería, papel, productos de 
limpieza y tocador, estructuras metáli-
cas, molinería, alimentos balanceados 
e industrias básicas de hierro y acero. 
El desempeño positivo de estas indus-
trias se sustentaría por la recupera-
ción de la demanda interna (de 1.6% 
en 2017 aumentaría a 4.4%) debido al 
mayor ritmo de gasto público (princi-
palmente por obras y rehabilitación y 
mantenimiento) y un aumento de la 
inversión privada, así también, contri-
buiría el importante crecimiento que 
se estima de las exportaciones manu-
factureras (20.1%). 

“Es así que, desde Produce, se 

está impulsando el desarrollo 

empresarial, buscando 

incrementar la productividad 

de las empresas”

DATOS

• Existe expectativa respecto al régimen 
de Sociedad por Acciones Cerradas 

Simplificadas (SACS) que aporta a la 
formalización y dinamización de la Mype. 

• Hay que tener en cuenta que el 55.9% 
de las Mype del sector manufactura y el 

63.9% de las Mype del sector comercio son 
informales.
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El valor de las 
zonas francas

as zonas francas son un ins-
trumento capaz de impulsar la 
competitividad del país y, siem-

pre que cuenten con un adecuado 
diseño y ejecución, serán capaces de 
promover inversión privada y gene-
rar empleos de calidad. 

En este sentido, la Sociedad Nacional 
de Industrias (SNI) consideró impera-
tivo ejecutar en el corto plazo buenas 
prácticas a nivel internacional; entre 
ellas, zonas francas con un marco 
regulatorio atractivo y gestión eficaz 
como las que implementa Colombia. 

Destacó que mientras en el Perú ope-
ran solo cuatro zonas francas que 
exportan US$ 33 millones anuales y 
generan 1,500 empleos; en Colom-

bia, funcionan más de 100 de ellas 
(multiempresariales y uniempresaria-
les), que exportan más de US$ 2 mil 
millones al año y crean más de 70 mil 
empleos directos.

En el mundo

Señaló que desde el año 2 000 el nú-
mero de zonas francas en el mundo 
se duplicó; y, actualmente, hay más 
tres mil de ellas, tanto en economías 
desarrolladas como emergentes, 
creando más de 70 millones de pues-
tos de trabajo. A nivel mundial, los tres 
países que tienen más zonas francas 
son China (295), EE.UU. (289) y Fili-
pinas (277). En Latinoamérica, esas 
tres naciones son Costa Rica (139), 
Colombia (104) y Honduras (102). 

L

Zonas especiales pueden promover 
inversión privada y generar empleos de 
calidad si cuentan con un diseño adecuado

Cinco condiciones 
para el éxito de las 
zonas francas

1.	 Que tengan un régimen 
competitivo, acorde a las buenas 
prácticas internacionales, y sea 
sostenible en el tiempo para dar 
predictibilidad y certidumbre a 
las inversiones. 

2.	Objetivos claros. En el caso del 
Perú el objetivo principal debe ser 
la creación de empleo a través del 
mecanismo de inversión privada. 
Toda regulación de zonas francas 
debe apuntar a este fin. 

3.	Facilidades para comerciar, 
importar y exportar. Esto es, 
con adecuada infraestructura, 
conectividad y servicios 
básicos esenciales como agua, 
energía eléctrica, gas natural, 
telecomunicaciones, etcétera. 

4.	Deben ser gestionadas 
por operadores privados 
(concesionarios), con el fin de 
garantizar una administración 
con autonomía técnica, 
económica y funcional. 

5.	Deben promover la competencia 
para toda inversión productiva, 
sea nacional o extranjera, actual o 
futura. Deben regular la creación 
del modelo uniempresarial.

COMERCIO EXTERIOR
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Se recuperan industria 
e inversión privada

“Debemos explorar 
nuevos mercados 
alternativos para 

consolidar nuestra 
economía nacional”, 

aseveró viceministro de 
Mype e Industria, Javier 

Dávila Quevedo 

uego de cuatro años de caída 
permanente y en medio de una 
grave crisis política, la industria 

nacional y la inversión privada en 
nuestro país empiezan a recuperar-
se y a mostrar números positivos, 
resaltó el viceministro de Mype e In-
dustria, Javier Dávila Quevedo.

Este crecimiento, según Dávila, se 
puede evidenciar en los números 
de la última Encuesta Nacional de 
Empresas, que prevé cerrar este 
año –en la industria nacional- con 
un aumento de 4.2% y llegar al-
rededor de 5% en el 2019, lo que 
también genera un mayor clima de 
confianza para la llegada de inver-
sión extranjera.

“Comenzamos a recuperar el cre-
cimiento, tenemos que consoli-

L

PERSPECTIVAS 

darlo y recuperar el aumento que 
teníamos previo al año 2010, don-
de crecíamos entre 7 y 8% anual-
mente. Estamos contentos, pero 
consideramos que esta subida 
aún no es suficiente, recordemos 
que han sido cuatro años de caída 
permanente y tenemos que ir re-
cuperando el paso”, enfatizó.

El viceministro reconoció tam-
bién que la actual coyuntura polí-
tica que atraviesa nuestro país ha 
afectado duramente a la econo-
mía nacional y a su industria. Sin 
embargo, destacó la capacidad 
que posee el empresario peruano 
para recomponerse, reorganizar-
se y generar desarrollo en medio 
de situaciones complejas.

“Nosotros tenemos mucha capa-

cidad de recuperación. La coyun-
tura política que hemos pasado 
ha afectado definitivamente, no 
podemos negarnos a la realidad, 
pero el empresario peruano nos 
ha demostrado una vez más que 
puede recomponerse a este tipo 
de escenarios. Eso también es po-
sitivo y esperamos seguir en esa 
línea siempre”, agregó. 

Nuevos mercados

Si bien este crecimiento va a ge-
nerar mayores oportunidades de 
desarrollo para nuestro país, Dávi-
la indicó que es necesario explorar 
nuevos mercados o industrias al-
ternativas. Esto, según dijo, debi-
do a que la mayoría de mercados 
tradicionales se encuentran en 
proceso de extinción. 
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“Estamos recuperando la confianza en la economía, 
pero tenemos que proyectarnos a explorar nuevos 
mercados porque los conocidos se están extinguiendo. 
Tenemos que ver otras posibilidades. Tenemos estabi-
lidad en temas de competitividad y macroeconomía, 
pero debemos insertarnos en otros mercados para se-
guir creciendo”, subrayó. 

Asimismo, destacó que la industria de plástico ha teni-
do una evolución muy positiva y se espera que este año 
crezca a una tasa de 3.7%, similar a la tendencia que 
viene sosteniendo la industria de cereales. Estos dos 
sectores son los que han visto un mayor crecimiento en 
el último año. 

“Es un sector que va creciendo, pese a que hay fuertes 
presiones desde el Congreso para cambiar la matriz 
productiva del sector plástico. Este sector es muy im-
portante para nosotros porque representa el 1% del to-
tal de empresas formales del país, que son como 1,600 
empresas en total”, remarcó.

Exportaciones

Respecto al sector manufacturero, Dávila Quevedo ase-
guró que las exportaciones de este rubro han recupera-
do, nuevamente, su ciclo de alza. Según estimó, al cierre 
de este año las exportaciones manufactureras alcanza-
rían los US$ 14,000 millones y, para el 2019, se espera 
superar los US$ 15,000 millones. 

“Es un tema importante y que nos alegra, porque había-
mos tenido una desaceleración en los últimos años en 
este sector y de nuevo se está comenzando a recuperar. 
Hemos podido ver que ha crecido, y esperamos que el 
próximo año sigamos a este ritmo que es el adecuado”, 
subrayó. 

Finalmente, refirió que las importaciones industriales 
continúan teniendo la estabilidad que han reflejado en 
los últimos años. “En las importaciones sí se ha mante-
nido la estabilidad, están alrededor de los 18 mil millo-
nes de dólares y esto tenemos que mantenerlo en los 
próximos años”, sentenció. 

Nota: (*) Cifra proyectada 2018 y 2019 según el MEF (Marci Macroeconómico Multianual 2019-2022, 
Agosto 2018).

Fuente: BCRP.

Elaboración: Oficina de Estudios Económicos (OEE) - PRODUCE.
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Impacto negativo de 
normas regulatorias

Aplicación de BMP 
y Reglamento de 

Intercambiabilidad 
provocará cierre de 

laboratorios y alza 
de medicinas 

l Manual de Buenas Prácticas 
de Manufactura (BPM) y el 
Reglamento de Intercambia-

bilidad tienen que ser suspendidos, 
revisados y modificados, porque de 
lo contrario ocurrirá el cierre de labo-

ratorios farmacéuticos y el 
alza de medicamentos de 

consumo masivo, advirtió 
el presidente de la Aso-

ciación de Industrias 
Farmacéuticas Na-

cionales (Adifan), 
José Silva.

“Que se suspen-
dan esos decretos 

hasta que se conver-
se. Y que se hagan las 

cosas al tiempo histó-
rico de nuestra industria 

(farmacéutica). Lo que sí 

E

SECTORES

Claves para
potenciar al 
sector
•	 Transparentar el sistema de 

compras públicas. 

•	 Mejorar las capacidades 
de la entidad reguladora 
para ejercer el control de 
calidad de los productos 
farmacéuticos. 

•	 Promover un tratamiento 
tributario igualitario para 
medicamentos nacionales y 
extranjeros.

•	 Agilizar y destrabar los 
procesos de adquisiciones 
que realiza el Ministerio de 
Salud.

le puedo decir es que van a cerrar la-
boratorios y áreas enteras de estos. 
Van a hacer un gravísimo daño a la 
industria farmacéutica nacional. Y se 
va a favorecer a productos que cues-
tan diez, quince, veinte o cincuenta 
veces más”, subrayó.

Alertó también que ambos dispositi-
vos han sido aprobados sin la realiza-
ción de los estudios de impacto eco-
nómico generados por la aplicación 
de ambos dispositivos. 

“(En ambas normas regulatorias) 
hay casos tan increíbles como que 
se pretenda fabricar un producto en 
toda un área de fabricación o que 
cuando se fabrica un producto deter-
minado, tenga que parar el resto de 
la fábrica. Eso, que parece absurdo, 
existe”, remarcó. 

Impacto normativo

Refirió que mientras un laboratorio 
local necesita elaborar por lo me-
nos un centenar de productos para 
sobrevivir en el mercado, ahora ce-
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DATOS

El sector farmacéutico podría generar 
ingresos al país por

US$ 1,300 millones
anuales, en un lapso de cuatro años,	

si se adoptan cambios estructurales.

Déficit comercial de productos 
farmacéuticos, en el periodo 2012-2017, 

se situó en un promedio de

US$ 656.9 millones
anuales.

En ese quinquenio, la brecha entre 
importaciones y exportaciones se 

amplió. En el 2017 por cada	

US$ 100
en productos exportados se	

importaron medicamentos por	

US$ 1,514.

rrarán, ante la imposibilidad de ade-
cuarse a esas medidas, con lo que 
-anotó- se dejarán de producir me-
dicamentos en el país, como varios 
corticoides, antibióticos, etc.

Silva explicó que si antes un labora-
torio podía fabricar en un área, con 
todos los mecanismos que evitan una 
contaminación cruzada (entre medi-
camentos), ahora solamente podrá 
fabricar un solo tipo de producto, se-
gún el reglamento, lo que es absurdo, 
pues la capacidad de financiar nuevas 
plantas en el corto plazo es casi nula.

En el caso del Reglamento de Inter-
cambiabilidad indicó, por ejemplo, 
que la Dirección General de Medi-
camentos, Insumos y Drogas (Di-
gemid) “incluye de contrabando” a 
la Autoridad Reguladora del Brasil, 
Anvisa, cuando este país no es una 
nación de alta vigilancia sanitaria. 
“¿Qué los llevó a incluir a Brasil en 
un dispositivo de esta naturaleza?”, 
cuestionó.

Sostuvo que esto no es lo más grave. 
Explicó que, si bien, dicho reglamen-
to está diseñado para productos de 

alto riesgo sanitario, “han metido de 
contrabando” productos inocuos, 
como supositorios.

En lo referente al manual de las BPM, 
Silva precisó también que las exigen-
cias requeridas al Perú en este as-
pecto son mucho mayores que la de 
los países vecinos.

“Tan es así que, por ejemplo, cuando 
han ido las autoridades peruanas a 
Chile para sacar las buenas prácticas 
de fabricante chileno, el 80% de los 
laboratorios, en Chile, han sido des-
aprobados.

No han logrado tener los niveles de las 
exigencias que sí tiene el Perú. Nuestro 
nivel de exigencia es alto”, puntualizó.

Advirtió también que en ambos dis-
positivos se han tergiversado los 
conceptos de la ley primigenia y 
han creado otras formas de análisis 
para que los productos peruanos 
no puedan venderse. “De dónde se 
va a sacar el dinero si los mismos 
dispositivos impiden o dificultan 
hacer los cambios necesarios”, 
apuntó. 
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Tecnología con 
rostro humano

ajo el lema “Tecnología con rostro humano”, el even-
to organizado por el Centro de Desarrollo Industrial 
(CDI) de la Sociedad Nacional de Industrias (SNI), 

congregó a líderes nacionales e internacionales en temas 
de gestión y aseguramiento de la calidad.

La vigésima octava edición de Semana de la Calidad 
presentó un cronograma diverso de conferencias magis-
trales y debates, donde se dieron a conocer los nuevos 
métodos y herramientas que las organizaciones debe-
rían adoptar para fortalecer su calidad, productividad, 
competitividad y certificación. Como viene sucediendo 
año tras año, el encuentro fue una excelente vitrina para 
destacar las acciones del empresariado peruano hacia la 
calidad, en un escenario diseñado para el intercambio de 
información y actualización.

Del 1 al 5 de octubre, el Country Club Lima Hotel, fue el 
punto de encuentro de expertos nacionales e internacio-

B

EVENTO

Vigésima octava
edición de Semana de 

la Calidad se realizó con 
rotundo éxito

nales, quienes compartieron sus 
experiencias en proyectos de mejora, 

normas ISO y modelos de excelencia 
en Gestión. Destacando la presencia de 

los connotados expositores internacionales: 
Holger Ehrsam, de Alemania; Javier Gutiérrez, de Espa-
ña; Carlos Gárate y Édgar Sánchez González, de México; 
María Muñoz, Daniel Santisteban, Rosario Fossati y Carlos 
Matyszczyk, de Uruguay; y Jorge Ader, de Argentina.

“Calidad en su producción”

Ricardo Márquez, presidente de la SNI, inauguró el even-
to. “Las empresas que perdurarán son aquellas que ten-
gan calidad en su producción. Calidad para los productos 
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y servicios, pero también en la ma-
nera cómo las empresas funcionan 
internamente. Tener una política de 
calidad es esencial para toda organi-
zación; es absolutamente rentable”, 
emplazó Márquez a las empresas pe-
ruanas que deseen alcanzar el éxito.

Durante los cinco días del evento, 
hubo una importante presencia de 
educadores, líderes juveniles, repre-
sentantes del sector público y mypes, 
quienes reflexionaron sobre los desa-
fíos que representan actualmente las 
nuevas tecnologías para la educación 
y la industria peruana. A través de fo-
ros de discusión, se tocaron valiosos 
temas educativos como el impacto 
de la automatización y la robótica en 
los modelos de negocio y la fuerza 
laboral, las nuevas tecnologías digita-
les al alcance de la Industria 4.0 y la 
solución a la problemática vinculada 
a la escasez del talento.

El momento cumbre de la ceremo-
nia fue cuando el Comité de Gestión 
de la Calidad (CGC), otorgó los re-
conocimientos a las organizaciones 
por haber certificado y recertificado 
sus sistemas de gestión.

En total, 27 organizaciones públicas 
y privadas obtuvieron dichos hono-
res, mientras que tres de ellas fue-
ron las seleccionadas para exponer 
sus destacadas implementaciones 
de sistemas de gestión en las dife-
rentes normativas. Cabe destacar el 
reconocimiento que obtuvo la SNI, 
por contar con sistemas de gestión 
de calidad certificados. Su gerente 
general, Carmen Gloria Cárdenas, 
recibió el premio en representación 
del gremio industrial. 

Premiación-Semana de la Calidad 2018

	 RECONOCIMIENTO POR OBTENER CERTIFICACIÓN ISO 9001:2015
-	 AUTORIDAD NACIONAL DE SERVICIO CIVIL
-	 BANCO DE LA NACIÓN
-	 CERÁMICA LIMA S.A.
-	 COEMCO SERVICIOS S.A.C.
-	 COLEGIO PARROQUIAL SAN NORBERTO
-	 CORTE SUPERIOR DE JUSTICIA DE LIMA NORTE
-	 COMPAÑÍA OPERADORA DE GAS DEL AMAZONAS S.A.C.
-	 DERRAMA MAGISTERIAL
-	 EMBOTRISA S.A.C.
-	 ENTEL PERÚ S.A.
-	 INDUSTRIAS METÁLICAS MUÑOZ E.I.R.L.
-	 INSTITUTO GEOLÓGICO, MINERO Y METALÚRGICO - INGEMMET
-	 INNOVANT GROUP PERÚ S.A.C.
-	 MUNICIPALIDAD DE SAN BORJA
-	 NOLES MONTEBLANCO & ASOCIADOS
-	 REGISTRO NACIONAL DE IDENTIFICACIÓN Y ESTADO CIVIL
-	 SERVICIO DE ADMINISTRACIÓN TRIBUTARIA DE LIMA
-	 SOCIEDAD NACIONAL DE INDUSTRIAS
-	 SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE MIGRACIONES - MIGRACIONES
-	 SEDAPAL
-	 SERVICIO NACIONAL DE ADIESTRAMIENTO EN TRABAJO INDUSTRIAL - SENATI
-	 TECHINT COMPAÑÍA TÉCNICA INTERNACIONAL SOCIEDAD ANÓNIMA 

COMERCIAL E INDUSTRIAL
-	 TELEATENTO DEL PERÚ S.A.C.
-	 UNIVERSIDAD NACIONAL MAYOR DE SAN MARCOS - FACULTAD DE INGENIERÍA 

INDUSTRIAL - UNIDAD DE POSTGRADO

	 RECONOCIMIENTO POR OBTENER CERTIFICACIÓN ISO 14001:2015
-	 COMPAÑÍA OPERADORA DE GAS DEL AMAZONAS S.A.C.
-	 ESCACORP S.A.C.
-	 SERVICIO NACIONAL DE ADIESTRAMIENTO EN TRABAJO INDUSTRIAL - SENATI
-	 TECHINT COMPAÑÍA TÉCNICA INTERNACIONAL SOCIEDAD ANÓNIMA 

COMERCIAL E INDUSTRIAL
-	 TELEATENTO DEL PERÚ S.A.C.
-	 UNIVERSIDAD NACIONAL MAYOR DE SAN MARCOS - FACULTAD DE INGENIERÍA 

INDUSTRIAL

	 RECONOCIMIENTO POR OBTENER CERTIFICACIÓN OSHAS 18001:2007
-	 ESCACORP S.A.C.

	 RECONOCIMIENTO POR OBTENER CERTIFICACIÓN ISO/IEC 27001:2014
-	 SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE MIGRACIONES - MIGRACIONES

	 RECONOCIMIENTO POR OBTENER CERTIFICACIÓN ISO 37001:2016
-	 MUNICIPALIDAD DISTRITAL DE LA MOLINA

	 RECONOCIMIENTO POR OBTENER CERTIFICACIÓN HACCP
-	 ANDITEC FUSIÓN S.A.C.

	 RECONOCIMIENTO POR OBTENER RECERTIFICACIÓN OHSAS 18001:2007
-	 COMPAÑÍA OPERADORA DE GAS DEL AMAZONAS S.A.C.
-	 SEDAPAL
-	 TECHINT COMPAÑÍA TÉCNICA INTERNACIONAL SOCIEDAD ANÓNIMA 

COMERCIAL E INDUSTRIAL
-	 TELEATENTO DEL PERÚ S.A.C.

	 RECONOCIMIENTO POR OBTENER RECERTIFICACIÓN ISO 27001:2014
-	 TELEATENTO DEL PERÚ S.A.C.
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A la vanguardia 
de la impresión 3D

o es la especie más fuerte 
la que sobrevive, ni la más 
inteligente, sino la que res-

ponde mejor al cambio”. Dos siglos 
después, la reflexión hecha por Char-
les Darwin, con tintes proféticos, se 
adapta perfectamente a los retos 
que debe asumir el sector empresa-
rial. No serán las empresas más fuer-
tes las que sobrevivan sino aquellas 
que sean capaces de adaptarse a las 
grandes transformaciones. Precisa-
mente es lo que estamos viviendo 
con la llegada de la IV Revolución 
Industrial 4.0 o también catalogada 

como Revolución Digital, siendo la 
impresión 3D, una de las tecnologías 
llamadas a impulsar el crecimiento 
tecnológico en las industrias.

Entre los sectores que más adaptan 
esta tecnología, destacan la industria 
manufacturera, la automotriz, aeroes-
pacial, joyería, construcción, dental, 
medicina, moda, arquitectura. La tec-
nología de impresión 3D, también co-
nocida como fabricación aditiva, llegó 
de forma profesional al Perú hace tres 
años, gracias a la iniciativa de Corpo-
ración Rey y su nueva división. La em-

presa, con 70 años de experiencia en 
el mercado local y con varias sedes en 
Brasil, Colombia y Ecuador, es la repre-
sentante exclusiva de la marca Stra-
tasys (líder mundial en impresoras 3D) 
y Desktop Metal (líder en tecnología en 
impresión 3D en metal).

“Corporación Rey no solo vende las 
impresoras de las marcas que repre-
senta, también cuenta con su pro-
pio Centro de Impresión 3D dotado 
de impresoras industriales de alta 
gama y ofrece servicios de impresión 
3D en las dos tecnologías con mejor 

“N

PRODUCTO

Corporación Rey innova y lanza 
tecnología que mejora la productividad 
en las líneas de producción
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Beneficios de 
tecnología de 
impresión 3D

¿Qué es la 
impresión 3D?

	 Fabricación personalizada.

	 La complejidad geométrica 
de la pieza no es una 
limitación como si lo es en 
otros métodos tradicionales.

	 Ahorro de costos de 
fabricación.

	 Menor tiempo para poder 
realizar un testeo del nuevo 
producto por parte del 
cliente.

	 Mejora la comunicación 
y creatividad entre las 
diferentes áreas que 
participan en el proceso de 
prototipado.

	 Mejora de la productividad 
al aplicar la tecnología en 
la elaboración de Jigs & 
Fixtures, Tooling, repuestos 
de máquinas y partes de 
equipos.

 Corporación Rey también tiene una línea desktop, 
es representante en Perú de la marca Flashforge, 
para aquellos clientes, cuyos requerimientos no 

tengan una complejidad industrial. Esta línea tiene 
mucho arraigo en el sector joyero y dental.

DATO

La impresión 3D es un grupo de 
tecnologías de fabricación por 
adición que construye una pie-
za física, tomando como fuente 
un diseño tridimensional, me-
diante la superposición de ca-
pas sucesivas de material.

Con esta tecnología se mejora 
la productividad en las líneas 
de producción y se obtiene una 
velocidad de respuesta bastan-
te competitiva con los clientes, 
quienes, comenta Carpio, por 
lo general son personas muy 
visuales. “Cuando se quiere de-
sarrollar un nuevo producto, un 
envase por ejemplo, se presen-
tan varias ideas. Las áreas que 
se reúnen para definir el tipo 
de producto pueden manejar 
hasta 3 opciones de ideas de 
envase, el paso siguiente es im-
primir dichas opciones, es muy 
diferente tener algo físico que 
el cliente pueda tocarlo y darse 
cuenta si la forma es la correc-
ta, si la flexibilidad de la pieza 
es la adecuada, en eso te puede 
ayudar mucho esta tecnología”, 
remarcó.

Productos que antes requerían 
de semanas o meses para ser 
diseñados, prototipados y fa-
bricados, ahora con ayuda de 
la impresión aditiva pueden ser 
lanzados al mercado en pocos 
días, logrando una reducción 
significativa de tiempo y costo.

resolución del rubro: FDM y Polyjet. 
Además, cuenta con diseñadores in-
dustriales con amplia experiencia y 
técnicos certificados para dar sopor-
te y asesoría técnica”, sostuvo Édgar 
Carpio Pérez, gerente comercial de la 
División 3D de Corporación Rey.

Avances

En el Perú, hay sectores que ya em-
piezan a relacionarse con la tecnolo-
gía de impresión 3D, pero aún existe 
un gran número de empresas que 
desconocen sus virtudes y otras que 
prefieren mantenerse a la expectati-
va por temor a desprenderse del mé-
todo tradicional.

No solo las empresas son las grandes 
beneficiadas con la fabricación aditi-
va, gracias a su gran sentido de per-
sonalización, se vienen desarrollando 
grandes avances en la medicina para 
fabricar prótesis e implantes en ma-
teriales biocompatibles. Se habla que 
un futuro, hasta se podría añadir tec-

nología capaz de monitorear el esta-
do de un paciente con una condición 
crónica, para liberar medicamentos 
de manera controlada o activar aler-
tas cuando se presente algún riesgo. 
¿Se imaginan un futuro en donde la 
impresión tridimensional reproduzca 
órganos vitales que sean funcionales 
y puedan trasplantarse con éxito? 
¡Las posibilidades son infinitas! 
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Gran
catalizador de 
las exportaciones

FERIA

a última edición de la Expoa-
limentaria, feria de alimentos 
que reúne a grandes empresa-

rios de toda América Latina, cerró 
con éxito e incrementó en un 50% 
el número de reuniones empresa-
riales, además de tener un estima-
do en ventas de US$ 850 millones. 

Este año hubo una nueva modalidad 
de reuniones de negocios, ya que 
se realizaron directamente en los 
stands. Gracias a ello se registraron 
más de 1,500 citas superando la ci-
fra del año pasado en un 50%. 

El presidente de la Asociación de 
Exportadores (ADEX), Juan Varilias 
Velásquez destacó que el evento 
haya incrementado considerable-
mente el número de sus visitantes 
este año. “Han sido alrededor de 40 
mil personas las que se han reunido 

L “Perú enten-
dió la impor-
tancia de estos eventos, por eso, 
nos convertimos en un país expor-
tador. Nuestro país es un jugador 
más. Somos local y global y ese en-
tendimiento es la clave para promo-
cionarnos afuera”, comentó.

Asimismo, aseguró que este impul-
so productivo fue acompañado por 
las Oficinas Comerciales del Perú 
en el Exterior – OCEX y Cancille-
ría, pues la contribución de ambos 
permite el aprovechamiento de los 
acuerdos comerciales.

También refirió que en la Expoali-
mentaria se observa el resultado 
del trabajo en conjunto entre el sec-
tor público y privado. “Este espacio 
permite transformar el aparato pro-
ductivo, y logra, por ejemplo, que 

en el Centro de Convenciones del 
Jockey, y esto nos alegra porque 
significa un incremento del 10% de 
visitas que las del año pasado. Esta-
mos muy contentos con el resulta-
do”, agregó. 

No obstante, a fin de garantizar el 
crecimiento futuro de los produc-
tos peruanos, Varilias insistió en la 
necesidad de desarrollar una políti-
ca integral para mejorar la compe-
titividad de nuestro país. Para ello, 
según dijo, es necesario promover 
el fortalecimiento del marco legisla-
tivo de la Ley N° 27360.

En la misma línea se pronunció el 
ministro de Comercio Exterior y Tu-
rismo, Roger Valencia, quien afirmó 
que, para posicionar la oferta pe-
ruana, es imprescindible participar 
en ferias como la Expoalimentaria. 

Expoalimentaria 
culminó su edición 
con un estimado 

de ventas de US$ 850 
millones. Asistieron 
alrededor de 40 mil 

personas



los agricultores tengan una mejor calidad de vida”, 
apuntó.

Cronología

Durante el certamen, que contó con la participa-
ción de la vicepresidenta de la República, Mercedes 
Aráoz; el ministro de Agricultura, Gustavo Mostajo 
y el ministro de la Producción, Raúl Pérez-Reyes, se 
remarcó todos los esfuerzos de los exportadores 
quienes proyectan exportar US$ 8 mil millones de 
alimentos al cierre del 2018 y US$ 15 mil millones 
en el 2021.

Al haber cumplido una década de trayectoria, la 
Expoalimentaria ostenta un rol impulsor para el co-
mercio exterior al llevar provechosamente la oferta 
agroalimentaria a más de 40 países. 

Esta feria ha sido un gran catalizador de las expor-
taciones. En las nueve ediciones previas permi-
tió fortalecer el comercio con 45 países, doce de 
ellos son economías emergentes del Asia que son 
prácticamente nuevos. Los despachos a China, por 
ejemplo, se multiplicaron por siete en los últimos 
nueve años.

El presidente de ADEX hizo un llamado al Gobier-
no y en especial, al presidente de la República para 
trabajar en una agenda integral y de largo plazo a 
favor de la exportación de alimentos agrícolas y 
pesqueros.

“Es nuestra responsabilidad contar con un plan de 
competitividad, mantener y fortalecer el modelo 
agroexportador y el modelo acuícola. Asimismo, 
es nuestra responsabilidad asegurar que el creci-
miento traiga beneficio a todos”, sostuvo.

Este año la Expoalimentaria se realizó el 27 y 28 de 
setiembre, más de 650 empresas locales y extran-
jeras exhibieron sus productos ante compradores 
provenientes de todo el mundo en las instalaciones 
del Jockey Club del Perú. 

“Perú entendió la importancia de estos eventos;	
por eso, nos convertimos en un país exportador”.
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Comité de Plásticos 
de la SNI advierte 

que proyecto de ley 
podría generar el 

retiro de más de 90 
empresas formales 

del mercado 

En riesgo más de 220 mil 
puestos de trabajo

royecto de 
ley que re-
gula el uso 

de bolsas plásticas en los 
mercados nacionales pone en riesgo más 
de 220 mil puestos de trabajo directo 
y podría generar el retiro de más de 90 
empresas formales del mercado, perjudi-
cando gravemente a toda la industria de 
plásticos.

Frente a esta situación, el presidente del 
Comité de Plásticos de la Sociedad Na-
cional de Industrias (SNI), Jesús Salazar 
Nishi, consideró que el Parlamento, que 
viene analizando dicho proyecto de ley, 
debe enfocarlo con una visión técnica y 
de largo plazo, dejando de lado presiones 
políticas de algunos sectores que preten-
den prohibir definitivamente el uso de 
plásticos. 

“Existen unas 150 empresas que hacen 
bolsas plásticas y otros productos, y alre-
dedor del 60% de éstas solo se dedican 
a las bolsas plásticas formales. En los 
últimos cinco años estas empresas han 
invertido US$ 500 millones en el sector, 
y simplemente no se puede pedir que de 
un momento a otro salgan del mercado”, 
expresó. 

P Además, Salazar expresó su preocupa-
ción por la aprobación del texto sustitu-
torio en la Comisión de Pueblos Andinos, 
Amazónicos y Afroperuanos, Ambiente y 
Ecología que regula el plástico de un solo 
uso y los recipientes o envases descar-
tables. Insistió en que, de aprobarse este 
proyecto, cientos de productores de bol-
sas plásticas podrían perder sus puestos 
de trabajo. 

Reciclaje

“Como gremio respaldamos las iniciativas 
presentadas en el Congreso y estamos a 
favor de el uso responsable del plástico. 
Sin embargo, hacemos un llamado al 
Legislativo para que revise con precisión 
esta propuesta, debido a que existe un 
impacto social y económico de imple-
mentarse bajo los lineamientos actuales”, 
subrayó. 

Sin embargo, Salazar sí considera impor-
tante que la norma apruebe o contemple 
una responsabilidad en las empresas de 
la industria plástica en el tema de recicla-
je. Esto a fin de garantizar un consumo 
responsable y una correcta gestión de 
residuos sólidos que hayan cumplido su 
ciclo de vida. 

SECTORES

“Con esta medida las empresas asumi-
rían la responsabilidad de reciclar una 
parte, en el que se establezca que se use 
el 10, 20 ó 30% de material reciclado. Para 
muchas empresas es más fácil comprar 
material virgen que reciclar, y eso no lo 
hacen”, remarcó.

Por ello, dijo, apuesta por implementar 
una estrategia de economía circular don-
de el sector industrial ofrezca productos y 
servicios sostenibles, pero cuya estrate-
gia de implementación se inicie desde el 
Ejecutivo y los Gobiernos Locales aplican-
do una agresiva política de reciclaje.

Finalmente, recordó que la industria del 
plástico representa el 4% del PBI Industrial 
y el 4% de exportaciones no tradicionales 
del Perú. “La solución no es restringir la 
producción o comercialización de estos 
productos, sino tratar el tema de manera 
técnica y conociendo la realidad de nues-
tro país. Creemos que debe existir una 
política que regule el uso y destino final del 
plástico, pero solicitamos a las autoridades 
tomar en cuenta las recomendaciones de 
los gremios y asociaciones para tener una 
ley que garantice el correcto funciona-
miento del mercado, así como la estabili-
dad de empresas y los empleos”, invocó. 
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Nueva línea en el
portafolio de Indeco

La marca líder 
en soluciones de 
cableado renueva 
su cartera de 
productos de 
interruptores y 
cintas aislantes PVC

ndeco, líder de la industria del ca-
ble en el Perú desde hace 65 años, 
presentó su nueva línea de equipa-

miento eléctrico en la Feria de la Cons-
trucción, Excon 2018, organizada por 
Capeco.

El stand de Indeco fue colmado de vi-
sitantes para conocer las nuevas pro-
puestas de breakers, en protección 
termomagnética y llave diferencial, y 
la nueva gama de cintas aislantes de 
PVC.

Formalización

Nicolas Moutin, gerente general de 
Indeco, comentó que desde hace mu-
chos años la empresa viene peleando 
por consolidar tres temas principales 
en el rubro de los cables: formalidad, 
calidad y seguridad de las instalacio-
nes eléctricas. 

Ya no bastaba con 
tener solo cables 

buenos para garanti-
zar la seguridad de una 

instalación eléctrica, había 
que ofrecer mucho más. Es por eso 
que Indeco, junto a su socio Soprano, 
el fabricante brasileño líder mundial 
en material eléctrico, acaban de exten-
der su oferta a la gama completa que 
se necesita para proveer seguridad en 
todo el país. 

“El enfoque es proponer un producto 
seguro y de calidad al mercado con el 
respaldo de la marca Indeco, fue por 
eso que la selección de nuestro socio 
Soprano fue un proceso muy meticu-
loso y exigente. Tuvimos mucha suerte 
de encontrar un socio muy fuerte que 
comparte nuestros estándares de ca-
lidad y también nuestros valores”, re-
marcó Moutin. 

Finalmente afirmó que la seguridad 
se consigue por la calidad, el cum-
plimiento de las normas eléctricas 
vigentes del país y los requerimientos 
globales. “Los productos que vende-
mos cumplen con las normas globa-
les más exigentes del sector eléctri-
co”, puntualizó. 

I

“Nos dimos cuenta que por el uso de 
cables falsificados, cables cortados, 
el incumplimiento de normas o por 
instalaciones mal hechas, en el Perú 
hay más de 7,000 incendios al año que 
crean situaciones dramáticas para 
muchas familias”, reflexiona Moutin. 

PRODUCTO
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Redes Sociales
Aquí mostraremos los contenidos más relevantes que los miembros 

de nuestra comunidad comparten en sus redes sociales. Sube tus 
eventos con el hashtag #SNISOMOSTODOS y sé parte de nuestra 
galería. ¡Hagamos del emprendimiento una tendencia!
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Foro regional del 
contribuyente

15 experimentados ponentes 
nacionales e internacionales 
reflexionaron sobre las políticas tributarias 
y la protección de la propiedad intelectual

on el apoyo de la World Tax-
payers Associations (WTA), 
Property Rights Alliance (PRA) 

y Americans for Tax Reform, la Aso-
ciación de Contribuyentes del Perú 
realizó el Primer Foro Regional del 
Contribuyente. Durante 3 días, del 
12 al 14 de octubre, Lima se convirtió 
en un espacio de diálogo entre la ciu-
dadanía, el empresariado y el Estado 
sobre dos temas claves para la com-
petitividad y el desarrollo del país: la 
política tributaria y los derechos de 
propiedad.

Ramón Pérez, miembro del Comité 
Tributario de CONFIEP, alertó de lo vo-
látil que es la regulación tributaria en 
el Perú. Desde inicios del gobierno de 
Ollanta Humala hasta la actualidad, 
el Ejecutivo impulsó 17 modificacio-
nes regulatorias relevantes en ma-
teria de impuestos, con lo cual surge 
la siguiente interrogante: ¿Se puede 
hacer un modelo de negocio con una 
política tributaria tan cambiante?

El especialista apuntó que la última 
reforma tributaria tiene aspectos 
buenos y malos. Lo bueno: hay me-

nales debido a la reforma tributaria. 
Esto le permitió un ahorro promedio 
para las familias de US$ 2,000.

Propiedad intelectual

Sobre los derechos de propiedad, el 
gerente general de Indecopi, Javier 
Coronado, destacó la importancia de 
tener un sistema de protección de 
propiedad intelectual efectivo para 
fomentar el crecimiento económico. 
Ampliar el stock de capital en la eco-
nomía, mediante inversión, no es su-
ficiente para crecer en el largo plazo.

Lorenzo Montanari, director ejecuti-
vo de Property Rights Alliance (PRA), 
presentó el último ranking de países 
que mejor protegen los Derechos 
de Propiedad, en donde Perú ocupa 
el puesto 69 de 125, mientras que 
la primera posición le pertenece a 
Finlandia. Montanari destacó el cre-
cimiento de Perú en el presente año, 
pero sugirió trabajar más en el ám-
bito político y legal del Estado para 
garantizar la protección de los de-
rechos de propiedad intelectual y la 
propiedad privada.

La primera edición del Foro Regio-
nal del Contribuyente también tuvo 
su primera distinción, José Ignacio 
Beteta, presidente de la Asociación 
de Contribuyentes del Perú, hizo en-
trega del reconocimiento, “El contri-
buyente del 2018”, a Julio Pardave, 
presidente de la Asociación Pyme 
Perú. 

C joras técnicas con la incorporación 
del sistema de crédito indirecto en 
el Perú y la recuperación anticipada 
del IGV; lo malo: la norma XVI. El pro-
blema radicaría en cómo se piensa 
aplicar esta norma y el carácter sub-
jetivo que la rodea.

En esa misma línea, Andrés Calderón, 
director de la Asociación de Contribu-
yentes del Perú, alertó sobre la postu-
ra marcada por los congresistas para 
interferir en el diseño de los modelos 
de negocios de cada empresa expo-
niendo una serie de proyectos de ley 
de los más cuestionables.

Por otro lado, Christopher Butler, di-
rector ejecutivo de American for Tax 
Reform, explicó cuáles fueron los 
cambios en materia tributaria pro-
mulgados por la administración de 
Donald Trump.

Butler señaló que reducir de 40% a 
27% la tasa de impuesto a la renta, 
tuvo un impacto muy positivo para 
los contribuyentes estadounidenses. 
Tanto empresas como ciudadanos, 
gozaron de US$ 1.5 trillones adicio-

EVENTO
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EVENTOS INSTITUCIONALES

El presidente de la SNI, Ricardo Márquez, firmó un convenio con Stefan 
Mair, CEO de la Asociación de Industria Alemana (BDI, por sus siglas 
en alemán). El convenio permitirá la cooperación técnica y comercial entre 
ambas instituciones.

El segundo vicepresidente de la 
SNI, Jorge Peschiera, suscribió 
la Declaración de Ancón, junto 
al gobernador regional de Lima, 
Nelson Chui. Entre los puntos que 
incluye el acta figuran la promoción 
de parques industriales y el apoyo a 
la micro y pequeña empresa. Esto, 
tras la primera sesión conjunta des-
centralizada de las Comisiones de 
Producción y de Ciencia, Innovación 
y Tecnología del Congreso.

Presidente de la SNI con Roque 
Benavides, presidente de la Confiep, 
tras la inauguración de evento minero.

La delegación de la industria textil peruana, entre los que se encuentra el 
Comité Textil Perú de la SNI, participó en la Misión de Estudio-Alemania “Em-
prendimiento sostenible, innovación y ética empresarial”. Este evento fue parte 
de la agenda de emprendedores de México y la Alianza del Pacifico con Alemania.

Ricardo Márquez participó 
en el panel “Aportes del Sec-
tor Privado hacia una Econo-
mía Circular” realizada en el 
Foro Internacional Economía 
Circular: Producción del futuro, 
el pasado 13 de setiembre en el 
Swissotel. 

En la vista de izquierda a derecha:
Ricardo Márquez Flores, presidente 
de la SNI; Javier Dávila, viceminis-
tro de Mype e Industria del Minis-
terio de la Producción; Roberto De 
La Torre, primer vicepresidente de 
la CCL; José Llontop, presidente de 
la Cámara de Comercio, Industria 
y Turismo de Ucayali; y Eduardo 
Benavides, presidente de EuroCá-
maras Perú.

En la inauguración de Ex-
pomina 2018, que se llevó a 
cabo en el Centro de Expo-
siciones Jockey
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Con éxito se realizó el IV Encuentro de Líderes Empresariales 
(ELE), el evento más grande que reúne a empresarios líderes, 
altos funcionarios públicos y jóvenes altamente destacados a fin 
de promover el eje estratégico empresa-Estado-academia para 
generar propuestas concretas en pro del desarrollo del país.

Martín Pérez, director de Credicorp; Ricardo Márquez Flores, presidente 
de la SNI; Pedro Olaechea, congresista de la República; Roque Benavides, 
presidente de la Confiep; y Luis Salazar, expresidente de la SNI.

La SNI ofreció un cóctel de bienvenida a los Con-
sejeros Comerciales del Perú en Los Ángeles, Miami, 
Houston, Sidney, España, México, Colombia, Brasil, 
Chile, Panamá, Argentina, Bolivia, Tokio, Beijing, Shan-
gai, Seúl, Países Bajos, Bélgica, Hamburgo, entre otros.

El concurrido evento reunió a los representantes de 
las OCEX con los industriales peruanos, con el propó-
sito de afianzar lazos de cooperación e intercambiar 
información para impulsar el comercio exterior.

Ricardo Márquez, Juan Luis Kuyeng, Luis Torres y Rafael 
Torres.

Erick García, OCEX Roterdam; María Rosario Pajuelo, OCEX 
Bruselas; congresista Ana María Choquehuanca; Luis Torres, 
Promperú; y Andreas von Wedemeyer, past presidente-SNI.

Luis Salazar, Ena Pinto, Jaime Cárdenas y Sergio Zun.

Bernardo Muñoz, OCEX Madrid; Alfredo San Martín, Comité 
Vitivinícola-SNI; Javier Dávila, viceministro de Mype e 
Industria; y Ricardo Márquez, presidente de la SNI.

Erick García, OCEX Países Bajos; Silvia Hooker, gerenta de 
Asuntos Internacionales-SNI; Conrado Falco, OCEX Nueva 
York; y Aldo Parodi, OCEX París.

EVENTOS INSTITUCIONALES
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Desde el año 2003, Disan Perú S.A. 
ha acompañado el crecimiento de la 
industria en el país, entregando a sus 
clientes conocimiento, asesoría espe-
cializada, materias primas, aditivos y 
soluciones químicas con calidad y ex-
celencia operativa.
 
Este año celebrarán sus primeros 15 
años de operación y fortalecimiento de 
su cultura organizacional junto a sus 
clientes y proveedores. Hoy, gracias 
a esa propuesta de valor, Disan se ha 
convertido en un aliado estratégico, 
comercial, logístico y técnico en el mer-
cado y agradece a sus socios de nego-
cio, agentes de aduana, empresas de 
transporte, proveedores de servicios e 
insumos, por la calidad y eficiencia con 
la que han acompañado a Disan en to-
dos estos años.

ECHem hace el relanzamiento de los servicios que vienen brindando 
desde hace varios años, apoyando a las diversas organizaciones de 
los distintos sectores económicos del país, ofreciendo soluciones en 
las áreas de seguridad y salud ocupacional, tanto en el proceso de im-
plementación, ejecución o repotenciación de su sistema de gestión de 
seguridad y salud en el trabajo.

Gracias a estos servicios, muchas organizaciones se han beneficiado, 
agregando valor a su organización y de la misma forma evitando ser sancionados, penal o admi-
nistrativamente, ya que es una exigencia de la Ley 29783. Ahora las organizaciones sienten que 
invertir en seguridad los ayudará no solo a cumplir con las exigencias de ley, evitando sanciones, 
sino a proteger el capital humano como principal activo de la organización.

Stoller Perú, subsidiaria de Stoller Group 
con sede en Houston, Texas, EE.UU, cum-
ple 25 años comprometida con la mejora 
continua y la investigación, orientada al 
servicio de la agricultura en general.

Stoller Perú brinda soluciones oportunas 
a problemas relacionados con desórde-
nes fisiológicos, problemas nutricionales 
y/o de estrés generados por clima o in-
toxicación, maximizando así la expresión 
genética de los cultivos en aras de me-
jorar la productividad y rentabilidad del 
agricultor. 

Todo esto, gracias a la tecnología Stoller, 
que respalda el conocimiento pleno de la 
fisiología vegetal, las alianzas de investi-
gación con universidades de talla mundial 
y la presencia global en más de 60 países 
en los últimos 48 años.

CPL Consultores & 
Asociados se dinamiza 

ENVIROCHEM Perú se relanza

Stoller Perú cumple 
25 años

Un grande surge en 
el Ande

Reconocidos 15 años 
en el mercado

CPL Consultores & Asociados, pa-
trocina judicialmente desde junio de 
2018 a la empresa A & G Industries 
S.A.C., empresa dedicada a la inge-
niería y logística industrial. Los servi-
cios comprenden la representación 
y patrocinio judicial en la recupe-
ración de su cartera pesada por un 
monto ascendente a S/ 1’500,000.

El estudio, ofrece servicios de con-
sultoría y asesoría jurídica–empre-
sarial de alta calidad, a instituciones, 
empresas y privados a nivel nacional 
e internacional dentro del contexto 
de la práctica general del derecho 
empresarial, y está respaldado por 
un equipo de abogados, socios, con-
sejeros y consultores acreditados 
por cada especialidad, con una tra-
yectoria ejecutiva impecable, con-
sultores seniors en organizaciones 
y empresas importantes del país, así 
como instructores de las más reco-
nocidas escuelas y universidades del 
país con una experiencia no menor 
de 15 años.

CPL Consultores & Asociados, for-
ma parte del grupo empresarial CPL 
GROUP, también conformada y res-
paldada por la empresa CEMAQ Mi-
nería y Construcción.

Superando las limitaciones de ubicar-
se en uno de los departamentos más 
pobres, Tambo Grande S.A.C. se perfila 
como un grande en el sur del país.
 
Esta industria apurimeña, refirma su con-
fianza por una estrategia de diversifica-
ción en los rubros de lácteos, panadería y 
galletería; destacando esta última por su 
capacidad productiva (800kg/h) que le 
ha permitido a la empresa, posicionarse 
como una de las principales en la indus-
tria galletera del sur peruano, siendo la 
línea de galletas funcionales, su principal 
producto de competencia nacional.

“Apostamos por la integración de un equi-
po altamente competitivo y plenamente 
humano”, afirmó su gerente general, Alex 
Peña Sánchez quien resaltó las políticas 
de responsabilidad social y el compro-
miso con el desarrollo económico de su 
región que ha caracterizado a la empresa 
desde sus inicios.

Estando próxima a cumplir su 15° aniver-
sario Tambo Grande S.A.C. se prepara 
para fortalecer su participación en el mer-
cado de consumo masivo, con el lanza-
miento de sus nuevos productos: galletas 
de soda y vainilla, en la marca “Santiago”.

EVENTOS EMPRESARIALES
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En línea con su compromiso por 
la educación, el BCP presenta su 
campaña de comunicación #Más-
QueUnaBeca, como parte de su 
estrategia de responsabilidad so-
cial que busca transformar la vida 
de miles de jóvenes talentos con el 
programa de Becas BCP.

El BCP ha comprometido más de 
S/ 23.7 millones para que más de 
1.100 jóvenes puedan estudiar en 
las mejores universidades del país, 
como la Universidad del Pacífico, 
Pontificia Universidad Católica del 
Perú, Universidad de Piura y UTEC 
en las modalidades de beca total, 
beca parcial y crédito subsidiado.

En busca de apoyar las acciones de respon-
sabilidad social contra el cáncer de mama, 
en el marco de sus 30 años, Industrias San 
Miguel (ISM) donó bebidas rehidratantes 
Generade a todas las personas que asis-
tieron a la carrera Avon contra el cáncer de 
seno, cual busca recaudar fondos a favor de 
la Liga Contra el Cáncer.

“Para nosotros las dificultades, son oportu-
nidades para crecer y pensar en grande. ISM 
es una empresa con 30 años en el mercado. 
Nació en Ayacucho en un momento difícil 
para nuestro país y a pesar de las dificulta-
des, sus fundadores Jorge Añaños y Tania 
Alcázar, decidieron apostar por el futuro y 
lograron salir adelante, como lo vienen ha-
ciendo muchas personas con cáncer. Por 
eso hoy queremos apoyarlos y convocar a 
más empresas a participar” indicó Katherine 
Vallejos, jefa de marketing de Industrias San 
Miguel de Perú y Chile.

La tendencia por lo ecoamigable ha deja-
do de ser una moda: es una realidad que 
se refleja en los nuevos hábitos del consu-
midor y su demanda de empaques, cada 
vez más diversa. En este contexto, Pamol-
sa presenta BioForm, la primera línea de 
empaques ecoamigables producida en 
Perú.

Con esta nueva línea de empaques de 

Mejator surge en 1998 con el objetivo de 
atender las necesidades serigráficas del 
rubro. Durante esos años, y gracias a su 
eficiencia y fortaleza empresarial han lo-
grado incorporar a su producción nuevas 
tecnologías, desarrollando máquinas se-
rigráficas automáticas (pulpos automáti-
cos) de diversos formatos.

Cabe indicar que Mejator estará presente 
en la edición ExpoTextil 2018, que se rea-
lizará del 8 al 11 de noviembre. En dicho 
evento lanzarán su nuevo producto: la 
“Nano Print”.

Ajinomoto del Perú S.A. lanzó a l 
mercado la nueva Aji-no-mix Vi-
nagreta, el primer sazonador en 
polvo que tiene la perfecta com-
binación de limón, sal y especias 
para aderezar todo tipo de ensaladas, tanto 
crudas como cocidas.

El único aderezo de su tipo en el mercado, Aji-
no-mix Vinagreta le dará un gusto especial y 
más placentero a las ensaladas, en las que se 
pueden combinar lechuga, cebollas, tomates, 
zanahorias crudas y cocidas, beterraga, papa, 
apio, col, entre otras variedades de vegetales.

BCP relanza 
programa de becas 
para universitarios

Se une a la lucha contra 
el cáncer de mama

La primera línea de empaques 
biodegradables producida en Perú

La fortaleza empresarial 
de Mejator

Ajinomoto lanza 
Aji-No-Mix Vinagreta

Se presentaron al mercado los envases retornables de 
Pepsi y 7Up de 1.5 litros, que permite a los consumido-
res reciclar plástico y aportar al cuidado del planeta, 
mientras ahorran en la compra, pues las botellas tie-
nen un precio sugerido de S/ 3.00.

Las botellas devueltas en lugar de lavarse, se reciclan 
para que puedan ser reutilizadas. Así cada vez que el 
consumidor compre una botella retornable, estará re-
cibiendo un envase totalmente nuevo.

Este proyecto está alineado a la filosofía de PepsiCo 
“Desempeño con Propósito”, promesa bajo la cual se 
rigen las acciones de la empresa, donde uno de los 
pilares fundamentales de trabajo es el planeta y las ac-
ciones que promuevan el cuidado del medio ambiente.

Nuevos envases retornables y reciclables

bagazo de caña de azúcar, Pamolsa, em-
presa líder en el diseño, fabricación y co-
mercialización de empaques en el Perú, 
busca ampliar y fortalecer su oferta, pero 
sobre todo, proponer alternativas para las 
necesidades de un mercado más exigente 
y con mayor conciencia de lo que consu-
me. Para ello, ha invertido más de US$ 1 
millón en maquinaría para la producción 
de Bioform.

EVENTOS EMPRESARIALES



51

PRODUCCIÓN MANUFACTURERA, 2012 - 2018 (Variación porcentual)

PRODUCCIÓN DE PRINCIPALES RAMAS INDUSTRIALES, 2018
(Variación porcentual)

CRÉDITOS DIRECTOS A LA INDUSTRIA, 2015-2018
(Variación porcentual)

I. EVOLUCIÓN DE LA INDUSTRIA MANUFACTURERA

POR ACTIVIDAD, 2018 

POR TIPO DE BIEN, 2018

Ago Ene - Ago

Primaria - 1,4 7,4
No Primaria 2,4 3,6
Total Industria 1,5 4,6
Industria sin Procesamiento y 
Conservación de Pescado 1,2 3,0

Ago Ene - Ago

Consumo - 0,1 2,8

Intermedio 3,3 4,0

Capital 25,9 24,4

Fuente: SUNAT. Información disponible al 15/10/2018.
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Fuente: INEI- PRODUCE. Información disponible al 15/10/2018.

Ramas  Agosto Ene – Ago
4,1 12,9

- Productos alimenticios sin Procesamiento
y Conservación de Pescado 2,2 7,5

- Procesamiento y Conservación de Pescado 48,7 28,3
Bebidas - 1,8 - 2,2
Productos textiles - 7,4 - 2,8
Prendas de vestir 7,7 6,9
Papel y productos de papel - 7,4 5,5
Productos de la refinación de petróleo 1,7 - 6,7
Sustancias y productos químicos - 1,3 1,5
Caucho y plástico 5,3 2,4
Minerales no metálicos - 1,0 1,5
Productos derivados de metal 8,8 5,5
Equipo eléctrico 40,0 38,3
Maquinaria y equipo n.c.p. - 18,5 - 8,3
Fabricación de muebles
Otras industrias

16,7 8,8
26,0 11,2

IMPUESTOS APORTADOS POR LA INDUSTRIA, 2015-2018
(Variación porcentual)

E 2015 M M J S N E 2016 M M J S N E 2017 M M J S N E 2018 M M J J A
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-0,4
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9,8

5,1

-0,4

-4,9

19,0

En agosto de 2018, el crédito bancario real orientado a la industria se incrementó en 7,6%.
De otro lado, los tributos internos aportados por la industria cayeron 4,9% en agosto de 2018.

* El comportamiento de los productos alimenticios está
influenciado por la alta variabilidad de la rama industrial

Procesamiento y Conservación de Pescado.

* La industria total creció 1,5% en agosto del 2018. Si se calcula el crecimiento de la
industria sin considerar Procesamiento y Conservación de Pescado, la industria

hubiese crecido 1,2% en agosto y 3,0% para el periodo enero – agosto.

Fuente: SBS. Información disponible al 15/10/2018.
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13,9 14,1
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2015   =  11,9 %
2016  =   4,5 %
2017  =  -3,8 %

2015   =  -0,6 %
2016   =    1,1 %
2017   =  -0,2 %

INDICADORES ECONÓMICOS

Fuente: INEI-BCRP-PRODUCE. Información disponible al 15/10/2018.
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POR RAMAS INDUSTRIALES, a Agosto 2018
(Participación)

28%

10%

7%
11%

7%

9%

10%

3%
1% 14%

Alimentos bebidas y tabaco
Textiles y cueros
Madera y papel
Sustancias y productos químicos
Caucho y plástico
Minerales no metálicos
Fabricación de metales
Maquinaria y equipo
Vehículos y equipos de transporte
Resto manufactura

Créditos a la Industria: S/ 38 mil 108 millones

POR RAMAS INDUSTRIALES, a Agosto 2018
(Participación)

Impuestos aportados por la Industria: S/. 1 mil 129 millones

17%

44%4%

5%

3%

11%

7%

7%

2%

Manufactura Primaria
Alimentos,Bebidas y Tabaco
Textil, Cuero y Calzado
Industrias Diversas
Industria del Papel e Imprenta
Productos Químicos, Caucho y Plástico
Minerales no Metálicos
Prod. Metálicos, Maquinaria y Equipo
Industrias del Hierro y Acero

Fuente: BCRP. Información disponible al 15/10/2018.

EXPORTACIONES NO TRADICIONALES, 2015-2018
(Variación porcentual)

POR SECTORES, 2017 - 2018
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Var % 2015 = - 6,7

Var % 2016 = - 1,0

Var % 2017 =    8,2

Sector
Mill. US$ FOB                Var. (%)

Agosto 2018
2017 2018 Ago Ene – Ago

Agropecuario 448 531 18,4 16,8
Pesquero 76 99 29,4 29,5
Textil 111 125 12,8 12,6
Madera y papel 29 28 - 3,4 - 1,4
Químico 120 132 10,5 17,2
Minerales no metálicos 59 53 - 11,1 10,0
Metalúrgico y joyería 114 106 - 6,5 13,9
Metal-mecánico 49 44 - 10,3 19,2
Total no tradicional 1 022 1 133 10,9 16,4

Las exportaciones no tradicionales han registrado un crecimiento de 10,9% en agosto de 2018.
En el mismo periodo, la importación de bienes de capital para la industria disminuyó en 8,9%.

Fuente: BCRP. Información disponible al 15/10/2018.

IMPORTACIONES PARA LA INDUSTRIA, 2015 – 2018 (Variación porcentual)

-17,1

10,0

-16,7 -15,1

-7,3

3,5

-22,2

-6,7

1,8

-16,7

-5,1

2,2

-15,3

-9,6

-17,7

-0,9

18,3

3,2

-2,2

14,4

-1,8

3,9

12,6

-1,6

4,7

-3,8

-8,9

-25

-20

-15

-10

-5

0

5

10

15

20

25

E 2015 M M J S N E 2016 M M J S N E 2017 M M J S N E 2018 M M J A

Var % 2015 = -9,7
Var % 2016 = -7,3
Var % 2017 =   0,2

Var % 2015 = -6,0
Var % 2016 = -8,1
Var % 2017 = 10,1

10,9 

- 3,1 

- 12,7 

1,1 

- 7,4 -8,5

-13,9

4,2

-6,9

14,5

18,9

4,8

9,7

16,7

3,0

20,6 19,6

13,2

-20

-15

-10

-5

0

5

10

15

20

25

E 2015 M M J S N E 2016 M M J S N E 2017 M M J S N E 2018 M M J A

BIENES DE CAPITAL

INSUMOS Y MATERIAS PRIMAS



53

INDICADORES ECONÓMICOS

Fuente: SUNAT-BCRP. Información disponible al 15/10/2018.

(*)Trimestre móvil. La información corresponde a Lima Metropolitana.                        Fuente: INEI.

Fuente: BCRP. Información disponible al 15/10/2018. Datos promedio del periodo.

TIPO DE CAMBIO INTERBANCARIO PROMEDIO
COMPRA - VENTA, 2012 - 2018

(Soles/US$)

TASA DE CRECIMIENTO DEL DÓLAR USA RESPECTO A LA
MONEDA NACIONAL DE CADA PAÍS, 2015-2018

(Porcentaje)

EMPLEO EN LA INDUSTRIA, 2015 - 2018
(Variación absoluta, miles de personas)*

INGRESO MENSUAL POR TRABAJO EN
LA INDUSTRIA, 2017-2018

-0,4

-17,6
-10,6

4,2

-25,7

-5,4 -5,0

9,2

-9,4

-47,5

-11,8

-44,4

-13,3

17,0

-6,1

3,1
6,3

-37,6

-3,5

-18,7

35,3

25,2

E 2015 M M J S N E 2016 M M J S N E 2017 M M J S N E2018 M M J A S

Empleos generados

Empleos perdidos

Mes Soles Variación porcentual (%)

Ene 2017 1 634 4,1
Feb
Mar
Abr
May
Jun
Jul
Ago
Set
Oct
Nov
Dic

1 619 6,7
1 609 6,7
1 587 4,0
1 556 -0,6
1 609 0,6
1 653 7,7
1 686 9,1

Feb
Mar
Abr
May
Jun
Jul
Ago
Set

1 619

1 682
1 681
1 593
1 536
1 443
1 609
1 675
1 746

5,3

3,99
4,5
0,4

-1,3
-10,3

-2,7
-0,6
7,8

1 606 -2,4
1 638 -1,7
1 699 2,3

Ene 2018 1 690 3,4

Países 2015 2016 2017
2018

Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Ago Set Al 9 de 
Octubre

Perú 12,2 6,0 -3,4 -1,0 1,1 0,1 -0,7 1,3 -0,1 0,2 0,4 0,7 0,3
Colombia 37,0 11,3 -3,3 -4,0 -0,3 -0,6 -2,6 3,4 1,1 -0,3 2,8 2,3 -0,1
Chile 14,7 3,4 -4,1 -4,6 -1,6 1,3 -0,5 4,3 1,7 2,2 1,0 3,3 -1,3
México 19,2 17,8 1,2 -1,3 -1,6 -0,4 -1,1 6,4 3,8 -6,5 - 0,8 0,9 -0,4
Brasil 41,5 4,7 -8,4 -2,5 1,1 1,0 3,9 6,6 4,2 1,1 2,3 5,0 -5,9
Argentina 14,1 59,4 12,0 7,5 4,3 2,0 0,0 17,0 12,1 4,1 9,0 28,1 -1,0

2,0

2,2

2,4

2,6

2,8

3,0

3,2

3,4

3,6

E 2012 M S E 2013 M S E 2014 M S E 2015 M S E 2016 M S E 2017 M S E 2018 M S

Tipo de Cambio (soles/US$)
Agosto 2018                                  : 3,289
Setiembre 2018                            : 3,312
Al 16 de Octubre 2018                : 3,336

16
Oct

En el trimestre julio-agosto-setiembre de 2018 se generaron 25 mil 200 empleos
en el sector industrial de Lima Metropolitana.

En agosto de 2018, la producción nacional experimentó un crecimiento de 2,3 %, influenciado principalmente
por el mayor incremento productivo del sector pesca, agropecuario y telecomunicaciones.

PRODUCCIÓN NACIONAL, 2012 - 2018 (Variación porcentual)

POR SECTORES, 2018

II. ENTORNO MACROECONÓMICO

Fuente: BCRP. INEI. Información disponible al 15/10/2018.
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2018

Ene - Ago
3,8 Sector Ago Ene – Ago

Agropecuario 7,5 7,7
Pesca 26,0 17,8
Minería e hidrocarburos - 3,9 - 1,3
Industria 1,5 4,6

- Industria sin Procesamiento
y Conservación de pescado 1,2 3,0

Electricidad y agua 2,9 3,4
Construcción - 0,1 5,0
Comercio 2,5 2,9

Telecomunicaciones 5,7 5,1
Total 2,3 3,8
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INVERSIÓN, 2010 – 2018
(Tasa de crecimiento)

COMERCIO EXTERIOR, 2014 – 2018
(Variación porcentual)

CRÉDITOS DIRECTOS POR SECTOR ECONÓMICO,
a Agosto 2018

(Distribución porcentual)

TRIBUTOS INTERNOS POR ACTIVIDAD ECONÓMICA,
Agosto 2018

(Distribución porcentual)

Fuente: BCRP. Información disponible al 15/10/2018.
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Ingresos tributarios internos: S/ 6 mil 840 millones
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Manufactura
Act. Inmob., Empresariales y de Alquiler
Electricidad, Gas y Agua
Resto

Comercio
Transp., Almac. y Comunic.
Minería

Créditos directos: S/ 167 mil 425 millones

EXPORTACIONES, Ene - Ago 2018 IMPORTACIONES, Ene - Ago 2018
Importaciones Totales: US$ 27 mil 913 millonesExportaciones Totales: US$ 32 mil 399 millones

PÚBLICAPRIVADA25,8
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-11,2
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11,1
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5,5
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Tradicionales
73%

No tradicionales
27%

Bienes de
consumo 23%

Insumos 49%

Bienes de
capital 28%

Variables 2014 2015 2016 2017
2018

Agosto Ene - Ago

Exportaciones - 7,6 -12.9 7,6 21,3 - 0,8 15,0
Importaciones - 3,1 -9,0 -5,9 10,0 9,4 12,0

Otros Servicios
Comercio
Construcción
Pesca

Manufactura
Minería e Hidrocarburos
Agropecuario
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