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Ricardo Marquez Flores

odos los peruanos celebramos el éxito en el

crecimiento constante de nuestras exportaciones

agroindustriales y la recuperacién paulatina en
los precios de los minerales, sectores que para esos
logros gozan de sus propias politicas de promocion que
han facilitado ese desarrollo.

Del mismo modo, en la industria manufacturera también
quisiéramos poder celebrar el crecimiento constante,
no estadistico, no de rebote, es decir el crecimiento a
tasas mayores al 6% del producto, y que ademas refleje
un crecimiento real que no se esconda en la produccién
de commodities como viene sucediendo. Para ello, al
igual como lo ha entendido la gran mayoria de
economias del mundo, incluso las OCDE, necesitamos
politicas de Estado transversales que se conjuguen con
politicas sectoriales, que reflejen nuestra verdadera
importancia, es decir la de aquella que contribuye con el
15.9% de los ingresos internos —que pudiera ser mucho
mas- y que por sexto afio consecutivo se consolida
como la primera actividad econémica en el pais con
mayor aporte de impuestos al fisco, pero que
paradojicamente las autoridades aun no atienden.

Nos pretenden etiquetar como contrarios a las
importaciones y al libre mercado, pero nada mas
alejado de la realidad, nosotros somos contrarios a los
factores que en los Ultimos 5 afios vienen causando los
resultados negativos en nuestro sector, como es el caso
del contrabando por la frontera sur y la descarada
subvaluacion de precios en gran cantidad de
manufacturas. A esto se suma la falta de medidas
drasticas para detenerlos.

Debemos reconocer que el Gobierno actual, ha dado un
primer paso al disponer la bancarizacién obligatoria de
operaciones que superen los US$ 2,000 pero, para que
esta medida funcione, las transferencias por el sistema
financiero deben reflejar el verdadero valor de las
mercancias y por lo tanto no deberia permitirse que
dichas trasferencias se realicen sin un sustento que
acredite la procedenciallicita de los fondos a transferir.

Segun algunos medios de comunicacion, existen 200
depdsitos ilegales en el centro de Lima que sirven para
proveer de diversos articulos de dudosa procedencia a
los comerciantes de Mesa Redonda, Mercado Central y
Grau; no es dificil concluir que los sectores mas
afectados son alimentos, medicinas, bebidas
alcohdlicas y prendas de vestir que soportan no sélo la
falsificacion de estos productos sino que se trata de

Recuperar la industria,
un reto hoy

Presidente de la Sociedad Nacional de Industrias

mercancias que ingresaron de contrabando y/o
subvaluadas.

Aello se agrega que el dumping ha deteriorado los sectores
industriales, pues cada vez que se aplica un derecho para
combatirlo, inmediatamente los importadores se valen de
los vacios legales para continuar con esta mala practica que
esta vetada por la OMC. Lo anecdético, es que hace varios
afos, existe un proyecto de ley cuyo propésito es aplicar lo
mismo que hacen otros paises para evitar la elusion, y es el
Poder Ejecutivo quien la viene bloqueando y ahora esta a la
espera de que el Congreso la apruebe porinsistencia.

Estamos dispuestos a colaborar con el Gobierno, pero
necesitamos la decision de los ministerios para terminar con
estos problemas y delitos.

Después de 18 afios vemos a un Presidente de la Republica
y a un Ministro de la Produccién en Villa ElI Salvador
atendiendo y recibiendo productos fabricados en nuestro
pais para los Juegos Panamericanos. Esperamos que esta
sea la ruta también para la fabricacion de puentes y obras de
metalmecanica y uniformes para los empleados publicos
que se fabrican en el Peru, tenemos una industria que puede
responder a las exigencias de estandares internacionales y
lo hemos demostrado muchas veces, so6lo necesitamos que
nos den la oportunidad.

Para comenzar a recuperar la industria tenemos que
priorizar ciertos sectores que pueden ser los motores de la
economia, entre ellos, Pesca de Consumo Humano que el
afio pasado exportd US$ 1,400 millones, mientras que
Ecuador llegd a los US$ 4,000 millones. Este sector puede
generar muchainversion en menos de 18 meses.

Otros sectores potenciales son las de las industrias del
conocimiento como la exportacion de software, de servicios
de ingenieria y arquitectura, creatividad audiovisual y
biotecnologia. Es importante sefalar que la cadena textil-
confecciones llegé a exportar US$ 2,200 millones en el
2012.

Finalmente, necesitamos recuperar competitividad, por ello
la industria nacional requiere para las exportaciones el 5%
del drawback y la prioridad de la participacion de empresas
nacionales en las compras del Estado. El reto de tener una
industria que sea el motor de desarrollo del pais esta en
manos del gobierno, porque los empresarios tenemos el
compromiso de seguir apostando por un Peru con una
industria de estandares internacionales que brinde empleo
formaly dignom
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MENOS COMPETITIVIDAD

Silvia Hooker, gerente de Asuntos Internacionales SNI

Desde el 2016 hasta la fecha el Peru ha retrocedido 9 posiciones en el Ranking de Competitividad
del Foro Econémico Mundial pasando de la ubicaciéon 54 a la 63. Este hecho debe llamarnos a
reflexion, ya que la posibilidad de que nuestras exportaciones no tradicionales lleguen para

quedarse en los mercados internacionales, dependen en gran medida de las condiciones de
competitividad con la que operan las empresas exportadoras en el Peru.

i nuestros socios comercia-
S les, con los que competimos

en los mismos mercados de
exportaciéon, implementan reformas
estructurales que los hacen tener un
entorno mas competitivo y adminis-
tran mecanismos promotores dina-
micos muchos mas ambiciosos y
efectivos que los aplicados en el
Peru, es innegable que debemos al
menos equiparar esas condiciones
para competir. De alli que mientras
el Pert implementa el Plan Nacional
de Competitividad, es indispensable
que se deje sin efecto la reduccion
de la tasa del DRAWBACK al 3% vy,
por el contrario, que se restituya a su
original 5%, con el compromiso de
reducirla mas adelante conforme se
avance en la mejora de la competiti-
vidad.

El DRAWBACK viene siendo des-
mantelado por etapas y cuestionado
por quienes deberian velar porque
nuestras exportaciones no tradicio-
nales (NT) se mantengan e incluso
crezcan de manera sostenible, aun-
que sea por un afan recaudatorio, ya
que lo se genera por impuesto a la
renta en la empresas exportadoras,
supera largamente lo cobrado por
concepto de DRAWBACK.

El Peru tiene 21 acuerdos comercia-
les vigentes con mas de 50 merca-

dos abiertos a sus exportaciones. Sin
embargo, la principal exportacion
sigue siendo la mineria, la cual no
requiere de ningun acuerdo comer-
cial para salir al mundo, es un com-
modity.

Promover exportaciones no tradi-
cionales

Por ello, es innegable que se debe
dar las facilidades para promover y
consolidar el crecimiento de exporta-
ciones no tradicionales, ya que estas
tienen un valor estratégico para el
desarrollo econémico del pais. A
través de las exportaciones NT se
diversifica la oferta exportable, ayu-

EL DRAWBACK
VIENE SIENDO
DESMANTELADO
POR ETAPAS Y
CUESTIONADO
POR QUIENES
DEBERIAN VELAR

POR NUESTRAS
EXPORTACIONES
NO TRADICIONALES
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dando a reducir la dependencia de
los precios de los minerales (sujetos
avolatilidades).

Subir un punto al DRAWBACK, ten-
dria el efecto virtuoso de incentivar el
crecimiento exportador no tradicio-
nal, con ello creceria el empleo for-
mal de manera sostenida, generan-
do una mejora sustantiva en la cali-
dad de vida de los habitantes, en
particular en las regiones del pais.

Puestos de trabajo

Hoy en dia sélo la agroindustria y las
empresas textiles y de confeccion de
exportacion generan aproximada-
mente un millén de puestos de traba-
jo formal o, dicho en otras palabras,
casi el 25% de todo el empleo digno
y de calidad que existe en el Peru,
donde el nivel de informalidad alcan-
za un porcentaje aproximado al 75%
de la PEA, y donde los Sectores
Publico y Privado venimos haciendo
un decidido esfuerzo por recuperar
los niveles de exportacion —sélo en
el sector textil/confecciones- de US$
2,000 millones anuales que alguna
vez se registraran en el pais, favore-
ciendo el aprovechamiento de fibras
y otros insumos nacionales, ademas
de la generacion de puestos de tra-
bajo directos e indirectos que tanta
falta nos hacenm



ENTREVISTA

Embajador de los Estados Unidos en el Peru, Krishna Urs:

“CONFIANZA EMPRESARIAL
E INVERSIONES REQUIEREN
UN CLIMA COMERCIAL

TRANSPARENTE, ESTABLE Y
PREDECIBLE"

En entrevista exclusiva con la revista INDUSTRIA PERUANA el
diplomatico estadounidense hace un balance de los 10 primeros afios
del TLC entre Peru y EE.UU y de las oportunidades que representa
para ambos paises. Asimismo opina sobre lo que necesita la industria
peruana para fortalecerse.

B cual es su balance al
cumplirse los primeros 10
anos del Acuerdo de

Promocién Comercial entre Pert
yEE.UU. ?

Desde que el Acuerdo de
Promocion Comercial entre Pera y
los Estados Unidos (o TLC como se
le conoce en el Perd) entr6 en
vigencia el 1 de febrero de 2009, ha
generado mas de US$130 mil
millones en comercio bilateral,
apoyando el crecimiento y el
empleo en ambos paises.Ha
abierto puertas a productores
agricolas, fabricantes y proveedo-
res de servicios para expandir sus
mercados de exportacion. EI TLC
facilitd la diversificacion en Pera y
promovié el desarrollo de nuevos
sectores de exportacion, particular-
mente en productos agricolas no

tradicionales de alto valor. En los
ultimos 10 afios, el comercio
agricola bilateral se ha mas que
duplicado, alcanzando los US$
3,200 millones en 2017. EI
acuerdo también ha impulsado las
exportaciones a Peru de productos
estadounidenses de alta calidad,
como maquinaria pesada para el
sector minero, equipos médicos y
articulos de tecnologia.

Al término de la negociacion
hace una década, algunos
expertos en comercio interna-
cional senalaron que el TLC con
Perd marcaba un nuevo estan-
dar en las negociaciones de
acuerdos comerciales de los
Estados Unidos con sus socios
comerciales, ;esta opinion
sigue vigente? ; Se han utilizado
esquemas mas avanzados en
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materia de negociaciones?

Este acuerdo de alto nivel es el
primer tratado comercial en
contener un innovador anexo
forestal. La negociacion del TLC
aceler6 el desarrollo del moderno
marco regulatorio ambiental del
Peru, incluido el establecimiento de
agencias de supervisidbn ambiental
y forestal. EI TLC también condujo
a la creacion de regimenes
regulatorios de alto estandar en el
Peru para los derechos laborales,
ambientales y de propiedad
intelectual.

Otra area importante de colabora-
cion bajo nuestro acuerdo comer-
cial es la facilitacion del comercio,
que continuamos perfeccionando.
Por ejemplo, en setiembre nuestra
Oficina de Aduanas y Proteccion



Fronteriza firmé un Acuerdo de
Reconocimiento Mutuo con la
Superintendencia Nacional de
Aduanas y Administracion
Tributaria de Peru, que proporciona
una plataforma para el intercambio
de informacién, basada en la
compatibilidad de los programas de
seguridad de la cadena de suminis-
tro de nuestros dos paises, y facilita
una mayor transparencia. Perues
el primer pais de América del Sur
en firmar un acuerdo de esta
naturaleza.

Una de las ramas industriales
mas importantes de la economia
peruana es la textil. Siendo asi,
Jqué recomendaria usted para
que en el mercado estadouni-
dense podamos mejorar nuestra
presencia comercial, frente a la
agresiva presencia de textiles

chinos, vietnamitas y de otros
paises asiaticos en donde la
base de su competitividad es
pagar bajos salarios?

Peru se ha distinguido como un
productor de ropa de alta calidad y
alto valor agregado. EI TLC
respalda estos estandares y

ElI TLC
CON EE.UU.
HA GENERADO

MAS DE US$ 130 MIL
MILLONES EN
COMERCIO BILATERAL

promueve la calidad de los textiles
peruanos a nivel internacional.
Empresas prestigiosas como
Lacoste y Abercrombie & Fitch
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producen varias de sus prendas en
Peru gracias alos altos estandares
de calidad y al alto valor agregado,
lo que ha permitido al pais no sélo
ser un proveedor de materias
primas sino también un exportador
de productos textiles manufactura-
dos generando importante empleo
en el sector.

Antes de la entrada en vigencia del
TLC Peru-EEUU, nuestro pais
tuvo que pasar por un proceso de
implementacion que consistié en
modificar la normativa nacional
para atender los acuerdos alcan-
zados bilateralmente.

Una de esas normas fue la imple-
mentacion del OSINFOR como
organismo supervisor de las
concesiones forestales, con
independencia técnica, adminis-
trativa presupuestal.

—>



|
il L]
“Estados Unidos tiene acuerdos de libre comercio con miembros de la
Alianza del Pacifico, lo que refleja nuestros fuertes lazos econémicos”.

¢Por qué cree que hay objecio-
nes al pase del OSINFOR de la
Presidencia del Consejo de
Ministros al Ministerio del
Ambiente, si se mantienen las
mismas condiciones con las que
seimplement6?

El capitulo medioambiental del
TLC incluye un anexo innovador
sobre la Gobernanza del Sector
Forestal, que distingue al TLC de

otros acuerdos comerciales
bilaterales al establecer un nuevo
estandar para la proteccion del
medio ambiente. La creaciéon de
OSINFOR como un organismo
independiente fue considerada
ampliamente, tanto en los Estados
Unidos como en Perl, como un
resultado critico y exitoso de
nuestro acuerdo de comercio
bilateral.
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Estados Unidos ya
desarrollo una
herramienta para
vincular a las
pequefias y medianas
empresas
estadounidenses y
peruanas.

El TLC requiere especificamente
que "OSINFOR sea una agencia
independiente y separada" con el
mandato de incluir "la supervision
de la verificacion de todas las
concesiones y permisos de
madera". Hemos expresado
nuestra profunda preocupacién a
Perua por el hecho de que OSINFOR
se haya movido de su posicién que
reportaba al Primer Ministro a una
posicion bajo un ministerio de linea,
lo que podria poner en peligro su
estado separado e independiente.

Los acuerdos de integracion
profunda, como la Alianza del
Pacifico, ven en la armonizacion
regulatoria una herramienta muy
potente para desarrollar el
comercio conjunto, ¢;Considera
que ésta podria ser una forma de
profundizacion de nuestra
relaciéon comercial?

Los Estados Unidos tienen acuer-
dos de libre comercio con miem-
bros de la Alianza del Pacifico, lo
que refleja nuestros fuertes lazos
econémicos. Como observador de
la Alianza del Pacifico, Estados
Unidos busca profundizar la
armonizacion regulatoria con el
blogue en temas de interés mutuo.



“HEMOS EXPRESADO
NUESTRA PROFUNDA
PREOCUPACION A PERU
POR EL HECHO

DE QUE OSINFOR

SE HAYA MOVIDO

DE SU POSICION

QUE REPORTABA AL
PRIMER MINISTRO

A UNA POSICION
BAJO UN MINISTERIO
DE LiNEA"

Por ejemplo, el comercio esta mas
que nunca utilizando las herramien-
tas de la era digital y buscamos
asociarnos con la Alianza del
Pacifico para asegurarnos de que
nuestras politicas comerciales
digitales estén sincronizadas.
Estamos empezando a trabajar con
la Alianza del Pacifico para
garantizar que las regulaciones
promuevan los flujos de datos
transfronterizos y para promover la
adopcion del Sistema de reglas de
privacidad transfronterizas de la
Cooperacion Econémica Asia-
Pacifico (APEC).

En el Acuerdo Transpacifico de
Cooperacion Econémica (TPP),
EE.UU. se habia comprometido
junto con los demas paises a
implementar una plataforma de
transparencia e informaciéon de
oportunidades comerciales para
las Pymes de los paises miem-
bros. ¢Podria desarrollarse una
herramienta similar entre los
Estados Unidos y sus socios
comerciales de la regién, por
ejemplo?

Estados Unidos ya ha desarrollado
una herramienta para vincular a las
pequefias y medianas empresas
estadounidenses y peruanas. A
través de nuestro programa de la
Red de Pequeias Empresas de las
Américas (SBNA por sus siglas en
inglés), unimos fuerzas con
Emprende UP, un centro de innova-
cion en la Universidad del Pacifico
que permiti6 a empresas emergen-
tes peruanas acceder a informacion
sobre oportunidades en los Estados

Industria 1
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Unidos.Puede encontrar mas
informacion sobre las oportunida-
des del programa a través de SBNA

en el sitioweb
https://americassbdc.org/sbna/.

Estados Unidos tiene un sistema
altamente desarrollado de
mecanismos para la defensa del
consumidor. ¢;Considera que
Peru deberia desarrollar meca-
nismos similares, y cuales
considera que deban ser priori-
tarios para implementarse en el
corto, mediano y largo plazo?

Estados Unidos busca compartir
experiencias de protecciéon al
consumidor con el gobierno del
Peru. Con ese fin, los Estados
Unidos y el Gobierno peruano
firmaron un memorando de
entendimiento en 2016 para
compartir las mejores practicas
entre la Comisién Federal de
Comercio (FTC, por sus siglas en
inglés) y el Instituto Nacional para
la Defensa de la Competencia y la
Proteccién de la Propiedad
Intelectual (INDECOPI) en temas
de anti-trust. Por ejemplo, permitir
que INDECOPI revise las propues-
tas de fusiones y adquisiciones
antes de que ocurran, como lo
hacemos en los Estados Unidos y
la Unién Europea.También esta-
mos en discusiones para compartir
informacion relacionada con temas
de proteccién al consumidor entre
laFTC ylas agencias de proteccion
al consumidor de la Alianza del
Pacifico.

=>



DESDE QUE EL TLC
ENTRO EN VIGENCIA, LA
EXPORTACION

DE PRODUCTOS
PERUANOS A

LOS ESTADOS UNIDOS
AUMENTO DE US$4.2 MIL
MILLONES EN

2009 A US$7.3 MIL
MILLONES EN

2017, LO QUE
DEMUESTRA UNA FUERTE
DEMANDA DE LAS
EXPORTACIONES
PERUANAS

Ante la politica de los Estados
Unidos de impulsar la produc-
cién nacional, en su opinién,
¢cuales serian las oportunida-
des que se abririan para la oferta
peruana?

Desde que el TLC entré en vigen-
cia, la exportacion de productos
peruanos a los Estados Unidos
aument6 de US$ 4.2 mil millones
en 2009 a US$7.3 mil millones en
2017, lo que demuestra una fuerte
demanda de las exportaciones
peruanas en los Estados Unidos.
Existen muchas oportunidades
para que Peru suministre mas al
mercado de los Estados Unidos.
Un area prometedora son las
exportaciones agricolas no
tradicionales, que sirven al merca-
do de los Estados Unidos en una
base anti-ciclica; por ejemplo,
proporcionandonos arandanos
durante la temporada de invierno
de los Estados Unidos. Los super-
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alimentos peruanos también estan
experimentando una nueva
demanda en los Estados Unidos.
Peru tiene importantes reservas de
gas natural que podrian alimentar
la produccién expandida en
productos manufacturados y
petroquimicos. Por ejemplo, las
empresas podrian usar el gas
natural relativamente barato aqui
en Peru para alimentar las fundicio-
nes de cobre, agregando valor al
mineral primario de Peru antes de
la exportacion.

En linea con la pregunta anterior,
¢cuales serian las medidas que
Peru podria replicar para fortale-
cernuestraindustria?

Un clima comercial transparente,
estable y predecible es critico para
la confianza empresarial y la
inversion que impulsa la industria.
Los cambios regulatorios imprevisi-
bles, o un entorno regulatorio
complicado, pueden disminuir el
interés en futuras inversiones de
socios potenciales, afectando a
sectores tan diversos como
mineria, energia, y alimentos y
bebidas.Numerosos estudios
realizados por instituciones, como
el Banco Mundial y la Organizacion
para la Cooperacion y el Desarrollo
Econ6micos, han vinculado
procesos regulatorios y de permi-
sos demasiado complejos con altos
indices de corrupcion. Las institu-
ciones soélidas, la transparencia en
los procesos de negocios y un
proceso simplificado de regulacion
y permisos ayudaran a impulsar el
crecimiento de la industria de Peru
al siguiente nivel m



uando nos referimos a una
“falta de institucionalidad”,
estamos hablando de la
falta de ordenamiento en las orga-
nizaciones en si mismas, las “re-
glas de juego” que deben regir para
ordenar el comportamiento de un

grupo.

El premio Nobel de Economia Dou-
glas North define como institucio-
nalidad al conjunto de reglas forma-
les (como leyes y normas) e infor-
males (como codigos de conducta)
bajo las cuales las personas modu-
lan sucomportamiento.

Cuando hablamos de la falta de
institucionalidad como una de las
causas de la ausencia de competiti-
vidad de un pais, nos estamos refi-
riendo, entre otras cosas, a la falta
de predictibilidad o certidumbre
para la toma de decisiones que
permitan un crecimiento de las
inversiones y emprendimientos.
Como es sabido, los rankings tanto
del World Economic Forum (WEF)
como del Banco Mundial (Doing
Business) incluyen a la institucio-
nalidad como un elemento funda-
mental de la competitividad.

En la edicion 2018 del ranking del
WEF, el Peru cayé tres puntos en
relacion al afio anterior, ocupando el
puesto 63 de 140 paises, puesto 90
en cuanto a la fortaleza institucional,
puesto 80 en incidencia de la
corrupcion, 103 en Eficiencia del
marco legal para solucionar dispu-

La institucionalidad-
las reglas del juego

Carlos Enrique Mendoza Gutiérrez, gerente Legal SNI

tasy el 115 en independencia del
Poder Judicial.

El Objetivo Prioritario Nro. 08 de la
recientemente aprobada “Politica
Nacional de Competitividad y Pro-
ductividad”, justamente se encuen-
tra referida a fortalecer la institucio-
nalidad del pais y establece cinco
lineamientos, a saber: 1. Implemen-
tar medidas para mejorar el servicio
de administracion de justicia; 2.
Articular medidas que promuevan la
integridad publica y combatan la
corrupcion; 3. Implementar meca-
nismos de articulacion y coordina-
cion y fortalecer capacidades para la
gestion a nivel intersectoriale inter-
gubernamental; 4. Generar meca-
nismos de recoleccion e intercambio

de informacién que contribuya a la
gestion del territorio y a la gestion
integrada de los recursos naturales;
y 5. Incentivar la meritocracia en las
lineas de carrera publica.

Las instituciones funcionan si las
personas que estan a cargo hacen
bien su trabajo, caso contrario,
seguiremos contando con un siste-
ma institucional que no trascienda a
las personas y a los gobiernos. Hace
una semana, el presidente del Tribu-
nal Constitucional, dijo que no puede
existir una buena educacion si no se
ensefia a amar la Constitucion.
Cuando empecemos a apreciar a las
instituciones en si y no a quienes las
rodean, habremos avanzado en la
mejora de la institucionalidad m

Los rankings tanto del WEF y el Banco Mundial incluyen a la institucionalidad
como un elemento fundamental de la competitividad.
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CORPORATIVO

Con vision de futuro:

PLAN ESTRATEGICO

Ing. Jesus Salazar Nishi
Director-Presidente
Comision de Promocion Industrial

a Comisién de Promocién
Llndustrial de la Sociedad

Nacional de Industrias, con-
siente de la importancia de contar
con un documento que establezca
la ruta estratégica de nuestra orga-
nizacién en el largo plazo, que
interprete el anhelo del socio y el
desarrollo de una institucion gre-
mial moderna y modelo en nuestro
pais, ante un contexto de relevan-
tes tendencias globales como la
industria 4.0, consider6 necesario
elaborar el Plan Estratégico Insti-
tucional - PEI, para los proximos
cinco afos.

En el presente PEI 2019 - 2023 se
establecen los conceptos estraté-
gicos que debemos asumir como
organizacion para acercarnos al
cumplimiento de nuestra Visién —
Mision, complementandose con
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INSTITUCIONAL
2019-2023

una herramienta de control y segui-
miento para la medicion de laimple-
mentacion estratégica, representa-
do por el Balanced Scorecard de la
SNI.

Gracias a la activa colaboracion de
Directores, miembros del Comité
Ejecutivo y del Staff de Gerentes de
nuestra institucion, se desarrollaron
importantes talleres en los que se
realizé el analisis estratégico exter-
no e interno, entendiendo los facto-
res del macroambiente que influyen
en nuestra vida institucional, ade-
mas de las caracteristicas internas
de nuestra organizacion que nos
hacen fuertes o débiles ante estos
hallazgos, de tal manera que se
logré traducir la estrategia declara-
da en nuestra Visiéon — Misién en
Objetivos Institucionales, los cuales
finalmente fueron recogidos en



EN EL
PEI 2019-2023

SE ESTABLECEN LOS
CONCEPTOS
ESTRATEGICOS

QUE DEBEMOS
ASUMIR COMO
ORGANIZACION
PARA ACERCARNOS
AL

CUMPLIMIENTO DE
NUESTRA
VISION-MISION

doce Objetivos Estratégicos.

Sin duda el gran reto sera preparar
anuestra institucion para el cumpli-
miento del proceso estratégico,
entendiendo que esto sera posible
a medida que desarrollemos una
sélida institucion que se cimiente
en el aprendizaje y crecimiento de
nuestro capital humano y cultura
organizacional, pilares de una orga-
nizacion que aprende y alcanza
sostenibilidad en el tiempo. Para
esto el PEI incorpora una herra-
mienta que desarrolla esta ruta
estratégica que a través de cuatro
perspectivas: Aprendizaje y creci-
miento, Procesos internos, Soste-
nibilidad y Misional, logrando la

Mapa Estratégico de la SNI

generacion de valor para nuestra
institucion.

Se termina el documento con trein-
ta Iniciativas Estratégicas, que se
encuentran perfectamente alinea-
das con el cumplimiento de los
doce Obijetivos Estratégicos de
nuestra institucion, su implementa-
cién es garantia para alcanzar nues-
tros Objetivos Institucionales con
alcance al 2023.

Sin duda, este documento estraté-
gico marcara un hito en la vida insti-
tucional de nuestro gremio y que
coadyuvara con la continuidad y
sostenibilidad de nuestra
institucionalidad m

; Cumplimiento de la Vision - Misién , SANAL
Misional i ' kit
:—-ﬁ OE1. Fortalecer la representatividadgremial. ‘ l OE2. Lograr una alta satisfaccion y fidelizacion del Aociado. ‘ ’ OES3. Mejorar la percepcion publica de laindustria y de la SNI. ‘

i Sostenibilidad

OE4. Crecer de formaauto-sostenible, sustentado en el cumplimiento
del presupuesto institucional y la responsabilidad social del gremio

Procesos Internos

'| OE5. Generar un crecimiento sostenible deingresos. | | OESB. Impulsar la agenda de desarrolloindustrial

OET7. Contar con una plataforma autesostenible de servicios
especializados para la generacién de valor al Asociado.

! OES8. Tener una presencia efectivaen redes sociales y medios de
comunicacion con impacto en la opinién publicay el Estado.

OED9. Acercar eficazmente el gremio industrial aAsociado. ---

Aprendizaje y Crecimiento

Fuente: Plan Estratégico Institucional 2019-2023 - SNI

AN
I

OE10. Mejorar la gobernanza y culturaorganizacional OE11. Adecuar la estructura organizacional y recursos
humanos a las mejores practicas internacionales

|
AN
i)
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AN
I

OE12. Disponer la infraestructura y tecnologia

adecuada para cumplir la mision gremial



INSTITUCIONAL

SNI y mypes unidas
para lograr competitividad

!

El presidente de la SNI, Ricardo Marquez, y sus directores con

representantes de las mypes, tras sequnda exitosa reunion de trabajo.

La Sociedad Nacional de Industrias (SNI) y diversas
organizaciones que agrupan a micro y pequefia empresa
(Mype) se reunieron en diciembre pasado acordando solicitar
al presidente de la Republica Martin Vizcarra crear una
organizacion auténoma adscrita a la Presidencia del Consejo
de Ministros (PCM) dedicada al desarrollo de este tipo de
empresas.

En la segunda reunion, realizada en enero, con participacion
del viceministro de Mype e Industria del Ministerio de la
Produccion, Javier Davila, se propuso debatir en torno a
cuatro mesas de trabajo a través de las cuales se plantee
medidas concretas al Ejecutivo.

stas mesas de trabajo

son: Acceso al mercado

interno y externo, Labo-
ral, Regulacion y Tributacion, y
Financiamiento; las mismas que
fueron propuestas consensua-
das entre los empresarios.

Conel gobierno

“La voluntad del Ejecutivo es
trabajar conjuntamente con las

empresas, sean estas grandes,
medianas, pequefias o micro, para
poder potenciarlas y desarrollen
nueva oferta productiva”, manifesté
Davila luego de escuchar las
propuestas de los representantes
Mype.

En este segundo encuentro se
reunieron gobierno, Mypes y la gran
industria en un esfuerzo del presi-
dente de la SNI, Ing. Ricardo
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Marquez por lograr el encadena-
miento entre estos tres sectores
esquema que practican todas las
naciones industrializadas, segun
destacd.

Todos los empresarios -prosiguid
Marquez- tenemos que hacer un
pacto en pro de la produccion
nacional. Es importantisimo que
trabajemos unidos hacia un objetivo
comun que es el desarrollo del pais y
en favor de la inversion. La idea es
generar una nueva oferta de
productos a precios competitivos
acordes con el mercado, dijo.

Compras estatales

El lider gremial explicd que en la
Mesa de trabajo Acceso al Mercado
Interno y Externo, se disefiaran
propuestas para la participacion de
las Mypes en las compras estatales,
obtencion de certificaciones e
ingreso de las empresas peruanas a
mercados internacionales; mientras
que en la Mesa Laboral, se plantea-
ra medidas en favor de la formaliza-
cion, facilitacion del ingreso y la
salida a los empleos, asi como la
creacion de cartillas laborales para
que este sector pueda cumplir las
normas.

Financiamiento

Asimismo, en la mesa Financia-
miento -agregé Marquez- se
elaboraran propuestas para mejorar
el acceso de las Mypes a los créditos
y la obtencién de mejores tasas de
interés. En tanto, en la Mesa de
Regulacion y Tributacion se analiza-
ra como hacer mas sencillos los
tramites y analisis de impacto
regulatorio a las leyes antes de que
se promulguen®



CARLOS GARCIA JERI
NUEVO GERENTE DE LA SNI

arlos Garcia Jeri, quien
asumio desde el 4 de febre-
rodel 2019 la gerencia gene-

ral de la SNI, es ingeniero en Ges-
tion Empresarial por la Universidad
Agraria La Molina, con un MBA en
Direccion Estratégica en Centrum
PUCP y un Diplomado en Desarro-
llo de Comercio Exterior por la Uni-
versidad ESAN.

Es un especialista en comercio
exterior con experiencia de trabajo
en el sector publico y privado, que
ha disefiado y ejecutado servicios
de desarrollo empresarial utilizando
diversas fuentes de financiamiento.
Se ha desempefiado como coordi-

nador de Manufacturas Diversas
en Promperu entre el 2002 y el
2009, ha sido director en Beta
Gamma Sigma BGS Peru entre el
2015 y 2018, y desde abril del
2009 hasta enero del 2019 fue
gerente del Centro de Comercio
Exterior en la Camara de Comer-
cio de Lima, donde fue responsa-
ble de la organizacién y control de
actividades y servicios dirigidos al
asociado para lograr su interna-
cionalizacion.

Asimismo, es docente de la carre-
ra de Negocios Internacionales en
la Universidad del Pacifico desde
el2016m

Ing. Carlos Garcia Jeri

MIDIS socializa Politica de Desarrollo e Inclusiéon Social con la SNI

a Sociedad Nacional de

Industrias (SNI) recibi6 en su

sede a la titular del Ministerio
de Desarrollo e Inclusién Social
(Midis), Liliana La Rosa, quien
presento la Politica de Desarrollo e
Inclusiéon Social que impulsa su
sector, y que actualmente se
encuentra en proceso de consulta
con los diferentes colectivos y
gremios de la sociedad peruana.

En el encuentro, en el que participd
el director de los Comités de
Alimentos de la SNI, Alejandro
Daly, la ministra sefial6 que esta
politica, propuesta por su cartera,
esta orientada a promover la
igualdad de oportunidades, el
respeto de derechos y el desarrollo
humano, situaciones necesarias
para enfrentar nuevos desafios en
pobreza urbana y atender a las
poblaciones vulnerables.

Por su parte, Daly resalt6 el
compromiso del gremio por
colaborar con esta politica, afinde
erradicar la pobreza y lograr la
inclusion de las poblaciones
excluidas. “Desde nuestro lado,
cuenten siempre con los aportes
del sector industrial a la Politica
de Desarrollo e Inclusion Social
del pais”, enfatizd6. Asimismo,
destaco que el Midis y el Ministerio

Ministra Liliana
La Rosa, titular
del

Ministerio de
Desarrollo e
Inclusion
Social en la
SNI.
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de Salud hayan logrado colocar
en la agenda nacional, el tema de
la lucha contra la anemia y la
desnutricion crénica infantil.
“Como representante de la
industria de alimentos, quisiera
que todos ustedes conozcan de
nuestro compromiso como
industriales por participar activa-
mente en la lucha contra la
anemia”, finalizé m




SECTORES

Soluciones y no paliativos al tema de la reconversion del
plastico se veran en el Il Congreso Internacional del Plastico

Hora de
la economia
circular

La industria peruana del plastico, mueve cada
afio 17 mil millones de soles y es una de las
principales fuentes de empleo del pais, no
obstante la “ley que regula el plastico de un solo
uso” dio un ultimatum a algunos productos de

este sector sin considerar que puede ser la
oportunidad esperada para encaminar la
industria hacia la economia circular, la alta
tecnologiay el reciclaje formal.

ste tema sera uno de los

ejes del Il Congreso Interna-

cional del Plastico, a
realizarse en la ciudad de Lima este
25 de abril, un encuentro donde
todos los actores de la industria del
plastico, asi como representantes
del gobierno respiraran coyuntura,
asi como los ultimos avances en
tecnologia, inform6 el presidente
del Comité de Plasticos de la
Sociedad Nacional de Industrias,
Jesus Salazar Nishi.

La primera edicion realizada el afio
pasado cumplié su objetivo de

convertirse en el foro técnico por
excelencia, pero en la segunda
esperamos tocar temas eje
coyunturales, manifest6 Jesus
Salazar Nishi.

Es tiempo de hacer economia
circular

La economia circular va a ser un
tema crucial en el congreso, sefiala
el presidente del Comité de
Plasticos, y esto porque con la
reciente “ley del plastico de un solo
uso” se pone de manifiesto la
necesidad de reciclar, de reincor-
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porar este material que puede ser
extruido e inyectado muchas veces
mas, a la vida activa de la produc-
cion por su larga vida.

“La ley debié motivar una econo-
mia circular, donde no solamente
el Estado como gobierno central,
sino también los industriales como
fabricantes nos comprometamos,
a que esos productos( post uso)
puestos en el mercado, sean
reincorporados nuevamente a la
produccion”, manifesté Salazar.

La industria esta dispuesta a hacer



“DEBEMOS COMENZAR
A SEPULTAR IDEAS
ERRONEAS, UNA DE
ELLAS ES EL CREER

QUE HAY PLASTICOS
NO RECICLABLES,
TODOS LO SON"

las inversiones necesarias para
reutilizar sus insumos, para evitar
el cierre de sus fabricas e ingresar
de lleno en la economia circular.
Prohibir la fabricacion de bolsas y

empaques como impone esa ley no
eslasolucién, agrego6 el ejecutivo.

Empresasreciclan

Salazar afirmdé que hay muchas
empresas del sector que ya
reciclan plastico, tuberias, botellas
pet, bolsas, tecnopor, etc., pero
existen dos inconvenientes: la
escasa tecnologia para un reciclaje
correctoy lafuente de recoleccion.
Existe una oferta muy pequefia y
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SECTORES

{C) WWF Bioplastic Feedstack Alliance

sumamente informal, no son
empresas constituidas, no dan
factura, ofrecen muy baja calidad
porque simplemente se dedican a
recolectar, no segregan ni hacen
procesos previos. EI 90 % en esta
actividad son informales. Es a ellos
a quienes se deberia incentivar
para que generen microempresas,
y a quienes ya lo estén haciendo
formalizarlos, pero ese es un
trabajo del gobierno central, de las
autoridades, enfatizo6.



Menciond, no obstante, que hay
grandes empresas como San
Miguel Industrias PET S.A,
integrante del Comité de Plasticos
de la SNI, -que fabrica botellas
PET para grandes embotellado-
ras- que hainvertido aproximada-
mente US$ 30 millones en la
primera gran planta de reciclado
quimico en el Cercado de Lima. En
ella reconvierten las botellas ya
usadas en materia prima con
caracteristicas similares al
material virgen.

“Es una planta A1 pero su proble-
ma principal es cobmo conseguir las
botellas usadas” indico Salazar.

“Con ellos estamos tocando las
puertas de las municipalidades, de
los microempresarios, tratamos de
ayudarlos a formalizarse, para que
puedan vender su recoleccion de

manera constante y formal porque
aun son muy informales y no dan
garantias que la industria requiere
para sus programaciones”, agrego.

Si el gobierno municipal no ve
atractivo invertir en capacitar a
estos microempresarios porque no
hay retribucién econdmica para
eso, ya que la municipalidad no
puede generar una economia
dentro de su actividad, deberia
poder hacerlo.

Con una valorizacién de ese
producto reciclado todo funcionaria
perfectamente. El recolector
contaria con sumargen, el gobierno
municipal, que invierte en formali-
zar y canalizar a todos esos
microempresarios tendria su
margen, igualmente el industrial.
Ese es el circulo virtuoso que busca
la economia circular.
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“HAY EMPRESAS

COMO SAN MIGUEL
INDUSTRIAS PET

QUE HAN INVERTIDO
APROXIMADAMENTE

US$ 30 MILLONES

EN LA PRIMERA

GRAN PLANTA

DE RECICLADO QUiMICO
EN EL CERCADO DE LIMA"

¢ Desventaja u oportunidad?
Alinicio los industriales vieron la ley
como una amenaza, pero luego,
con casi tres afios de lucha
constante en el Congreso y con
representantes del Ejecutivo se
dieron cuenta de que era una gran
oportunidad. “Partamos de la
premisa de que los industriales del
plastico somos conscientes de que
debemos de ser responsables con
nuestros productos en el mercado.
Y si ese producto termina contami-
nando, algo de responsabilidad
debemos tener. Por eso debemos
ponernos a la disposiciéon del
Estado para formar parte de la
cadena que va a solucionar el
problemay la parte que le tocaria al
industrial es captar parte de ese
producto que esta en el mercado
post uso para nuevamente incorpo-
rarlo como materia prima |



De esta manera evaden impuestos e incluso ocultan otros delitos como el lavado de activos.

IMPORTADORES “"GOLONDRINOS” SOLO
DECLARAN EL 30% EN EL AEROPUERTO

| presidente de la Sociedad

Nacional de Industrias

(SNI), Ricardo Marquez,
solicité la inmediata intervencion
del Gobierno para reactivar las
acciones de control en el aero-
puerto a personas que trasladan
montos superiores a 10,000
dolares, porque es através de este
mecanismo que se origina también
el contrabando y lavado de dinero,
afectando gravemente el erario
nacional y a laindustria nacional.

En ese contexto, advirti6 que hay
importadores ‘golondrinos’ que
actuan inadecuadamente e
ingresan sus mercancias a
nuestro pais declarando a Adua-
nas, supuestamente, el 100% del
valor, lo que en realidad solo es el
30% del costo real de la mercade-
ria; ello, con la finalidad de evadir
impuestos e incluso utilizar esta
ilicita practica para ocultar otros

delitos como el lavado de activos.

Ante ello, el lider gremial reitero
que es urgente que los operadores
de comercio exterior estén
obligados a inscribirse en un
Registro de Importadores, lo que
permitira que las autoridades,
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como la Unidad de Inteligencia
Financiera (UIF), verifiquen la
procedencia licita de los recursos
econoémicos o financieros que les
permita solventar sus operaciones
de comercio exterior.

En este contexto, Marquez explicod




que la compra de mercancias
importadas se realiza en Iquique,
China, Hong Kong, Vietnam o
India, lugares donde el vendedor
exige para colocar el pedido, el
adelanto de entre el 40% y 50% del
valor real acordado. Cuando la
mercancia- prosiguio- esta lista
para ser embarcada desde el
puerto de origen, el comprador
realiza el pago del 20% al 30%
adicional vy, finalmente, en el
momento en que la mercancia
llega a destino (la comprainvolucra
entre 30 y 60 dias hasta que la
mercaderia llega y se produce) se
paga el saldo restante que puede
ser entre 20% y 30% del valor real
pactado.

“Este saldo es el que llega “decla-
rado” en la factura y se presenta a
la Aduana como si fuera el 100%
del valor; sin embargo, solo
representa entre el 20% y 30% del
precio real. Es decir, declaran que
sus productos tienen un valor
menor con la intenciébn de pagar
menos aranceles, menos IGV v,
por lo tanto, tampoco pagan
impuesto a la renta, pues gran
parte de lo que ingresan lo venden
en el mercado informal”’, sefal6

Marquez.

Expres6 que por regulaciones
mundiales un viajero en el aero-
puerto solo puede sacar hasta el
equivalente a US$ 10,000 en
valores o en efectivo y si excede
esa cifra tiene que declararlo, pero
hasta un maximo de US$ 30,000.
Por encima de ese monto -
prosiguié- el dinero debe ser
transferido por el sistema financie-
ro; sin embargo, hay importadores
que trasladan en efectivo cifras
mucho mayores que US$ 30,000 y
que pueden llegar a los US$
100,000, cuyos montos son el
porcentaje pactado como adelanto
de la mercaderia entre los provee-
doresylosimportadores.

Afirm6 que si bien el decreto
Legislativo N° 1388 dispone el uso
obligatorio de medios de pago en
las operaciones de comercio
exterior, para combatir los delitos
de lavado de activos y subvalua-
cion de mercancias, existen
versiones que alertan como el del
Superintendente Nacional Adjunto
de Aduanas, Rafael Garcia, quien
en setiembre Ultimo hizo publica su
preocupacion por los incorrectos

financiero
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medios de pago y flujo de dinero
que realizan algunos importado-

res.
“Garcia dijo que sus investigacio-
nes indican que i) solo el 21.4% de
los importadores que aparecen en
los registros de la UIF efectua
transferencias directas a sus
proveedores en el exterior; ii)
habria mas de 1400 importadores
que transfirieron fondos a sus
proveedores por encima de los
montos declarados, lo que
constituye un indicador de
subvaluacion, estimada en mas de
US$ 9,000 millones”, apunto.

Marquez sefalé que Garcia
también concluyd que iii) habria
cerca de 4,000 importadores que
transfirieron montos menores a los
declarados, lo que constituye un
indicador de sobrevaluacion, que
se estima en US$ 16,000 millones;
iv) si bien existe una variedad de
destinos para las transferencias,
lo que le llamaba la atencién de
esas transferencias es que una
proporcién importante de ellas las
efectuan “terceros” no vinculados
formalmente a los importadores y
también socios, representantes
legales y hastatrabajadores m

Por regulaciones mundiales un

viajero en el aeropuerto solo puede sacar
hasta el equivalente a US$ 10,000

en valores o en efectivo

. y si excede esa cifra tiene que

declararlo, pero hasta un maximo

de US$ 30,000. Por encima de ese

monto, el dinero debe ser

transferido por el sistema



INDUSTRIA: LA PRINCIPAL ACTIVIDAD
ECONOMICA CON MAYOR APORTE A LA
ECONOMIA NACIONAL

EN EL 2018 APORTO 14 MIL 482 MILLONES ..
DE SOLES EN TRIBUTOS INTERNOS

a industria aporté al Estado

S/ 14 mil 482 millones en el

2018, cifra que representa el
15,9% de los ingresos internos v,
por sexto afo consecutivo, se
consolidé6 como la primera activi-
dad econdmica del pais con mayor
aporte en impuestos; informé el
Instituto de Estudios Econdmicos y
Sociales (IEES) de la Sociedad
Nacional de Industrias (SNI).

El IESS precis6 que la cifra
mencionada anteriormente es
seguida por el Comercio con
15,5%; Mineria con 14,2%;
Construccion con 6,7%, Agrope-
cuario con 1,3% y Pesca con 0,4%.
En tanto, las ramas industriales
que registraron mayor contribucion
fueron Alimentos y Bebidas con s/
6,673 millones; productos quimi-
cos, caucho y plastico con s/ 1,799;
productos metalicos, maquinaria y

equipo con s/

1,105, mientras
que textil, cuero y
calzado con s/ 595
millones; conser-
vas y productos de
pescado con 196
millones, tuvieron
un aporte menor.

EIIEES afirmé que

“el aporte sostenido de la industria
evidencia una vez mas la impor-
tancia de la manufactura dentro de
la economia del pais como fuente
de financiamiento para el desarro-
lloy bienestar de la sociedad”.

Asimismo, indicoé que “los tributos
aportados por la industria en el
2019 dependera de la evolucion
del sector, lo que estara sujeto
principalmente al crecimiento de la
inversion privada y publica, el
consumo privado, el comercio

internacional y las expectativas
empresariales.

“Para promover la inversion privada
en el pais es indispensable facilitar
el entorno de negocios; reducir el
ruido politico de los ultimos meses;
ejecutar reformas que aumenten la
productividad; combatir la conflicti-
vidad social, la inseguridad; e
impulsar los proyectos de infraes-
tructura”, sostuvo el IEESH

SNI ALISTA LEVANTAMIENTO DE INFORMACION PARA ELABORACION DEL RANKING
GLOBAL DE COMPETITIVIDAD

invitaciones a las empresas e industrias peruanas para su participacién en la Encuesta Ejecutiva 2019,

I | Centro de Desarrollo Industrial (CDI) de la Sociedad Nacional de Industrias (SNI) inici6 el envio de

cuyo documento recogera informacién para la elaboracion del Ranking Global de Competitividad 2019-

2020, que publica el Foro Econémico Mundial (World Economic Forum-WEF); informé el director ejecutivo del
CDldelaSNI, Luis Tenorio. En el Peru, el CDI es la contraparte local del WEF.

Tenorio indico que la Encuesta de Opinidn de Ejecutivos, es un componente fundamental del Informe Global de
Competitividad, pues recoge opiniones valiosas sobre el entorno econémico de los paises y sobre una amplia
. gama de variables, cuyas fuentes de datos oficiales son escasas o inexistentes.
En ese sentido, explicd que en el caso del Peru, el CDI ha invitado a altos
ejecutivos de empresas e industrias, las cuales se ajustan al perfil establecido
por el WEF para los participantes del sector empresarial que opinaran sobre la
situacion de los paises.

“El WEF ha iniciado a nivel mundial, en forma simultanea en 144 paises, el
levantamiento de informacion de la opinién empresarial la cual culminara el 31
de marzoy su publicacionse realizara en setiembre proximo”, agreg6 Tenorio m
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LA URGENCIA
DE CREAR PARQUES
INDUSTRIALES

os parques industriales, uno de los

principales ejes para la generacion de

industria en el pais, sera el tema central
del Foro Industrial 2019 que organiza la SNI
-este afno con participacion de la ONUDI y
PRODUCE-en medio del contexto de recesion
que afecta a esta actividad.

Luis Salazar Steiger, presidente de
la Comisién del Foro Industrial 2019
y past presidente de la Sociedad
Nacional de Industrias advirtié que
en el Perd la actividad industrial
apenas representa el 13 % del PBI
total (comprendiendo la explotacion
de materias primas y recursos natu-
rales), lejos del 20% que ostentan
los primeros 50 paises en el indice
de Competitividad del World Eco-
nomic Forum, razén por la cual
consider6 necesario trabajar en
acciones para generar industria.

“Lo que buscamos con estos foros
es generar conciencia de la necesi-
dad de desarrollar industria para




PARA EL DESARROLLO DE
INDUSTRIA EN EL PERU SE
REQUIERE DE PARQUE
INDUSTRIALES
CORRECTAMENTE HECHOS,
BIEN DISENADOS, CON
UNA ZONA DE EXCLUSION
PARA NO MEZCLARSE

CON LAS ZONAS URBANAS.

“Desarrollar infraestructura es uno de los principales
ejes en la generacion de industria conjuntamente con
el tema regulatorio, laboral y tributario. Por eso es
importante contar con las Naciones Unidas (ONUDI) en
el tratamiento de este tema y de PRODUCE como
entidad del Estado. Estamos logrando que la industria
figure nuevamente en los planes generales del
Estado”.

combatir la pobreza, generar
empleo digno, de calidad y promo-
ver desarrollo mas alla de Lima,
que ya concentra la gran mayoria
del PBI industrial y eso no es sano
para el pais”, coment6 Salazar.

La séptima version del Foro Indus-
trial se desarrollara en cuatro regio-
nes: norte, sur, centro y selva y
concluira en Lima con el Dia de la
Industria, que tendra la participa-
cién de la Organizacién de las
Naciones Unidas para el Desarrollo
Industrial (ONUDI) y el Ministerio
de la Produccién (PRODUCE).
Entre los ponentes habra repre-
sentantes de instituciones publicas

y privadas, académicos, asi como
expositores extranjeros.

El Foro girard en torno a dos
mesas de trabajo en los que se
debatiran propuestas relaciona-
das con a) Parques industriales:
herramienta para promover el
crecimiento de las mypes; y b)
Condiciones necesarias para
impulsar lainversiony el desarrollo
industrial.

Salazar Steiger consideré que
desarrollar infraestructura es uno
de los principales ejes en la gene-
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racion de industria conjuntamente
con el tema regulatorio, laboral y
tributario.

En ese sentido destac6 la impor-
tancia de contar con las Naciones
Unidas en el tratamiento de este
tema y del PRODUCE como enti-
dad del Estado. “Estamos logrando
que la industria figure nuevamente
en los planes generales del Esta-
do”, manifesto.

Aclaré que si bien ultimamente se
habla de crecimiento del PBI de la
manufactura, en realidad se trata
de cifras referidas a la pescay algu-
no que otro sector pero, por ejem-

plo, el textil viene sufriendo un
decrecimiento del 40%. “Mas que
crecimiento es una recuperacion
pues aun estamos en mas del 6%
por debajo de lo que estabamos
hace 5 afios”, comenté.

Salazar Steiger manifesté que para
que se pueda desarrollar bien la
industria se necesita parques
industriales correctamente hechos,
bien disefiados con una zona de
exclusién para que no se mezclen
con la zonas urbanas que, como ha
ocurrido anteriormente, terminan
expulsando alaindustriam



™ a pesca para consumo
neceSIta humano directo necesita

contar con un Organismo
Nacional de Sanidad Pesquera
u “ SAN I P E s (SANIPES) tan eficiente como lo
es el SENASA para la agroexporta-
o o cién para poder superar la cifra de
ta “ efICIe “te los US$ 1,000 millones anuales en
exportaciones, manifesté Diana
Garcia, asesora principal del
como el S E NASA Comité de Pesca y Acuiculturade la
Sociedad Nacional de Industrias
(SNI).

del ag ro “Tenemos problemas de falta de

normatividad sanitaria,de capacita-
cion del personal, de inspeccién
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sanitaria, sobrecostos en los
ensayos para la certificacién y
tiempos excesivos para la certifica-
cion sanitaria que impiden que esta
industria tenga los volumenes de
exportacién que podria lograr”,
manifesto la ejecutiva.

En pesca y acuicultura -sefalé
Garcia- hemos pasado de una
gestion (publica) a otra con las
cuales en vez de avanzar hemos
retrocedido, al extremo que incluso
hay normativas que van contra la
competitividad del sector, y un
ejemplo es el caso de la Empresa
Prestadora de Servicio de Sanea-

TENEMOS
PROBLEMAS

DE FALTA DE
NORMATIVIDAD
SANITARIA,

DE
CAPACITACION
DE PERSONAL

DE INSPECCION
SANITARIA,
SOBRECOSTOS
EN LOS ENSAYOS,
TIEMPOS
EXCESIVOS PARA
LA CERTIFICACION

miento (EPS) Grau, que ha dejado
desabastecida a las procesadoras
de congelados y conservas en el
norte del pais, por ello las plantas
deben comprar el agua a peque-
fos comerciantes justo en tempo-
rada de alta produccion.

A esto se afiade, que en el pais
siempre hubo una pesca mal
planificada, normativa de
gobernanza no acorde a las
realidades cambiantes que ha
tenido Peru. “Los profesionales en
pesca no han sido formados en las
universidades como si sucede en
Chile y Ecuador, especialmente en
acuicultura. Peru no llega ni al 1%
de toda la acuicultura mundial’,
indicé.

La falta de preparacion profesional,
explicd, se evidencia en la notable
diferencia de este sector frente a la
agroindustria que aplica estudios
acerca de la salud de las plantas,
los frutos, el desarrollo de profesiona-
les en agronomia, fitopatologia y el
mejoramiento genético. El ordena-
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miento de las empresas agroindus-
triales ha sido impecable, muy bien
llevado por las diferentes autoridades
al frente de ese sector, subraybé.

“Mientras que SENASA puede emitir
una certificacion en un dia, en pesca,
SANIPES puede demorar tranquila-
mente 20 dias, debido a un tramite
muy engorroso que pasa por
muestrear los lotes de exportacion,
enviarlos a un laboratorio privado,
esperar que envien los resultados a
SANIPES, cosa que no debe ser
pues el Texto Unico de Procedimien-
tos Administrativos (TUPA) de
SANIPES indica que la emision de un
certificado sanitario debe demorar
solo dos dias”, dijo.

El servicio de una autoridad sanitaria
deberia ser eficiente, tener un control
preventivo y no hacer registros lote a
lote que retrasa las exportaciones.
Por esta razén los empresarios que
tienen plantas no quieren seguir
invirtiendo y esta situacion se viene
repitiendo desde hace varios afios,
finaliz6 Garciam



En etapa de produccion

Dejan sin agua a procesacdoras
de pota en Piura

Empresas invierten medio millon de soles diario para comprar agua
a camiones cisternas

n plena temporada de

pesca de pota, las plantas

procesadoras de conservas
y congelados de pescado de Paita
y Sullana sufrieron el corte de
suministro de agua por parte de la
Entidad Prestadora de Servicios de
Saneamiento (EPS) Grau, razoén
por la cual asumieron sobrecostos
por montos superiores a medio
millén de soles diario a fin de no
paralizar sus actividades.

El corte de agua afecta el proceso
de la pota, que requiere de mas de
800 metros cubicos de agua al dia,
lo que obligb a los empresarios a
proveerse de camiones cisterna, a
S/ 35 el metro cubico, precio por
demas elevado toda vez que los
comercializadores lo compran a
S/5.

El presidente de la Sociedad
Nacional de Industrias (SNI),

Ricardo Marquez dio a conocer
estos hechos que -dijo- hacen
inviable sostener esta actividad
econdémica y ponen en riesgo mas
de 200 mil empleos creados en
todalaregion.
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“Para justificar el corte de agua, los
funcionarios de la EPS Grau
aducen restricciones en la capta-
cién del agua en la Planta El
Arenal, no obstante que los rios
estdn aumentando sus caudales
producto de las lluvias en la sierra,
y no tendria por qué suceder
estas interrupciones”, manifestd
Marquez. Por ello, solicitdé a las
autoridades regionales y a los
funcionarios de la EPS Grau
resolver esta grave situacion.

Finalmente el presidente de la SNI
se refirid6 a que “la industria
conservera y congeladora en
Sullana y Paita son los principales
soportes del empleo en la region
Piura y las autoridades tienen la
responsabilidad de apoyar a este
sector que ademas de crear
riguezas con sus exportaciones no
tradicionales, genera mas de 200
milempleos enlaregion” |

Los

. comercializadores
de agua en
camiones
cisterna venden
el metro cubico

a S/35 no
obstante haberlo
comprado a S/ 5



PERU INGRESA A UN NUEVO AUGE
DE INVERSION MINERA

nte los mejores precios de
los metales, los bajos
costos de produccion del

cobre y una mayor demanda de la
industria, el pais ingres6 a una
nueva etapa de auge en la inver-
sion minera, aseguré el economis-
ta jefe del BBVA Research,
Francisco Grippa.

Dijo que la mayor actividad de los
nuevos proyectos mineros se
concentra en el centro y el sur del
pais. Detall6 que se ejecutan
inversiones por 9,800 millones de
dolares en proyectos mineros, los
que entraran en operacion entre
este afioy el 2022, de los cuales el
84% se destinaran a extraer cobre.
Las iniciativas son Quecher Main,
por 300 millones de dodlares;
ampliaciéon de Toromocho, por
1,300 millones; Minas Justa, por
1,600 millones; la ampliacién de
Marcona, por 1,100 millones;
Relaves B2 San Rafael, por 200
millones; y Quellaveco, por 5,300
millones.

Grippa explicd que este ciclo de
inversibn minera se apoya en los
precios de los metales que cubren
los costos de produccién, asi como
los costos de financiamiento
relativamente bajos.

Estimé que en el 2019 los capitales
para este sector en el Peru supera-
ran mas de 6,000 millones de
dolares.

Aporte

Asimismo, el ejecutivo precis6é que
el incremento de 1,500 millones de
dolares en nuevos proyectos de
inversidbn minera representara 0.7
puntos porcentuales del producto
brutointerno (PBI)en el 2019.

Refiri6 que la mayor actividad
minera en el pais tendra un
impacto positivo en otros sectores
como transporte y servicios de
almacenamiento, construccion,
quimico y de materiales para la
construccion.

De acuerdo con las proyecciones
del BBVA Research, la produccion
minero metalica se expandira
entre 4% y 4.5%; mientras que la
del cobre se incrementara entre
7%y8%enel2019.

Grippa refiri6 que los costos de
extraccion (cash cost) en el Peru
es de los mas bajos a escala
mundial con 1.16 délares la libra,
por debajo de Chile (1.48), China
(1.55)y Estados Unidos (1.72).

Pese a que el precio del cobre en
los mercados internacionales
descendi6 de un pico de 3.30
dolares la libra en junio del 2018 a
2.80 en febrero de este afio, la
actual cotizacion es superior a los
1.94 doélares, que registré6 en
enerodel 2016 m

Fuente El Peruano

EnviroCHem Peru

EnviroChem Peru es una empresa que realiza asesoramiento y
capacitaciones en prevencién de riesgos, asi en manejo de

materiales peligrosos y residuos industriales. También realiza el
Sistema de Gestion de seguridad y salud ocupacional. Asesora y
entrena en Homologaciones para
cualquier rubro empresarial. Su
trabajo y trato con sus clientes pueden
hablar por ellos mismos del
profesionalismo y experiencia. Para
mas informacién contactar a
informacion@envirochemperu.com o
llama al 994 206 473.

ECEean
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CAPITAL INVESTOR: AVANZA
LA CONSTRUCCION

DE CENTRO COMERCIAL
LAS VEGAS PLAZA

distrito de Puente Piedra, Carabayllo, Comas y
Ancoén es uno de los proyectos mas esperados
por los pobladores de la zona.

I as Vegas Plaza, el primer centro comercial del

La inauguracién del centro comercial se realizara en
noviembre del 2019. Por ahora ya esta terminada la
demolicion de las edificaciones que existian en el
terreno, la excavaciéon y movimiento de tierras de todos
los sétanos, ademas estan ejecutados los muros de
concreto armado de todo el perimetro de los s6tanos
del edificio y la losa de pavimento (cimentaciones) del
segundo sétano.

Capital Investor, promotora del centro comercial,
asegura que el proyecto generara mas de 1,600
empleos. En cuanto a la comercializacioén, a diciembre
del 2018, ya se habia comprometido mas del 50% de la
superficie bruta alquilable.

“Proyectamos recibir alrededor de dos millones de
visitas al mes, recordando que actualmente la zona es
un area desatendida, esto, sumado a la excelente
ubicacion y una gran propuesta comercial, se convier-
ten en un potencial importante para nuestro negocio y
el de todas las marcas que haremos parte del centro
comercial”, manifesté Fanny Palomino Villarruel,
gerente general de Capital Investor.

Las Vegas Plaza propone un nuevo modelo de
negocio inclusivo, inédito en Peru. Una alternativa
diferente a los centros comerciales tradicionales pues,
conjuntamente con el retail moderno, el centro
comercial servira de vitrina para empresas pequefias 'y
medianas que no han tenido oportunidad de ofrecer
sus productos y servicios en un mall.

La obra se encuentra en un 25% de avance. Se
construye en una superficie de 39,657 metros
cuadrados. Contara con 7 niveles, mas de 350 tiendas
de marcas nacionales e internacionales, patio de
comidas, supermercado, espacios de entretenimiento,
zona financiera, salas de cine, zona de tecnologia
“Compu Las Vegas”, etcm

SNI CONSTITUYE GRUPOS
DE TRABAJO PARA
APOYAR ESTRATEGIAS
CONTRA ANEMIA INFANTIL

| presidente de la Sociedad Nacional de

Industrias (SNI), Ricardo Marquez Flores, en

reunion con la ministra de Salud, Zulema
Tomas, informé que el gremio industrial ha constituido
un grupo de trabajo para la exclusiva labor de apoyo
en la elaboracion y ejecucion de las estrategias para
combatir la anemia infantil; ello, a través de propues-
tas como los mecanismos de obras por impuestos;
asi como el uso de tecnologia para la fortificacion de
productos como arroz, cereales, galletas, jugos,
lacteos y otros alimentos indispensables para los
programas sociales que van dirigidos a este segmen-
totan vulnerable como es la nifiez de nuestro pais.

En ese sentido, el lider gremial, quien también estuvo
acompafiado por los directores de la SNI, Gisella Rojo
y Alejandro Daly, explicd que en el grupo de trabajo se
ha destacado la necesidad de fortificar los alimentos
como un importante vehiculo en la lucha contra la
anemia, tal como ocurre en otros paises de la region.
Destacd, ademas, que desde hace varios afios el
sector alimentos viene trabajando en fortificar
productos como harina de trigo para panificacion,
pastasy galletas con hierro y vitaminas.

Asimismo, Marquez sostuvo que ante el preocupante
aumento del indice de anemia infantil en el pais que
afecta a cuatro de cada diez nifios menores de tres
afos, se requiere una mayor promocion de consumo
de recursos con alto valor proteico como la pota y la
anchoveta, especies en el que nuestro mar peruano
eslider, porello es necesario que el Estado promueva
una campafa para incrementar el consumo de estos
productos m

Industria
Peruana 30



Industrias Herpami E.l.LR.L

Tratamiento diferencial de agua de
recurtido con generacion de energia

Croswel Aguilar Quiroz, Beatriz Anhuaman Namoc, Cristy Plasencia Chavez, Magner Paredes Mifano,

Curtiembre Ecologica del Norte, proyecto INNOVA Pert Nro. 216-2017

no de los problemas que
l l las curtiembres deben

resolver es el tratamiento
del efluente en la etapa de Recurti-
do, por la complejidad de su com-
posicion quimica.
En esta etapa del proceso, se
generan hasta tres efluentes con
caracteristicas diferentes en el
tiempo: Agua de lavado, agua con
cromo y agua con aceites, re cur-
tientes, aceites, colorantes, etc.
En el caso especifico de la Cur-
tiembre Ecoldgica del Norte, el
proceso solo considera dos
efluentes: el primero con cromo y
el segundo con compuestos orga-
nicos.
Las diferentes tecnologias que se
utilizan o proponen para el trata-
miento de éste tipo de efluente se
basan en eliminar los contaminan-
tes para tener un agua que esté
dentro de los parametros ambien-
tales cuando son eliminados. Esto
implica dos costos: el correspon-
diente al propio tratamiento y el
adicional para destinar los resi-
duos solidos peligrosos que con-
tienen cromo.
Un nuevo concepto de tratamiento
de efluente es desarrollado en la
Curtiembre Ecologica del Norte -
Trujillo, a través del proyecto
INNOVA Peru Nro. 216-2017.
Se considera que el tratamiento
del efluente residual de la etapa de
Recurtido, es una oportunidad de
ingresos para la empresa y no un
costo. Por lo tanto, el enfoque de
economia circular es aplicado.
Para alcanzar dicho objetivo, se

realiza el tratamiento diferencial del
efluente en funcién de la composi-
cion del mismo, que varia en el
tiempo. De la siguiente forma:

El primer efluente generado, des-
pués del re-cromado del cuero,
contiene Cr3+ en altas concentra-
ciones, el cual después de pasar
por un filtro es almacenado en una
poza, para ser reciclado posterior-
mente al proceso de recurtido. Con
esta operacion se genera un ahorro
para la empresa. Cuando el efluen-
te estd muy contaminado, el cromo
es separado por un proceso de
precipitacion, reactivado y recicla-
do al proceso de recurtido.

El segundo efluente que contiene
compuestos organicos: colorantes,
aceites, grasas, recurtientes orga-
nicos, etc. es llevado a un tanque
de almacenamiento transitorio y
vertido a las celdas de generacion
de energia eléctrica en forma direc-
ta por descomposicion de los com-
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puestos organicos. La energiagene-
rada, es almacenada en una bate-
ria, la cual esta conectada en linea
con el sistema de alumbrado de la
Planta.

El efluente que sale de las celdas,
son vertidas a un tanque donde por
coagulacion — floculacién se dismi-
nuye la carga organica y se cumple
con los parametros ambientales
para sereliminada.

En esta alternativa tecnolégica
significa:

a)Una aplicacion practica del con-
cepto de economia circular

b)Evita tener un residuo soélido peli-
groso, que genera un costo.

c)Al generar energia eléctrica
desde el mismo efluente, permite
tener un sistema de alumbrado sin
costo alguno.

d)Minimizar la contaminacién
ambiental

e)Es un tratamiento aplicado a sec-
tor curtiembre, pero que puede ser
adecuado para otras industrias | .




CONTROL DE
CONTAMINANTES
EN PESQUERAS

= Ly

as de 300 empresas

pesqueras seran favoreci-

das por un proyecto para el
control y vigilancia sanitaria de
contaminantes, cuya puesta en
marcha permitira contar con los
controles que garanticen la
vigilancia sanitaria en cuanto a
contaminantes de las exportacio-
nes a diferentes paises. El progra-
ma es elaborado por técnicos de la
Sociedad Nacional de Industrias
(SNI) con la evaluacién del Orga-
nismo Nacional de Sanidad
Pesquera (Sanipes); informo6 el
presidente del Comité de Pesca y
Acuicultura del gremio, Carlos
Milanovitch.

Milanovitch explicoé que el Proyecto
permitira controlar contaminantes
como metales pesados, toxinas y
aromaticos y determinar cual sera
el procedimiento que se seguira
para su identificaciéon, establecer la
cantidad de zonas que se van a
controlar; la periodicidad e incluso
la metodologia adecuada a utilizar.
institucion sanitaria.

“La finalidad de este proyecto
apunta a dar mas oportunidades a
nuestras empresas (actualmente
hay mas de 300 habilitadas por el
Sanipes) introduciéndolas en un
mercado competitivo, que permita
crear mas puestos de trabajo
formales, y generar mayores
ingresos al pais. Como integrantes
activos de la Mesa Ejecutiva de
Acuicultura, el MEF y el Produce
encargaron este Proyecto a la SNI,
pues tenemos técnicos que poseen
el expertise para hacer las pro-
puestas”, enfatiz6 el presidente del
Comité de Pesca yAcuiculturam.

NORMA TECNICA ANTISOBORNO

empresas o entidades publicas ser mas competitivas porque

previene, detecta y enfrenta casos de corrupcion en los procesos y
atencién al ciudadano, sefal6 la presidenta ejecutiva del Inacal, Rocio
Barrios.

I a Norma Técnica Peruana Antisoborno ISO37001, permite a las

EXPORTAMOS MAS PRENDAS DE ALPACA

principalmente con fibra de alpaca tuvo un

incremento de 22% durante el 2018, siendo
los principales destinos Estados Unidos, Japon y
Alemania, inform6 el Comité Textil-Confecciones de
la SNI. En el 2019, las prendas de vestir elaboradas
con lana de este camélido continuaran creciendo a
tasas de dos digitos, estimé Martin Reafio, gerente
del Comité.

I a exportacion de prendas elaboradas

El afio pasado las exportaciones de prendas de
vestir de fibra de alpaca sumaron 797 toneladas,
equivalentes a US$ 53,880, y se dirigieron
principalmente a los Estados Unidos (US$ 25'582,874), Japdén (US$
3'878,857) y Alemania (US$ 3'734,525), informé la Sociedad Nacional de
Industrias (SNI), con base en cifras de la Sunat.

Dentro del total de prendas exportadas en el 2018, el 6% fueron elaboradas
principalmente con fibra de alpaca, el 16% con fibra sintética y el 78% con
algodon. Sin embargo, las confecciones de fibra de alpaca ocuparan un
porcentaje cada vez mayor dentro de aquel universo, al estar creciendo a un
ritmo mucho mas acelerado que las exportaciones de prendas de vestir en
general, indic6 Martin Reafiom
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Ejército del Peru y SNI se unen para elaborar y
entregar "Pan Bicentenario" a damnificados por

lluvias y huaicos

n alianza estratégica con el

Ejército del Peru, la Socie-

dad Nacional de Industrias
(SNI) a través del Comité de
Molinos de Trigo puso en marcha
un nuevo plan de apoyo alimenticio
para los damnificados por las
intensas lluvias registradas en
distintos puntos del pais. Se trata
dela elaboracién del "Pan Bicente-
nario", cuyo alimento es de gran
valor nutritivo, y es un complemen-
to del emblematico Pan Pachacu-
tec, también distribuido por el
gremio empresarial y el Ejército a
los damnificados por el fendmeno
El Nifio Costero del 2017. En esa
linea, la Asociacion Peruana de
Empresarios Panaderos y Pastele-
ros (Aspan) otorga asesoramiento
en la elaboracion del pan a los
soldados del servicio militar
voluntario, capacitados en la

industria de la panificacién,
mientras que el Comité de Molinos
de Trigo de la SNI proporciona los
insumos para la preparacion del
pan. En reunién de trabajo, el
asesor ejecutivo del Comité de

Molinos de Trigo de la SNI, Moisés
Chong Sakihara, el presidente de
Aspan, Pio Pantoja, y el comandan-
te general del Ejército, Jorge Céliz
Kuong, presentaron el Pan
Bicentenariom

Instalan Comision de Economia Circular en la SNI

a Sociedad Nacional de
Industrias (SNI) realizd la
instalacion de la Comision

de Economia Circular, la cual sera
presidida por Jesus Salazar Nishi,

El objetivo es
promover la
economia circular
en la industria
nacional

también titular del Comité de
Plasticos de la SNI, y cuyo objetivo
es promover la economia circular
en la industria nacional, a partir de
la responsabilidad social empresa-
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rial para proteger el medio ambien-
te. Asimismo, el grupo de trabajo
tiene por finalidad contribuir con
propuestas que promuevan la
adopcion y profundizacién de
estrategias orientadas hacia
procesos productivos eficientes,
competitivos y sostenibles para un
consumo responsable y una
correcta gestion de residuos una
vez hayan cumplido su ciclo de
vida. Participaron en la reunion, el
gerente de la SNI, Carlos Garcia, el
lider de la Comisién de Economia
Circular, Jesus Salazar, la secreta-
ria técnica de la comision, Marileny
Lépez y representantes de diferen-
tes empresas dedicadas a la
disposiciéon final de residuos
soélidos, reciclado, entre otros B



Gremios mypes se reunen en SNI para alcanzar
propuestas que dinamicen economia nacional

as de 50 representantes
de los gremios Mype se
reunieron en la Sociedad
Nacional de Industrias (SNI) para
participar de cuatro mesas de
trabajo: Acceso al mercado interno

y externo; Laboral; Financiamiento;

y Regulacién Tributaria. En dos
dias de trabajo, los empresarios
identificaron problematicas
comunes que tienen las organiza-
ciones para acceso a compras
estatales, fortalecimiento de las
mypes como proveedoras,
promocion de exportaciones,

SNI: Es urgente formalizar a
empresas dedicadas al
reciclaje para promover
economia circular en el Peru

| Comité de Plasticos de la

Sociedad Nacional de

Industrias (SNI) realiz6 la
conferencia “La industria del
Plastico: Retos y tendencias frente
a la Economia Circular”, en el que
particip6 como expositor invitado
el titular de la Asociacion Nacional
de Industrias del Plastico (Anipac-
México), Aldimir Torres, quien
destacd que la industria del
plastico debe promover que los
productos, componentes y los

otros materiales
mantengan utilidad y
valor en todo momento.

Por su parte, Jesus
Salazar Nishi, presi-
dente del Comité de
Plasticos de la SNI,
sefialé que un problema que tiene
este sector para adquirir material
reciclado es que hay mucha
informalidad en los proveedores de
este insumo; por ello, -dijo- que las
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problemas que enfrentan para el
acceso alos créditos y ala informa-
cion crediticia, tramitologia a
diversos niveles, analisis de los
problemas para contratar, y la falta
de mano de obra calificada. "Cada
mesa de trabajo tiene por objetivo
alcanzar medidas especificas en
torno a problemas que han sido
identificados por los empresarios
como obstaculos para el entorno
de negocios, cuyo proposito es
trabajar en cada uno de estos
aspecto para que el aparato
productivo se dinamice y se
generen mayores puestos de
trabajo formal y una oferta de
productos a precios competitivos
acordes con el mercado, sefialé el
presidente de la SNI, Ricardo
Marquezm

Mesas de trabajo vieron temas de
acceso a mercados, aspectos
laborales, financiamiento, entre otros.

autoridades locales deben promo-
ver la formalizacion de las empre-
sas y familias dedicadas al
reciclajem



ROBOTS MINEROS Y ESPACIALES

La empresa global Rio Tinto cree que las
lecciones aprendidas en el desarrollo de
camiones sin conductor, equipos de
perforacion y, mas recientemente, la
tecnologia de entrenamiento pueden ser
utilizadas en la aplicacion de vehiculos

auténomos en la vida diaria.

n nuevo documento de dis-
cusion publicado por el
gigante minero dice que el

uso por parte de la industria de equi-

pos de alta tecnologia, como camio-
nes y trenes robotizados, podria
ayudar a impulsar una nueva era de
movilidad global, y potencialmente

de exploracion interplanetaria, a

medida que los automdéviles auto-

matizados y los exploradores del
espacio exterior aplican los apren-
dizajes de la mineria.

Sin embargo, una encuesta de mas
de 1500 australianos realizada en
conjunto con el periédico Humans
and Travel: ; Podemos ir mas lejos,
mas rapido, con menos impacto?
demostraron que mas de la mitad
creia que los coches sin conductor
nunca abordarian sus preocupacio-
nes sobre la seguridad.

El ejecutivo de crecimiento e inno-
vacion de Rio, Steve Mclintosh, dijo
que una gran parte de revertir la
percepcion publica generalizada de
que los vehiculos sin conductor son
inseguros seria su uso exitoso en la
mineriay otras industrias.

Sefal6 que Rio habia transportado
mas de mil millones de toneladas de
mineral de hierro en el Pilbara utili-
zando 80 camiones auténomos
desde que operd su primer camion
sin conductor hace unos 10 afios.

La compafiia también complet6 el
mes pasado su proyecto ferroviario
autébnomo AutoHaul en la region,
operando mas de 200 locomotoras
en mas de 1.700 km de via, trans-
portando mineral desde 16 minas
hasta cuatro terminales portuarias.

"Nos hemos ocupado de la veloci-
dad, de evitar colisiones, de los
obstaculos, de los pasos a nivel, de
las complejidades del tiempo y del
terreno", dijo Mclintosh.

"Esto establece una base solida
parasu uso en la vida diaria”, refirio.

"Los avances de la mineria también
podrian influir en la exploracion
espacial, justo cuando Australia y
las empresas privadas estan
entrando en una era espacial mas
empresarial tras décadas de domi-
nio de las grandes burocracias”,
afirmo.

La directora de Rio Tinto y jefa de la
recientemente establecida agencia
espacial australiana, Megan Clark,
dijo que las innovaciones de la com-
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pafiia en perforacion auténoma
podrian, en el futuro, ser aplicadas
enelespacio.

"Mientras perforamos en busca de
mineral de hierro en el Pilbara, en la
luna podrian estar buscando recur-
sos basicos para sobrevivir, como
suelos, aguay oxigeno", dijo.

La directora general australiana de
Rio, Joanne Farrell, que también es
ejecutiva de salud, seguridad y
medio ambiente de la compaifiia,
dijo que todas las industrias tienen
interés en mover personas y pro-
ductos alrededor del mundo de una
manera eficiente, segura y
rentable m
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En alianza con Bosch Rexroth

SENATI capacitara en Industria 4.0

| mundo se encuentra ya en

su cuarta revolucién

industrial, que consiste en
una completa digitalizacion de las
cadenas de suministro por medio de
herramientas tales como:
procesamiento y andlisis de datos,
sistemas de software, sensores y
automatizacion de los procesos. Los
paises para ser competitivos tendran
que adecuarse a la industria 4.0, que
es la era de la digitalizacion-
robotizacion y en el Pert, el SENATI
ha ingresado a esa erala mano de la
empresa alemana Bosch.

Mediante una alianza, SENATI y
Bosch Rexroth ya han implementado
dos centros de excelencia -en Lima 'y
Arequipa-e implementaran el primer
laboratorio 4.0 de Latinoamérica, con
el objetivo de dotar a sus alumnos de
las competencias que el mercado
requerira de sus profesionales
técnicos en un futuro cercano.

“Hemos realizado la reunidn regional
de tecnologia Rexroth con invitados
internacionales, quienes se han
sorprendido con los ultimos avances
tecnolégicos”, coment6 Thorsten
Kérner, gerente de ventas de Bosch
(AL).

Esta tecnologia permite interactuar
con un proceso productivo desde
cualquier dispositivo conectado a
Internet, tal como ya viene
sucediendo en actividades como la
agricultura de precision.

La idea es ir implementando centros
de excelencia en las principales
ciudades del Peru, a través de los
cuales no solamente los alumnos,
sino también los instructores de
SENATI y el publico en general,
pueden hacer uso del
equipamiento.Como primera accion,
en el mes de julio firmaremos un

En julio préximo firmaran un acuerdo de intencion para
la implementacién de un centro de excelencia en La Libertad

SENATI ES UNA
INSTITUCION CREADA
POR LA SOCIEDAD
NACIONAL DE
INDUSTRIAS.

LOS EMPRESARIOS
FUNDADORES INSTITUYERON
UNA ORGANIZACION
EDUCATIVA , DINAMICA Y
FLEXIBLE, DIRIGIDA Y
SOLVENTADA POR EL
SECTOR PRODUCTIVO
CON EL FIN DE
RESPONDER CON

A LAS DEMANDAS

DEL MERCADO LABORAL.

acuerdo de intencién para la
implementacion de un centro de
excelencia, el primero de esta
envergadura en La Libertad, que sera
equipado con tecnologia de la linea
Rexroth, manifesté el ejecutivo.
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Como primera accion, en el mes de
julio ambas instituciones firmaran
un acuerdo de intencion para la
implementacion de un centro de
excelencia, el primero de esta
envergadura en La Libertad, que
sera equipado con tecnologia de la
linea Rexroth.

La Industria 4.0 implica aprender a
programar robots, como
manejarlos, dominar la realidad
aumentada y al mismo tiempo
saber manejar los tornos y
fresadoras.

Cabe sefalar que Bosch Rexroth
es una linea de equipos y
magquinarias digitales con controles
numeéricos computarizados, que
operan y se comunican a través de
Internet y mediante la nube. Esta
tecnologia de avanzada también
permite interactuar con un proceso
productivo desde cualquier
dispositivo conectado ainternetm
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